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Ptiloha I. Souhlas zakonnych zastupcii

Souhlasim, ze se mlj syn/dcera ...........ooiiiiiiiiiiiiiiiinn....

zudastnil

marketingového vyzkumu na téma spokojenosti s poskytovanymi sluzbami v Tane¢ni

Skole B-Original Praha.

Podpis:

Ptiloha II. Rozvrh Taneé¢ni §koly B-Original Praha

Velky sal
11:30 15:00 15:30 16:00 16:30 17:00 17:30 18:00 18:30 19:00 19:30 20:00 20:30
13:00-16:00 16:00-17:30 17:30-19:00
PO HIP HOP DVK 8-11 HIP HOP DVK 8-11 let, pokr. HIP HOP JVK 12-14 let, pokr. HIP HOP HVK 15+, pokr.
let, zaé. (Lucka) (Terka) (Aadam)
15:30-17:00 17:00-18:30 18:30-19:30 19:30-21:00
ot HIP HOP DVK 8-11 let, mitné HIP HOP JVK 12-14 let, mimé HIP HOP HVK 15+, HIP HOP HVK 15+, mimné pokr
pokr. (Hajées) pokr. (Adarn) zat. (Adam) (Maty)
11:30-13:00 15:00-16:00 16:00-17:30 17:30-19:00
5T HIP HOP A- HIP HOP DVK 8-11 HIP HOP DVK 8-11 let, pokr. HIP HOP JVIK 12-14 let, pokr. HIP HOP HVK 15+, pokr.
TEAM let, za&. (Lucka) (Terka) (adam)
15:30-17:00 17:00-18:30 18:30-20:00 20:00-21:00
cT HIP HOP DVK 8-11 let, mitné HIP HOP JVK 12-14 let, mimé HIP HOP HVK 15+, pokr. (Mato) Street Fun (Vita)
pokr. (Hajtes) pokr. (Hajtes)
11:30-13:00 13:30-16:30 16:30-17:30 17:30-18:30
PA HIP HOP A- HIP HOP DVK 811 HIP HOP JVK 12-14 0C House (Mato)

TEAM let, zat. (Dorka) let, zak. (Dorka)



Maly Sal

15:00 15:30 16:00 16:30 17:00 17:30 18:00 18:30 19:00 19:30 20:00 20:30

EO 15:00-16:00 16:00-17:30 18:00-19:00 19:00-20:30
Break Dance zat. (Sigi) Break Dance pokr. (Sigi) Dancehall (Klarka) HVK Freestyle
15:00-16:00HIP HOP 16:00-17:00 17:00-18:30 18:30-20:00 20:00-21:00
T piip. 4-5 let (Dorka) HIP HOP piip. &-7 let HIP HOP JVIK 12-14 let, pokr. HIP HOP HVK 15+, pokr. (Mata) Street Fun (Vita)
(Dorka) (Hajces)
15:30-16:30 16:30-17:30 18:00-19:00 19:00-20:30
ST HIPHOPDVK 811let,  HIPHOPJVK 12-14 et, 0C Hip Hop (Miss Bibi) HVK Freestyle (Miss Bibi)
zat. (Dorka) zat. (Dorka)
15:00-16:00 16:00-17:00 17:00-18:30 18:30-19:30 19:30-21:00
cT HIP HOP pfip. 4-5 let HIP HOP pfip. &7 let HIP HOP JVK 12-14 let, zac. (Adam)  HIP HOP HVIK 15+, zat. HIP HOP HVK 15+, mitné pokr.
(Dorka) (Dorka) (Adam) (Maty)
15:00-16:00 16:00-17:30 17:30-18:30 18:30-19:30
Break Dance zat. (Sigi) Break Dance pokr. (Sigi) OC Lockin (Adam) Dancehall (Klarka)

Ptiloha Ill. Pfepis interview s managementem Tane¢ni Skoly B-Original Praha

Tazatel - T

Respondent - R

T: ,,Ahoj Mato, mockrat ti dekuji, Ze sis na mé udélal cas a pevné verim, ze té nebudu
zdrzovat prilis dlouho. Mam pripravenych 7 hlavnich oblasti, které bych s tebou chtél
probrat, a které kopiruji marketingovy mix pro sluzby. “

,,Na uvod bych te chtél poprosit o kratke predstaveni sebe sama a Skoly a poté bychom
se veénovali prave tomu mixu. *

R: ,,Moje jméno je Matéj Zvara, jsem predseda vykonného vyboru, to je moje oficialni
funkce v Tanecni Skole B-Original. Neoficialni funkce je, Ze jsem jednim ze dvou
vedoucich Tanecni Skoly B-Original. Tanecni Skoly B-Original ma prdvni formu z.s.,
coz je zkratka pro zapsany spolek, takzZe je to forma neziskové organizace. Vznikla
Vroce 2009, zakladajicimi cleny jsem byl ja, mij bratr Michal Zvara a Jan Liska.
V soucasné dobé ten treti zakladajici clen jiZ neni spolecnikem a nema ve firmé zadnou
funkci. Vykonny vybor se nyni sklada ze t#i clenii - mé, Michala a tretiho dopliujiciho
clena.

T: ,,Z jakého diivodu jste tanecni skolu zalozZili? Proc jste se k tomu rozhodli? “

R: ,,Jesté bych k predchozi otdazce dodal, Ze jsme tanecni skola, kterd je zamérena na

Streetové tanecni techniky, jinak nazyvané street dance, a v ramci této skupiny tancii

vyucujeme styly jako hiphop, break dance, poppin, dancehall, KRUMP a dalsi styly. *



., V prvnim momenté nas vedly dvé zakladni véci. Prvni byla nespokojenost se stavem
V klubu, ve kterém jsme pusobili predtim (B.D.S. Academy - pozn. tazatel) jako lektori a
tanecnici a druha byla nabidka ze strany prave toho tretiho zakladajiciho clena, ktery
tedy v soucasnosti jiz nefiguruje v nasi tanecni skole, ale na zacdtku to byl jeho ndpad,
abychom spolu zalozili tanecni Skolu.

T: ,,Mohl bych se zeptat na vizi, se kterou tanecni Skolu vedete? *

R: ,,My s Michalem jsme oba ctizadostivi a urcité chceme patrit mezi Spicku mezi kluby,
které se veénuji street dance v Ceské republice, coz se da Fict, Ze uz patrime, ale
V horizontu 5 let bychom chtéli byt nejuspeésnéjsi tanecni skola v republice. To ma dvé
roviny. Za prvé choreografickou stranku a za druhé freestylovou a my bychom chtéli
tohoto cile dosahnout v obou. Je to velmi narocné, protoze obé sféry jsou dost odlisne
orientované. “

T: ,,V souvislosti s timto cilem bych se chtél zeptat, zda uprednostiujete kvalitu nad
kvantitou? Neboli radéji mit mensi pocet tanecniku, kteri se budou chtit zlepsovat, nebo
do tanecni skoly prijmete uplné kazdého, i kdyz nebude mit predpokilady stat se top
tanecnikem? “

R: ,, Uplné ze zacdtku jedna z filozofii je, Ze neodmitame Zadného clena, ktery ma zdjem
0 tanec, to znamend, ze neporaddame zZadné konkurzy a to predevsim z toho divodu, Ze
verime, ze kazdy clovek, ktery ma rad hudbu, ma rad tanec, ma rad pohyb a chce to
délat a najde v tom svou vasen, tak to muze delat a mél by to délat a nemél by mit Zadné
prekazky typu, ma na to talent, nemd na to talent. Jde v prvni o to, zda to clovéka bavi a
md to rdd. “

T: ,,Dékuji, to by k predstaveni uplné stacilo. Nyni bych tedy rad prikrocil ktomu
hlavnimu, pro¢ tady dnes jsme, a to je marketingovy mix Tanecni Skoly B-Original.
Prvni oblast, o které bych se chtél bavit, je produkt, ktery poskytujete. Jak jiz si Fikal, ve
vyuce se zameérujete na streetové tanecni techniky, chtél bych se zeptat, jak tvorite
nabidku pro vase cleny, co vsechno tato nabidka obsahuje a pokud byste ji chtéli
néjakym zpusobem rozsirit?

R: ,, Nabidku nasich sluzeb tvorime vzdy tak, aby se pro kazdého nasla tanecni slozka,
ktera bude odpovidat jeho tanecnim schopnostem, a zaroven bude vyhovovat jeho
casovym moznostem. Pokud jde o rozsireni nasi nabidky, dovedu si predstavit, Ze by
mohl byt zdjem o parové hodiny (Salsa, New style hustle) i nepdarové (jazz, moderna)

Jjako zajimave doplnky v tréninkovém procesu.



T: ,,Dobre, rad bych se posunul k otdzce ceny, je to trosku oZehavé téma, protoze lidé
nemaji vzdy penéz na rozhazovani, zaroven to neni levnd zalezitost provozovat tanecni
Skolu. Jak se snazite nastavit cenu kurzovného? PrihliZite ke konkurenci nebo sledujete
hlavné viastni naklady? “

R: ,, Na zacdtku a vlastné jesté stale to ma dojezd, jsme se ohlizeli na konkurenci,
protoze jsme se v té dobé jesté necitili byt na takovem vrcholu, abychom si mohli urcit
vys$i cen. Kdybychom se ohlizeli pouze na vysi ndakladit provozu, pak by muselo byt
kurzovné jesté mnohem vyssi, nez je v soucasné dobé. Spise jsme se odvijeli od toho, jak
jsme si mysleli, jaka je nase hodnota, nasich kurzii a prdace v ocich lidi respektive
V porovnani s konkurenci, kterou my jako konkurenci vnimdame. Samozrejmé jsou i
skoly, které jsou levnéjsi, ale nemyslime si, Ze nabizeji v souhrnu takovy balicek sluzeb
jako my.

T: , Jasné. Predpokladam, Ze v pohovoru u zdpisu se to néjak obdobné prezentuje
zdkaznikovi, u poméru Cena:kvalita se snaZite drzet nejoptimalnéjsi uroven. “

R: ,, To je dalsi z bodit nasi filozofie, mozna jeden z bodii, ze kterych jsme to zakladali.
Ano, lidi plati clenské prispévky a dalsi naklady, ale v cemkoliv, co délame, se snazime
poskytnout takovou uroven sluzeb nebo takové doplikové sluzby v ramci toho, co si
plati, aby méli pocit, Ze plati za vic, nez je hodnota toho za, co plati. U nas v tanecni
skole je zvykem davat vzdycky vic.

T:,, Dobre, super. Ja bych se posunul zase o kousicek dal. To je tedy ta distribuce, ktera
probiha tady v Shopping pointu na Slanské. Chtél bych se zeptat trosku do minulosti,
proc jste zvolili tohle misto? Jestli bylo jediné dostupné, dobre dostupné? A také mam
otazku na dostupnost mista mestskou hromadnou dopravou nebo autem. *

R: ,, Tak, prvotnich ditvodii umistit nasi cinnost do téchto prostorii bylo nekolik, za prvé
od vzniku tanecni Skoly v roce 2009 jsme hledali prostory, kde bychom svoji cinnost
mohli vykonavat v trvalém prondajmu prostor, kde bychom nebyli omezeni, Zadnym
dalsim subjektem pri tvorbé rozvrhii a chtéli jsme vytvorit tanecni studio pohodiné, aby
se deti a mladi lidé mohli schazet, jak pred tréninkem, tak po tréninku bez toho, ab y
méli pocit, ze je nékdo vyhazuje nebo se museli stridat s nekym uplné cizim, to
S prredstavami nasi tanecni skoly nemeélo nic spolecného. A také naklady byly, v dobé
kdy jsme se sem rozhodli premistit, limitujici. Fungovali jsme dva roky a stdle jsme si
VvV té dobé nemohli dovolit clenskou zakladnu s nejakymi luxusnéjsimi prostory a tim
trosku odpovidam i na otazku dopravy a spojeni. Veédeli jsme, Ze spojeni neni uplné

idealni z ditvodu chybéjiciho metra, ale je prijatelné diky tramvajovéemu a



autobusovému spojeni. A kdybychom chtéli zakladnu u metra, nemohli bychom si ji
S nasimi ndklady dovolit a ty by byly asi i dnes zdkladni faktor pri volbé mista clenské
zdkladny.

T:,, Mate treba, ze za vami jezdi zakaznici z velké dalky nebo jsou z okoli?

R: |, Jeste reknu takovy treti zasadni ditvod, proc¢ jsme se usadili zrovna tady a to Ze
Repy uz jsou docela okrajova ¢dst Prahy a bylo to strategické rozhodnuti, protoze jsme
si udélali priizkum komu, kde chybi jaké druhy tancii a v Repich nebyl jiny konkurencni
subjekt typu, jako jsme my a co se tyka tancii obecné, tak je tu jeden jediny subjekt a to
jsou spolecenské tance. To je naSe jedina konkurence na pomérné velkém prazskem
sidlisti, takze z tohoto pohledu to pro nas bylo velmi zajimavé.

T: ., Cas od zalozeni uplynul, a proto se chci zeptat, jestli tady v dnesni dobé vznikla
pobliz néjaka konkurence? “

R: ,, Zatim, co vim v éepz’ch ne i tanecni Skola, kterd by se zamérovala na stejny druh
tance a jesté odpovim na tvoji otazku uplné, dojizdeni je zpusobeno také nasim
presunem z ptivodniho sidla na Radlické a tak nase stdla klientela dojizdi za nami do
Rep a co se tyka pomérii dojizdéjicich lidi, je to 50:50, trosku se lisi kazdy rok, ale asi
60% lidi je Fepskych nebo ze spadovych oblasti Rep a cca 40% lidi je z relativné vétsi
vzdalenosti a ted myslim, Ze to nejsou piimo sousedské méstské cdsti Prahy - Rep.

T: ,, A jeste, uvazovali jste nékdy, kdyz jsme u té distribuce, o néjaké dalsi pobocce tady
V Praze? “

R: ,,4Ano, celkem pravidelné tato otdizka pada, ale pokud chceme udrzet ten cil, ktery
jsem Fikal na zacatku, tak se domnivame, Ze pokud bychom to deélali na kvantitu, mit
vice lidi a vice pobocek, tak ano Slo by to, ale bylo by to na ukor kvality a rozhodné by
se za téch podminek nedali dosahnout ty cile, které jsem zminoval. Ty se daji dosdahnout
jen v mensich poctech lidi a ¢lenii, nez v néjakém obrovském objemu.

T: ,,K té distribuce, rozumim tomu dobre, Ze tady je to prondjem? “

R: ,, 4no, jsme v dlouhodobém pronajmu.

T: ,, Dalsim bodem, o kterém bych chtel hovorit, je propagace. Zde by mé zajimalo, jaké
propagacni kanaly vyuzivate, na koho propagaci zameérujete?

R: ,,Tu propagaci smérujeme predevsim na nové cleny a to konkrétne na zapis, ktery
probiha na zacatku zari. Aktudlné na propagaci pouzivame letaky, které nechavame
rozndSet na mista, na kterych ocekavame vyskyt potencialnich novych clenu, zakladni
Skoly, obchody a mista, kde se deéti a mladez nebo rodice schazi. Dalsi formou jsou

plakaty, které davame jednak do skol, ale také po méstské casti Praha - Repy. Do



minulého roku jsme vyuzivali placenou inzerci v lokdlnich novindach Repska 17. Vzdycky
na zacatku roku délame na zdkladnich $koldch v Repich ukdzkové vystoupeni pro déti
S nazvem Let’s dance street dance. Je to priblizné piilhodinova ukazka této skupiny
tancii, je to délané formou kulturniho predstaveni, a zarover je to i neprimo naborova
akce, protoze je to v dobe, kdy pordadame zapis a mame mozZnost rozdavat tam svoje
propagacni materialy. Dale probiha na zacatku roku akce s nazvem Babi léto, kterou
porada méstska c¢dst Praha - Repy, kde se predstavuji zajmové krouzky, sportovni oddily
a zakladni skoly.

T: ,, Uvazovali jste nékdy rozsirit svou propagaci touto cestou - napriklad festival sportu
Sportacek nebo Ladronka fest? *

R: ,, PFimo tyto akce, které jsi jmenoval, jsme nezkouseli, ale zkouseli jsme jiné akce, na
které nas pozvali, a které byly takového plosného charakteru, a zjistili jsme, Ze tyto
formy nejsou, alespornt z naseho pohledu, tak efektivni, jako jiné formy propagace. Je to
predevsim z ditvodu, ze kdyz piisobime na tak velikém vizemi, tak o kazdého zakaznika
musime bojovat s dalSimi desitkami, mozna i stovkami, organizaci nabizejicich aktivity
pro volny cas. “

T: ,,Zminil jsi jesté ostatni média. Mohl by si to rozvést a Fici jaka dalsi média
vyuzivate? “

R: ,,Mame svoje webové stranky. Na konci roku 2015 jsme spustili uplné novy web,
ktery jsme se snazili vytvorit na zaklade informaci od nasich c¢lenii a lektorii. Vyuzivame
také placenou reklamu u vyhledavacu. Akorat co se tyce Facebooku, tak tam prozatim
nemdame placenou reklamu, ale mame tam svoji oficialni stranku, kde délame uddlosti
na akce a nabory, které pres nase lektory a loajalni cleny sdilime a Sirime dal.

T:,, A jesté jedna otdzecka k té propagaci, tys to tady uz nakousl, ale Fekneéme, snazite
se pusobit na faktor umisteni bydlisté nebo na faktory demografické, tedy hlavne vek?
Kdyz vezmeme déti navstevujici zakladni skoly, chcete piisobit na deéti nebo hlavné na
jejich rodice, kteri za né vtomto veku viceméné rozhoduji? A jak na ty rodice
pusobite?

R: ,,Jsou mist, kde clovek miize piisobit hlavné na déti nebo jediné na deti, to jsou prave
predstaveni na Skolach, ale ty letaky, které se tam S vystoupenim nechaji a déti je
prinesou domii, piisobi pravé na rodice, ale samoziejmé musi dostat néjakou pozitivni
referenci od svych deti. Co se tyka jinych mist, o kterych jsem mluvil, jako jsou obchody

tak to jsou predevsim na rodice zamérena mista, zase néjakeé socialni sité jako Facebook



jsou zameérené zase na ty mladsi, ale i cast dospélych a webové stranky jsou takovy
univerzalni prostredek, jak zaujmout starsi i mladsi vekovou skupinu.

T: ,,Jeste jsem chtél jednu véc. Uzivate pri té propagaci, to Ze se snazite dostat mezi
Spicku tanecnich skol, coz ja vim, Ze se tak néjak dari? SnaZite se tento faktor predstavit
nadeéjnym uchazeciim? “

R: ,,Snazime, vzdycky se na propagacnich materidlech objevi néco, co podporuje tuto
myslenku. U propagacnich materidalii je to podano, bud primou, nebo neprimou
metodou. Na tomhle letaku je kluk drzici pohar, to je nepiima metoda, predani znakii
uspechu a zaroven je tam zvyrazneny néjaky posledni uspéch. NasSe historické uspéchy
jsou zminény na webovych strankdach, kde lidé vyhledavaji dalsi informace. Dalsi
neprimou metodou je zverejniovani nasich videi ze soutézi na webovych strankdach a
Facebooku.

T: ,,Dalsi zastiesujici bod se jmenuje Lidé, to znamena mistni persondl, od lektoru pres
recepci. Zajimalo by me, jakd jsou z tvého pohledu kritéria pro vyber lektori? Mel by to
byt spise top tanecnik nebo Cclovek, ktery rozumi lidem? Samoziejmé idedlni je
kombinace obojiho. A v pripade, Ze by sis vybral Spatné, jak by si to resil?

R:,, Zaprvé, snazime se my vychovadvat si nas persondl, tak abychom mohli vychovat i
tanecniky, tak jak chceme. Nejdeme cestou predem hotovych top lektoru a tanecnikui,
Skole, aby poznali nas, nasi myslenku s jakou to vedeme, aby mohli nosit ty hodnoty, se
kterymi se skolu snazime vést. Ano, cesta existuje jednodussi, ale tam by nebyla garance
filozofickych a lidskych hodnot.

T: ,,Jedna pichlava otazka. Stalo se ti nekdy, ze bys z duvodu nedodrzeni myslenky nebo
néjakého jejiho poruseni musel ukoncit pomeér s nékterym z lektorii? *

R: ,,Nanestesti se to stalo, ale bylo to jen potvrzeni, ze jsme si najali externi lektory,
kteri byli top ve svém oboru, ale neméli Zadny vztah k nasi skole.

T: , Jesté jedna vec klidem, ktera je zasadni pro kohokoliv, kdo poskytuje sluzbu,
protoze ti lidé jsou ti, kdo je v primém kontaktu se zdkaznikem. Dbdate proto také o jejich
spokojenost?

R: .,V soucasné dobé se jim snazZime davat benefity, které jim zprijemnuji pusobeni
V tanecni Skole. Ze zacdatku neméli benefity skoro Zadné, to souviselo predevsim
S ndklady, ale i v soucasné dobé se snazime s benefity Setrit, protoze benefity jsou
stimul, ktery kdyz se lidem vezme, tak oni ztrati motivaci. Proto se snazime nase lektory

motivovat K prdci i jinymi zpusoby. *



T: ,,Snazite se také o jejich dalsi vzdélavani? “

R: ,, Zameérujeme se i o tuto stranku, lektori maji moznost navstévovat open classes, od
lofiského roku mame i ciste lektorskou slozku, kazdy mésic delame pro lektory skoleni,
na kterych se je snazime vzdélavat v jinych nez tanecnich oblastech. V externich
oblastech prispivame nasim lektorum na street dance kemp, nejvétsi tanecni akci
v Ceské republice. Jesté probihd nékolik akci, které se snazime nasim lektoriim priblizit,
a to je napriklad choreo connection.

T: .,V kratkosti bych se chtél zeptat na recepcni, ktera je nedilnou soucasti tanecni
Skoly, snazite se i u ni néjakym zpiisobem motivovat? “

R: I u této funkce se snazime uz u vybérového rizeni najit ¢loveka, ktery ma vztah
K tanci nebo predpoklady pro tento vztah, protoze pracovisté je hlucné, tak je nezbytné,
aby ten clovek mel kladny vztah k tomuto stylu hudby. Snazime se toho cloveka vybirat
na zaklade doporuceni, aby se nejednalo o ciziho cloveka. Co se tyka primo motivace
tady na pracovisti, tak takova neprima forma je moznost pracovat v kolektivu mladych
lidi. Co se tyka financnich stimulu, tak ma pracovnik cast fixni a cast bonusovou na
zakladé odvedenych ukolu.

T: ,, Posledni otazka k lidem sméruje ke kontrole. Chtél bych se zeptat, zda a jakym
zpiisobem kontrolu provadis? *

R: ,,Kontrola probihad, ale citim, Ze by kontrola méla byt intenzivnéjsi a castéjsi. Ale u
lektoru si stojime za tim, Ze by se méli ucit z vlastnich chyb a veskeré potiebné know
how se dozvidaji na mésicnich Skolenich. Na konci roku probihad s lektory hodnotici
pohovor ohledné choreografie a také jejich prace s lidmi. Co se tyka recepcni, tak ta
funguje trochu jinak. Ma zadané pravidelné ukoly a tydenni ukoly, takze kazdy tyden
probihd revize, zda a jak ten clovek tyto ukoly splnil.

T: Predposlednim bodem je materialni prostredi neboli interiér provozovny. Chteél by si
néco pridat k interiéru? “

R: ,, Snazime se kazdy rok, aby se lidé vraceli do cistého a prijemného prostiedi. Kazdy
rok ménime obrazy, kazdy rok malujeme, néco se dokupuje, néco se renovuje.

T: ,, Miizes zminit néjakou posledni novinku? *

R: ,, Tento rok jsme predevsim meénili vyzdobu a nove se potahovali gauce. Rok predtim
se delaly nové gralffiti, montovala se televize, koupil se XBOX a snazili jsme se zlepsit
vzduchotechniku, které se nam nedari zlepsit, protoZe na to v soucasné dobé nemame
finance, protoze aby se vyrazné zlepsila, musela by se kompletné celd vymenit. *

T: ,, Mluvil si o c¢istém a prijemném prostredi, znamend to, Ze si platite uklizecku? *



R:,,Mdme cloveéka, ktery tady kazdy den pred zacatkem vyuky uklidi.

T: ,, Posledni je bod proces, ktery jsme jiz ¢dstecné probrali béhem naseho rozhovoru a
ktery budu jesté probirat s lektory. Tebe bych se chtél zeptat, zda mate rozvrzeno, kdo
ma na starosti kterou cast procesu a jak? *

R: ,, Co se tyce komunikace s verejnosti a rozesilani obecnych informaci, tak to md na
starosti recepcni. Komunikaci ohledné tanecnich véci ma na starosti lektor. Dalsi
informace se snazime sdilet na webovych a Facebookovych strankach. *

T: ,,Dobre, z moji strany to byla posledni véc, mockrat ti dekuji za tvij cas.

IV. Interiér Tanec¢ni Skoly B-Original Praha

Spolecenskd mistnost




Velky sal

Maly sal




