Abstrakt

Tato diplomova prace se zabyva vefejnymi zakdzkami na sluzby mobilnich operatort
a analyzou instituciondlnich a proceduralnich znakt, které umoznuji vefejnym zadavatelim
dosahovat niz8§i ceny, nez dosahuji bézni spotfebitelé. Aplikovany model vysvétluje
variabilitu v konecné cené spotiebniho koSe S vysokou spotifebou mobilnich sluzeb.
Variabilita je vysvétlovana jako funkce odhadované ceny spotifebniho kose, roku vetejné
zakéazky, délky smlouvy, dodavatele, struktury fizeni vetejného zadavatele, poctu Gcastnikll
a pouziti elektronické aukce.

Vysledky naznacuji, Ze pii pouziti elektronické aukce klesd kone¢nd cena mobilnich sluzeb
0 8.6 %, T-Mobile je drazsi nez O2 a Vodafone v priméru o 8 % a kazdy dalsi ucastnik
vetejné zakazky snizuje koneCnou cenu v priméru o 6.1 %. Zjistili jsme, Ze existuje
statisticky signifikantni rozdil v kone¢né cené mobilnich sluzeb s ohledem na typ vefejného
zadavatele. Kone¢na cena mobilnich sluzeb klesa v ¢ase primérné o 9 % za rok. Spolecn¢ se
statistickou nevyznamnosti proménné udavajici délku smlouvy vyplyva, Ze dlouhodobé

smlouvy nejsou nakladové efektivni.



