Posudek na rigorozni praci
Socialni kognice ve vyjednavadni
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Rigordézni prace rozsifuje autorovu diplomovou praci Psychologické
aspekty vyjedndvdni. lJiz diplomovou praci jsem hodnotil jako
nadstandardni a tuto charakteristiku bych pouzZil i pro posuzovanou
rigordzni praci. Zejména ocenuji praktickou pouzitelnost teoreticky dobre
zakotvenych informaci. Tézisté prace je tentokrat vice posunuté do oblasti
socialni kognice. Tomu odpovida i nové pridana kapitola o Izich a klamani,
ktera je malou prehledovou studii definic a pristupl k dané problematice.
Vzhledem k rozsahlosti tohoto tématu jsou vsak spiSe zvazovany dopady
klamani na vyjednavani a mozinosti jeho odhaleni v béiné vyjednavaci
situaci. Autor rovnéz doplnil literarni zdroje teoretické casti, a to pravé o

’ s

dila souvisejici s kognici pfi vyjednavani.

Kromé uvedené, nové pridané kapitoly autor zménil i strukturaci
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teoretické ¢asti. Po zahdjeni prace prehledem definic vyjedndavani prechazi
na rozbor jednotlivych fazi vyjednavani zahrnujicich i pfipravu vyjednavani
a zpétny rozbor. V samostatnych kapitolach je predstaveno distributivni i
integrativni vyjednavani. Pak se autor vénuje faktordm ovliviujicim
pribéh vyjednavani: osobnostnim, emocionalné-motivaénim,
interpersonalnim, a pochopitelné také socidlnim a kognitivnim. Podrobné
se rovnéz zabyva metodami vyzkumu vyjednavani. Jak ukazuje v teoretické

casti, ale ndasledné i v casti empirické, je mozné i tak sloZitou, mnoha

faktory ovliviiovanou cinnost, jakou je vyjednavani, védecky zkoumat.



Autor si zvolil cestu modelovych scénard, jejichz zdznam je ndsledné
prezentovan nepoucenym hodnotitelim. V souladu s dfivéjsSim ndlezem
autor prokazal, Ze je moiné z kratkych, tficetivtefinovych videozdznam{
vyjednavani odhadnout, jak vyjednavani dopadne. Presnost odhadl je
navic moziné zvysSit prostrednictvim kratkého vstupniho Skoleni
upozornujiciho hodnotitele na to, ¢eho by si mél pri vyjednavani vSimat.
Uvedenou vyzkumnou hypotézu rozsifil autor o hypotézy tykajici se
intuitivniho odhadu dalSich, s vyjednavanim souvisejicich komplexnich
proménnych, jakymi jsou spokojenost s vysledkem dohody, spokojenost se
vztahem, anebo mira vyuziti integrativniho vyjedndvani. Ukazalo se, Ze
tyto komplexni proménné jsou - na rozdil od samotného vysledku

vyjednavani - odhadovany na Urovni nadhodnych tipa.

Autor jiz dfive wvytvofil vlastni dotaznik (Inventdf individualistické
orientace) a nové také prevedl inventdf individudlni spokojenosti
s vysledkem vyjednavani (SVI — Subjective Value Inventory). Dotazniky jsou
nalezité  psychometricky analyzovany a  vykazuji  uspokojivé
psychometrické vlastnosti. Spolecné s dobfe provedenym vyzkumnym
designem tak autor rozsifii metodologickou vybavu pripadného

navazujiciho vyzkumu psychologie vyjednavani.

Praci navrhuji na obhajobu, protoze spliuje vSechny pozadavky kladené na

rigordzni prace.
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