
Abstrakt 

Název práce prozrazuje její záměry a cíle. Výzkumným cílem je vysvětlit chování a strategii 

Řecka při jednáních o dohodě o třetím programu finanční pomoci. Diplomová práce se 

zabývá klíčovými charakteristikami řecké strategie vyjednávání. Jako teoreticko-

metodologický rámec je použita negociační analýza. Ta nás vede ke zkoumání následujících 

faktorů. Zájmy a preference aktérů musí být odkryty a odlišeny od pozic. Dalšími důležitými 

elementy negociační analýzy jsou alternativy k dohodě, vytváření a uzurpování hodnoty a 

snahy o změnu hry. K tomuto je přidán jako relevantní koncept také prvek vyjednávací síly. 

To nás vede ke zkoumání závazku jako vyjednávací taktiky, dále faktoru využívání hrozeb a 

faktoru závazku prostřednictvím domácího publika a s tím spojených nákladů. V neposlední 

řadě je také zahrnut faktor dvouúrovňových her.  

Po hypotéze a podrobnějším vysvětlení analytické techniky následují tři kapitoly, které 

poskytují historický kontext vyjednávání. Nakonec je provedena empirická analýza na 

základě výše uvedeného teoretického rámce. Můj výzkum přinesl smíšené výsledky. Řecká 

strategie byla výrazně nekonzistentní, a proto nemohu považovat svou hypotézu za 

potvrzenou. Úsilí o zvýšení důvěryhodnosti závazku ukončit úsporné opatření bylo nejlépe 

provedeno v případě taktiky závazku k domácímu publiku. Použití hrozeb mělo určitý 

potenciál ke zlepšení řecké pozice; zbytek faktorů nenaznačuje žádný účinek na zvýšení 

důvěryhodnosti. 


