Abstrakt

Nazev prace prozrazuje jeji zaméry a cile. Vyzkumnym cilem je vysvétlit chovani a strategii
Recka pii jednanich o dohodé o tfetim programu finanéni pomoci. Diplomova prace se
zabyva kliCovymi charakteristikami fecké strategie vyjednavani. Jako teoreticko-
metodologicky rdmec je pouzita negociacni analyza. Ta nas vede ke zkoumani nasledujicich
faktord. Zajmy a preference aktérti musi byt odkryty a odliSeny od pozic. Dalsimi dtlezitymi
elementy negociaCni analyzy jsou alternativy k dohod¢, vytvafeni a uzurpovani hodnoty a
snahy o zménu hry. K tomuto je ptidan jako relevantni koncept také prvek vyjednavaci sily.
To nas vede ke zkoumani zavazku jako vyjedndvaci taktiky, dale faktoru vyuzivani hrozeb a
faktoru zavazku prostrednictvim domaciho publika a s tim spojenych naklad. V neposledni

fadé je také zahrnut faktor dvoutroviovych her.

Po hypotéze a podrobnéjSim vysvétleni analytické techniky nasleduji tii kapitoly, které
poskytuji historicky kontext vyjednavani. Nakonec je provedena empirickd analyza na
zékladé vyse uvedeného teoretického ramce. Miij vyzkum pfinesl smisené vysledky. Recka
strategie byla vyrazné nekonzistentni, a proto nemohu povazovat svou hypotézu za
potvrzenou. Usili o zvy$eni diivéryhodnosti zavazku ukonéit Gisporné opatieni bylo nejlépe
provedeno v piipadé¢ taktiky zdvazku k domacimu publiku. Pouziti hrozeb mélo urcity
potencial ke zlepSeni fecké pozice; zbytek faktorti nenaznacuje zddny Ucinek na zvySeni

davéryhodnosti.



