Souhrn

Uvod: Bakaldiska prace se zabyva podnikatelskym planovanim a zhotovenim
business planu, ktery ptredchazi zalozeni podniku. Business plan pifedstavuje
podnikatelsky zdmér podnikatele o sméfovani jeho podniku. Je dilezity nejen
pro samotného podnikatele, aby véd¢l, jestli je jeho zamySleny zdmér vhodny
k realizaci, ale business plan také vyzaduji banky ¢i potencidlni investofi, ktefi

poskytuji finan¢ni zdroje k realizaci planu.

Cil: Cilem prace bylo vypracovat business plan fiktivni stomatologické praxe, ktery
by mohl poslouzit jako pfedloha pro zacinajici podnikatele — Iékate, ktefi chtcji
zalozit svou vlastni stomatologickou praxi. Samotnému sestaveni business planu
predchazela analyza vnéjsitho a vnitiniho prostfedi podniku, kterd zahrnovala

prizkum trhu prostfednictvim dotazniku uréeného obyvatelim Prahy.

Metodika: Prakticka c¢ast moji bakalarské prace vychazela z dotaznikového Setfeni.
Dotaznik, ktery obsahoval celkem 13 otazek, jsem rozeslala prostiednictvim
socialnich siti mezi obyvatele Prahy. Vysledky dotazniku
mi poskytly informace o preferencich obyvatel Prahy pii vybéru zubniho Iékate.
Tyto informace jsem nasledné pouzila v ramci marketingové analyzy. Druhou ¢asti
prace bylo sestaveni business planu nové stomatologické praxe, a to véetné planu
finan¢niho, ktery mél za kol prokéazat realizovatelnost projektu z ekonomického

hlediska.

Vysledky: Vysledkem praktické ¢asti bylo predev§im potvrzeni realizovatelnosti
business planu. Dospéla jsem k tomu na zakladé¢ marketingovych analyz, které
vychédzeli pravé z dotaznikového prizkumu, ale také z analyzy vnéjsiho
a vnitinitho prostfedi podniku (SWOT a PEST analyza) a v neposledni tadé
na zékladé finan¢niho planu. Dalsi vysledky vychazely z dotaznikového Setfeni. Na
zaklad¢é odpovédi od respondentll jsem zjistila, Ze naprosta vétSina pacientil je
ochotna dojizdét za sluzbami zubniho Iékate, pfi vybéru oSetfujiciho lékate
uptednostiiuji doporuceni od zndmého, pfiCemz cena za oSetfeni se vyskytuje
na druhém misté. Pro vic jak tii ¢tvrtiny dotazovanych je dillezité, aby jejich zubni

lékat mél uzavienou smlouvu s pojistovnou.



Zavér: Svou bakaldiskou praci jsem prokazala, ze zubni 1€kaf je podnikatelem
a pro svou praci musi disponovat nejen medicinskym vzdélanim, ale musi mit
ptehled také o ekonomickém fizeni podniku, Ucetnictvi, fizeni zaméstnanci
a dalsich aspektech, které jsou spojené s fizenim podniku. V ramci praktické casti
se mi podafilo postavit business plan, ktery by podle mé mél byt pfijat

potencialnimi investory zamysleného projektu.



