
Abstrakt

Tato práce poskytuje komplexńı popis nového fenoménu peer-to-peer pojǐstěńı se zaměře-

ńım na vymezeńı jeho hlavńıch tendenćı. Rozš́ı̌rený přehled je doprovázen originálńı

a jedinečnou analýzou obchodńıho modelu PRVNÍ KLUBOVÉ pojǐst’ovny, jediné české

peer-to-peer pojǐst’ovny. Vhodnost konceptu vyvinutého společnost́ı PRVNÍ KLUBOVÁ

pojǐst’ovna je testována pomoćı pěti r̊uzných scénář̊u odvozených od konkurenčńıch společ-

nost́ı na českém pojistném trhu. Ziskovost a schopnost vytvářet splatné bonusy pro

klienty v požadované výši, jak navrhuj́ı zakladatelé společnosti, jsou zvažovány na základě

scénář̊u, které simuluj́ı budoućı vývoj PRVNÍ KLUBOVÉ pojǐst’ovny. S použit́ım vytvoře-

ných předpovědńıch scénář̊u dospěl výzkum k závěru, že by tato společnost mohla v

př́ı̌st́ıch několika letech dosáhnout pozitivńıho hospodářského výsledku. Množstv́ı bonus̊u

(nazývaných též givebacks) nedosáhlo předpokládané výše 15% hrubého zaslouženého

pojistného, ale ve většině scénář̊u se pohybuje mezi 9% a 10%. Tato práce přibĺıž́ı také

některé podmı́nky, které zaručuj́ı př́ıznivěǰśı výsledky (např. lepš́ı rozděleńı hrubého

pojistného mezi zajistné a pojistné náklady). Následná citlivostńı analýza ukázala nevý-

znamnost potenciálńı odchylky vyplývaj́ıćı z úpravy scénář̊u a podporuje výsledky analýzy

obchodńıho modelu.
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