
Dizertace se skládá ze tř́ı empirických článk̊u na poli institucionálńı mikroekonomie. Prvńı
článek zkoumá roli kvality institućı v mezinárodńım obchodě, druhý článek se zaměřuje na
nezamýšlené d̊usledky práv k duševńımu vlastnictv́ı na společenský blahobyt a posledńı se
zabývá vlivem bankovnictv́ı na financováńı podnik̊u a investice. Úvodńı kapitola vysvětluje
vztah mezi těmito třemi články a kontext analýz.

V prvńım článku analyzuji vliv institućı na cenové rozd́ıly mezi městy v evropském regionu
v obdob́ı 1996–2009. Za použit́ı řady měř́ıtek institucionálńı kvality zjǐsťuji, že č́ım lepš́ı jsou
instituce, t́ım nižš́ı je pozorovaný cenový rozptyl. Tento výsledek je robustńı v̊uči změnám ve
specifikaci regresńıho modelu a je konzistentńı s hypotézou, že arbitráž, jakožto podnikatelská
aktivita a hlavńı hnaćı motor zákona jedné ceny, je ovlivňována kvalitou institućı.

V druhém článku studuji vývoj strategického patentováńı v čase a mezi odvětv́ımi na velkém
datovém souboru amerických patent̊u, o které mezi roky 1980 a 2007 požádalo 22 velkých techno-
logických firem. Pomoćı dvou vzájemně komplementárńıch metod odhaluji silnou evidenci proti
hypotéze nár̊ustu strategického patentováńı po roce 1995. Navzdory očekáváńı vykazuj́ı po roce
1995 letecké patenty v pr̊uměru větš́ı mı́ru strategičnosti, než softwarové patenty. Př́ıstup na
úrovni firem, který prostřednictv́ım analýzy obálky dat (data envelopment analysis) umožňuje
zohledněńı kapacit jednotlivých firem na výzkum a vývoj, tato zjǐstěńı potvrzuje a ukazuje, že
od konce 80. let roste zaměřeńı firem na společensky hodnotné patenty.

V posledńım článku se zaměřuji na finančńı krizi roku 2008, kterou následoval prudký pokles
nových bankovńıch úvěr̊u českým nefinančńım podnik̊um. Analýza citlivosti investic na cash
flow v obdob́ı let 2006–2011 neukazuje, že by v roce 2008 narostla finančńı omezeńı. Bankrotuj́ıćı
podniky měly významně vyšš́ı úroveň exterńıho dluhu a bankovńıch úvěr̊u a v předkrizovém
obdob́ı nevykazovaly žádnou citlivost investic na cash flow. To indikuje, že pravděpodobně
nebyly v̊ubec finančně omezené. Po roce 2008 se finančńı omezeńı objevuj́ı i u podnik̊u, u nichž
v́ıme, že v budoucnu vyhláśı bankrot.
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