Abstrakt

Prace se zabyva roli mediatori ve vyjednavani o obchodu v ramci WTO a zkouma dopad
jednotlivych mediacnich strategii na celkovy vysledek vyjednavani. Cilem je zjistit,
jak mediatofi pomahaji zacastnénym strandm piekonat problémy ve vyjednavani a nasledné
dosédhnout dohody. Prace je zalozena na dvou hypotézach. Zaprvé, vychazi z ptredpokladu,
ze mediatori, ktefi cCastéji zasahuji do vyjednavani a pfitom dbaji o zapojeni vSech
zucastnénych stran, mohou zvysit pravdépodobnost Uspésného vysledku jednani. Zadruhé,
ma za to, ze ur¢ité mediacni taktiky umoznuji zaCastnénym strandm ochranit svou reputaci
nejen v ocich ostatnich vyjednavaci, ale piedev§im v oCich domaci vefejnosti. Na piipadu
piipravnych jednani probihajicich v Zenevé a Ministerské konference na Bali prace sleduje
jednotlivé mediacni strategie, ke kterym se wuchylily osoby ptredsedajici jednanim
ve WTO a generalni feditel WTO, a nasledné vyvozuje dopad téchto strategii na pfijeti
tzv. balijského bali¢ku, jenz piedstavuje prvni multilateralni dohodu uzavienou pod zastitou
WTO. Analyza daného pfipadu zavérem naznacuje, ze mediatoii, ktefi aktivné zasahuji
do vyjedndvaciho procesu a pomédhaji z(castnénym strandm sniZovat riziko poSkozeni
reputace v o¢ich domaci verejnosti, mohou pozitivné€ ovlivnit vysledek vyjednavani. Naopak,
prace zaroven ukazuje, ze dopady inkluzivni mediace jsou zna¢né ruznorodé a tézko

predvidatelné, coZ otvira prostor pro dalsi vyzkum.



