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Autorka se v diplomové praci vénuje slozitému tématu individuéiniho fundraisingu.
Svou pozornost vénuje jak fundraisingovym strategiim, jednotlivym metodam
ziskavani novych dart a darc(, tak nasledné péci o darce. Nasledné se zamérfuje na
velmi dulezitou ,disciplinu®, a to ,kluby pratel“. Nemalou pozornost vénuje také
prekdzkam, se kterymi se musi NNO pfi individuéalnim fundraisingu vyrovnévat.

Strukturu prace povazuji v zasadé za jasnou a prehlednou. Mam malou vyhradu

k zarazeni ¢asti vénované prekazkam pro individualni fundraising na zacatek textu.
Zcela jisté by vyznél |épe v kontextu pfipadovych studii, které autorka vypracovala.
V textu dochazi v nékolika pfipadech k opakovani jiz dfive sdéleného (napf. popis
metody direct dialogue). CoZ na druhou stranu miZze byt pfinosné pro Ctenare, ktery
se v problematice zcela neorientuje. Naopak velmi pozitivné hodnotim zplsob, se
kterym se autorka vyrovnala s velice neprehlednou zméti fundraisingovych pojma a
.kategorizaci“ v ramci rdznych pohled( na fundraising. Vzhledem k tomu, Ze ve
fundraiserské komunité v CR neni zauzivané jednotné nazvoslovi a vyklady
anglickych terminu se téz drobneé lisi, je velmi nékdy pomérné obtizné ,najit

tak v Cestiné (i zde jsou rozdily v terminologii pouzivané v devadesatych letech a
nyni). Zaroven se vydala za ,vyzkumem do terénu“, kde se musela vyrovnat s
Zargonem ,praktik("“.

V posuzované diplomové praci mizeme najit pomérné rozsahlou teoretickou ¢ast,
zméfenou na fundraisingoveé strategie. Mohlo by se zdat, Ze uz bylo dost riznych
~fundraisingovych cyklt, matic, pyramid a cibulovych fezu“. Ale neni tomu tak, podle
mych zkuSenosti se jedna o nezbytnou ¢ast procesu. Naopak, bez pouziti zminénych
principu si v praxi nedovedu dlouhodobé Uspésny fundraisingovy program predstavit.
V teoretické ¢asti se autorka pomérné uspésné snazi pohlédnout na individualni
fundraising z rdznych uhld pohledu, napf. podle dostupnych zdroji nebo podle
pouzitych metod/nastrojl, kterymi NNO ziskavaji darce/dary. Dochazi k nazoru, ze
darci NNO podporuiji, tj. jakym zplsobem dar poukazuji, jak ¢asto a na jaky ucel.
Také zda opakované nebo jednorazové. Zde se dostava k péci o ziskané darce jako
k svébytné a naprosto nepostradatelné soucasti fundraisingu. Dale se vénuje tématu
klubu préatel jako nastroje pro zapojeni darcu, zvySeni jejich motivace, upgrade jejich
daru a neposledni fadé jako nastroji k ziskani velmi platnych ,advokatd“ pro svou
organizaci. Podrobné se vénuje divodim, pro¢ klub zalozit a také tomu, co je nutné
brat na zfetel pfi jeho pfipravé. Tedy, k ¢emu ma slouzit, efektivitu fungovani klubu,
co je potfeba ucinit pfed jeho zaloZzenim atd.



K &asti vénované vyzkumu nemam zadné pfipominky. Ocenuji vybér organizaci i
zpusob, jakym se autorka rozhodla informace shromazdit a zpracovat. Velmi
zajimavé jsou pfipadové studie jednotlivych organizaci, které podle mé znalosti véci
naprosto odpovidaji skute¢nosti. NedoSlo k Zzadnému zavaznému zkresleni pfi popisu
fundraisingovych aktivit zminénych organizaci, coz vyZzaduje velmi dobrou orientaci

v tématu. Vyzkum, ktery autorka prace provedla v potvrdil vychozi predpoklady.

Na zavér bych zaradila pér slov k ¢asti vénované prekadzkam ve fundraisingu. Ve
spolupraci s Koalici pro snadnéjSi darcovstvi naprosto jasné definuje

~nedostate¢nosti” prostredi, které do urcité miry limituji efektivitu a Sifi pouzitelnych
metod/nastroja pro individualni fundraising.

Autorka se zjevné snazila vytvofit praci, ktera bude pouZzitelna v praxi, coz se ji do
zna¢né miry podafilo. V tomto ohledu bych préci hodnotila i za jeji pfinos pfi
vyvraceni mytd o nefunkénosti individualniho fundraisingu a nepouzitelnosti béznych
fundraisingovych principt a postupti v Ceské republice.

Praci hodnotim jako velmi dobrou a navrhuji 23 boda.



