
POSUDEK OPONENTA DIPLOMOVÉ PRÁCE

Jméno diplomanta:  Jakub Noha

Název práce:  Marketingová komunikace klubu TJ JM Pedro Pérez Chodov směrem k fanouškům

Cíl práce: Analýza současného stavu marketingové komunikace a návrhy na zlepšení

Jméno oponenta: RNDr.Bohumír Štědroň,CSc.

Celková náročnost tématu

Podprůměrná     Průměrná Nadprůměrná

Kritéria hodnocení práce – stupně hodnocení:
Stupeň splnění cíle práce velmi dobře

Logická stavba práce velmi dobře

Práce s literaturou – citace, vlastní komentář velmi dobře

Adekvátnost použitých metod velmi dobře

Hloubka tématické analýzy, vlastní přínos 
diplomanta

dobře

Úprava práce: text, grafy, tabulky                                       dobře

Stylistická úroveň, jazyk                                    velmi dobře

Praktická/teoretická využitelnost zpracování:
Podprůměrná Průměrná Nadprůměrná.

Hodnocení práce:

Kreativní diplomová práce má cca. 87 stran a 6 příloh. V devíti kapitolách jsou popsány jak teoretická 
východiska a metodologie, tak konkrétní analýza TJ JM PEDRO PEREZ CHODOV, marketingový průzkum 
a návrhy na zlepšení marketingové komunikace včetně závěrů. Práce je pečlivě zpracována a obsahuje 
řadu vlastních výsledků, využitelných v praxi. Nelze zcela souhlasit se stanoviskem, že nejsilnějším 
využívaným nástrojem je FACEBOOK (str.86). Nejsou zde analyzovány možnosti aplikace systémů 
Twitter a Google+.

Práci doporučuji k obhajobě.

Připomínky:

Počet vytyčených hypotéz na str. 83 (dvě) je velmi malý.

Otázky k obhajobě:

Jak chápete výraz „nejsilnější“ (…nejsilnějším využívaným nástrojem je FACEBOOK str.86) ?

Navrhněte další hypotézy ke dvěma, které byly formulovány na str.83.

Navrhněte možnosti využití sociálních sítí Twitter a Gogole+.

Práce je doporučena k obhajobě.

Navržený klasifikační stupeň:  velmi dobře

Prohlašuji, že nejsem v rodinném či jiném soukromém vztahu k diplomantovi.

V Praze dne 7.1.2014 Podpis
                                                                       …..........................................................

         Jméno


