
Anotace (abstrakt) 

 Diplomová práce si klade za cíl analyzovat a porovnat struktury veřejného sektoru 

angažované ve správě a managementu projektů Public-Private Partnership (PPP)/Private 

Finance Initiative (PFI) ve Velké Británii a ve Španělsku a současně vyhodnotit pokrok 

v aplikaci konceptu Public-Private-Citizen Collaboration (PC2) v těchto státech v období 

post-New Public Management. Je zkoumán problém rozložení a využití kapacit v rámci 

architektury modelů jako faktory ovlivňující schopnost organizací veřejné správy chránit 

efektivním a úsporným způsobem veřejný zájem a otevřenost a transparentnost PPP programů 

s využitím moderních nástrojů Web 2.0 umožňujících oslovení a angažování občanů 

v procesu implementace politiky i jednotlivých fázích konkrétních projektů. Zvláštní 

pozornost je věnována tomu, jakými způsoby mohou aktéři z řad soukromých firem a 

veřejnosti ovlivňovat odpovědné orgány veřejné správy v jejich rozhodování a spoluurčovat 

podobu a výsledky partnerství. 

 Prostřednictvím zakázek PPP je partnerský subjekt ze soukromého sektoru většinou 

pověřen financováním, výstavbou, či modernizací a následnou údržbou a správou dané části 

veřejné infrastruktury po dobu okolo 30 let výměnou za pravidelné splátky od organizace 

veřejného sektoru. Programy investic touto cestou byly těžce zasaženy finanční krizí od roku 

2008, která též podpořila diskuse o budoucnosti modelu partnerství mezi soukromým a 

veřejným sektorem. PPP vychází z ideového rámce paradigmatu New Public Management, 

který byl po dlouhou dobu dominantní v oblasti teorie i praxe veřejné správy a který se dočkal 

zevrubné kritiky se začátkem 21. století a nástupem nových paradigmat. 

 


