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Abstrakt

Diplomové prace Kohortni rozdily v chapani a strategiich akumulace a zachovani
ekonomického kapitalu srovnava strategie dvou odliSnych generaci v ramci akumulace a
zachovani ekonomického kapitalu. Teoreticka ¢ast se zamétuje na termin kapital, a to jak
z historického, tak moderniho hlediska a soucasné tento termin popisuje
z multiparadigmatického hlediska, zejména pak ekonomického a ekonomicko-
sociologického. Déle prace poskytuje vhled do teorie generaci Karla Mannheima. N&s
vyzkum nam pomohl najit a porozumét hlavnim odliSnostem ve strategiich akumulace a
zachovani kapitalu, jako byl napt. pristup k riziku nebo pristup ke stale se vyvijejicimu
finan¢nimu trhu. Prace je taktéz kriticky nahlizena v kapitole Limity vyzkumu, kde

analyzujeme, co by mohlo v pfistim studiu tohoto tématu byt zkoumano efektivnéji.

Abstract

The thesis Cohort Differences in Understanding and Strategies of Economic Capital
Accumulation and Preservation compares the strategies of two different generations in
the context of economic capital accumulation and preservation. The theoretical part
focuses on the term capital, both from a historical and a modern perspective, while
describing the term from a multi-paradigm perspective, particularly from an economic
and economical-sociological perspective. Furthermore, the thesis provides insights into
Karl Mannheim's theory of generations. Our research has helped us to find and understand
the main differences in capital accumulation and preservation strategies, such as the
approach to risk or the approach to the ever-evolving financial market. The paper is also
critically reviewed in the Limits of Research chapter, where we analyze what could be

more effectively explored in future studies of this topic.
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Uvod

S ptichodem priimyslové revoluce a naslednym rapidnim technologickym pokrokem
dospé€la spolecnost ke stfedobodu soucasného svéta, kapitalismu. Anthony Giddens
definuje kapitalismus jednak jako systém soukromého vlastnictvi majetku, nicméné
hlavné poukazuje na jeho hlavni faktor, a to ten, ze piedpokladd motivaci pro ¢innost,

ktera vychazi z hledani zisku a na této motivaci je poté zavisly (Giddens, Hutton, 2000).

Je ztejmé, ze v prubéhu Casu se rozvijely rizné strategie, jak tento zisk neboli
kapital nasbirat a posléze si ho jednak udrzet, jednak rozmnozit. Jednotlivé procesy, které
probihaji v rozhodovani jedinct, jsou sice popsany v odborné literatufe, nicméné se jedna
o praktiky star§ich generaci, které vyrustaly v jiném socio-politickém svété a v jiné trzni
a svétové situaci. Vzhledem k vyvoji svétovych udalosti jsem toho nazoru, Ze se tyto
praktiky zménily a ménit se budou, at’ uz se jednd o nové vzniklé trhy, jako je trh
kryptomén, poptipadé trh tzv. burzovné obchodovatelnych fondt. V kontextu budoucich
generaci, které prichazeji na pracovni trh a stavaji se soucasti spolecnosti, at’ uz skrze
zakladani rodin, nebo prispévek skrze jejich praci, jsem piesvédéen o tom, ze je nutné
toto téma alespon zcasti prozkoumat, nebot’ v kontextu soucasné svétové situace bude
téma akumulace a zachovani ekonomického kapitalu velmi dulezité, at’ uz z hlediska

zvySujici se inflace, tak napf. zdrazovani.

Prace popisuje rtizné koncepty kapitalu, at’ uz historické, tak moderni. Zaroven
pracuje s konceptem aktiv, strategii a taktik. Mé analyzy jsou prolozeny daty zejména
z Ceského statistického tifadu, skrze ktera se snazim své analyzy podpofit. Cast prace se
vénuje mezigenera¢nimu prenosu kapitalu, ktery je zkouman skrze rizné teorie, at’ uz jde

o teorie Pierra Bourdieho nebo modernégjsi autory, jako jsou Camasso a Jagannathan.

V ramci mé diplomové prace bude pro mij vyzkum vyuzito vicero teorii
a konceptll. Prvnim z nich je koncept homo se assecurans. Byt ho jeho autor zamyslel
pouze jako koncept ekonomicky, dle mého nazoru lze tento koncept pievést do
sociologické roviny a skrze n¢j zkoumat chovéni jedincl v kontextu s akumulaci
a rozmnozovanim kapitalu. Pro uplnost argumentu vyuziti modelu homo se assecurans

popisu taktéz alternativni modely chovani.

Dalsi koncept je zaloZen na teorii generaci sociologa Karla Mannheima. Jeho

teorie, byt jiz starSiho data, je dle mého nézoru jedna z mala teorii generaci, ktera je



pfijimana akademickou obci za silnou a v€decky obhajitelnou. Skrze jeho teorii vytvorim

skupinu informatord, ktefi budou soucéasti mého vyzkumu.

Jsem presvédCen o tom, ze kombinace pravé téchto dvou teorii mi pomiize
k zodpovézeni mych vyzkumnych otazek a pomize mi 1épe porozuméet mechanismim
a interakcim, které probihaji v zivotech informdtorti. Jsem toho nédzoru, Ze byt se jedna
o sociologickou diplomovou praci, budou vysledky mé analyzy z jisté ¢asti 1 ekonomické,
nebot’ jiz z podstaty, do sociologicky mnou upravené, Hlavackovy teorie budu zkoumat

ekonomické chovani informatoru.

V ramci empirické ¢asti jsem provedl a posléze zanalyzoval 12 rozhovorid se
zaméstnanci prazské IT firmy, pficemz v kapitole diskuse jsem podrobnéji propojil
vypovédi s teoretickymi vychodisky diplomové prace. Soucasné jsem v diskusi provedl
findlni podrobny popis chovani informator, ktery byl zalozen na teoretickych

vychodiscich.



1 Ekonomicky kapital napti¢ spoleCenskymi védami

Ekonomicky kapital byva Casto vyjadifen ve form& mnozstvi penéz, kterymi jedinec
disponuje. Pro ucely naseho vyzkumu budeme pracovat prave s timto vyznamem. Byt je
kapital akademiky z oblasti ekonomie dale rozdélovan na detailnéjsi subkategorie, pro
naSe ucely bude stacit pouze jedna slozka vlastniho kapitalu, oznaCovana jako zdakladni

kapital, tedy ¢isté mnozstvi likvidnich penéz (Vankat, 2007; Maurer, 2019).
1.1 Marx a koncept kapitalu

Karl Marx jiz v roce 1867 napsal své stézejni dilo Das Kapital, ve kterém jednak reaguje
a analyzuje systém kapitalismu, ale také popisuje kapital jako takovy. Pro Marxe neni
kapital n¢jaka hmatatelnd véc nebo substance, dle néj se jedna o vztah mezi kapitalistou
a pracovnikem, zaméstnancem. Zatimco kapitalista vlastni prosttedky pro produkei, tedy
napf. tovarny nebo stroje, zaméstnanec musi prodavat svou fyzickou silu, pracovni silu
kapitalistovi, aby pfezil. Kapitalista dle Marxe nicméné vzdy vyhledava tzv. surplus-
value, coz Marx charakterizuje jako pfebytek hodnoty. Onen piebytek hodnoty je zasadni
pro analyzu kapitalu. Piebytek je dle Marxe rozdil mezi hodnotou produktd, které
zameéstnanci vyrab¢ji a mzdou zaméstnanctii. Dle Marxe kapitalista profituje pravé na
tomto rozdilu, ponévadz dokaze ,,extrahovat™ piebyteCnou hodnotu a profitovat z vyse
uvedené¢ho rozdilu, nebot’ vlastni prostfedky pro produkci, a tudiZ mize upravovat vztah

mezi nim a zaméstnancem, tedy dochazi k exploataci, vykofistovani (Marx 1978-1980).

Z hlediska finan¢niho kapitalu Marx propojuje tento termin s konceptem komodit.
Komodity Marx analyzuje v prvni ¢asti svého opus magnum, pti¢emz kazdé komodité
dava urcitou vahu hodnoty. Hodnotu véci Marx poté stanovuje na zakladé hodnoty jinych
véci. Pokud bychom to méli ukdzat na prikladu, miZzeme napf. tvrdit, Ze pokud ma
fotbalovy mi¢ hodnotu 1 a ¢epice hodnotu Y2, jeden fotbalovy mi¢ ma poté hodnotu dvou
¢epic. Univerzalni ekvivalent, skrze ktery poté pocitime hodnotu véci, oznacuje Marx za
penize, byt v jeho knize nejdiive pocita onu pocatecni hodnotu ve zlaté. Zlato je pro n¢j
univerzalni ekvivalent hodnoty proto, Ze ma jak use-value, tedy uzitnou hodnotu, tak
exchange-value, tedy hodnotu sménnou. Penize takto dle Marxe ustanovuji monopol
hodnoty napfi¢ a skrze vSechny komodity zaroven a vice versa, tedy Ze komodity jsou
ohodnocovany praveé skrze penize/zlato. Skrze tento mysSlenkovy proces poté Marx
dochazi k zavéru, Ze pokud hodnotime komodity skrze jejich penézni hodnotu, hodnotime

je vlastné skrze lidskou praci, ktera musela byt pro vyrobu vykonana. Kapitalismus je
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tedy manifestace pracovnich vztahii vyjadiena v penézich. Pro Marxe jsou penize
vysledek socialnich vztaht a historického procesu svéta, a nikoliv pfirozeny vysledek

ekonomického procesu (Marx 1978-1980).

1.2 Moderni ekonomicka sociologie a analyza moderniho kapitalu

Moderni ekonomicti sociologové, zejména pak Thomas Piketty, nahlizi na kapital jako
na souhrn vSech prostfedki, které¢ se daji smenit na trhu a které ptindseji pravidelny piijem
jejich majitelim. Pod tyto prostfedky zahrnuje Piketty jak fyzické prostredky, jako napf.
budovy nebo stroje, tak napf. i akcie, cenné papiry a jiné¢ druhy investic. Jakozto
ekonomicky sociolog zaroven ke své analyze dodéava, Ze finan¢ni prostredky a jiné formy
bohatstvi hraji naprosto klicovou roli v moderni ekonomice. Co se tyce distribuce téchto
prostiedkii, Piketty v ni vidi prostiedek, ktery mé zdsadni vliv na ekonomicky rist,

socialni nerovnosti a politickou silu (Piketty, Goldhammer, 2014).

Thomas Piketty se, co se ty¢e vyvoje kapitalu, obraci do historie a srovnava
tehdejsi stav s nynéjsim. V 19. a 20. stoleti bylo mozné sledovat zvySovani nerovnosti.
viuci celkovému ekonomickému ristu, tedy ze investovany kapitdl produkoval vyssi
pfijem, nez produkovala prace. Toto posléze vedlo k prohloubeni majetkovych
nerovnosti, kdy se vétSina kapitalu koncentrovala do rukou velmi malé skupiny super-
bohatych lidi, coz pouze rozsifovalo ony pomyslné niizky nerovnosti ve spolecnosti. Tato
skupina je Pikettym nazyvana patrimonialni elita. Relativni pozice lidi, ktefi nevlastnili
kapital se tedy v porovnani s nartstajicim mnozZstvim kapitdlu patrimonidlni elity

snizovala nebo stagnovala (Piketty, Goldhammer, 2014; Coopersmith, Popp, 2022).

Zaroven Piketty piSe, Ze pravé tento proces neustdlého navySovani kapitalu
vytvaii urcity zacarovany kruh, kdy bohatsi, lépe feceno ti, kdoz vlastni dostatek kapitalu,
mohou tento kapital investovat a maji z ného ptijmy, stdle bohatnou a ti, kdoz kapital
nevlastni, stale stagnuji nebo se propadaji v socidlni hierarchii. Piketty vySe zminény
historicky proces sleduje i na dneSni spolecnosti a ke své analyze pfipojuje jista feSeni,
ktera by dle né¢j mohla nastalou situaci vylepsit. Mezi né patii napf. progresivni zdanéni
bohatych, globalni dan na kapital a zvySeni podpory vzdélavani pro vylepSeni socidlni

mobility (Piketty, Goldhammer, 2014; Piketty, 2020).



1.3 Koncept aktiv

Aktivum bychom mohli charakterizovat jako jakykoliv objekt nebo véc, kterda ma urcitou
ekonomickou hodnotu, nej¢astéji vyjadienou v penézich. Tyto aktiva maji mnoho podob,
napf. budovy, stroje, inventar surovin nebo véci, ale také cenné papiry, fondy nebo penize

samotné (Bailey, 2005).

Aktiva tedy nejsou pouze kapitalem, ale ¢imkoliv, co ma na trhu néjakou hodnotu
a miize predstavovat néco, co miize generovat pravidelny piijem nebo jednorazovy zisk.
Proto 1ze polemizovat o existenci ,,kapitalu®, ale spise aktiv, i v dob¢ pred-kapitalistické,
napf. v dobé socialismu v Cechach. Tehdejii obyvatelstvo mélo, zejména pak v ramci
druZstva, na sebe napsané najmy raznych bytl. Mezigeneracni transfer aktiv byl provadén
tak, ze napt. vnouce bylo dopsano do najemni smlouvy prarodicti, aby po jejich ptipadné
smrti na byt rodina neztratila narok. Byt se jednalo pouze o byt, narok na néj piedstavoval
velmi silny faktor napf. v ramci socidlniho kapitdlu rodiny, tedy Ze ono pomysiné
»Vlastnictvi® bytu s sebou neslo i jinou nezli funkci bydleni, ale i funkei urcitého statusu
a postaveni ve spoleCnosti. Ostatné takto bychom mohli interpretovat i fenomén
chatateni, kdy se nové nabyté nebo postavené chaty prepisovaly na vnoucata nebo déti,
které takto ptichdzely jednak k nemovitosti, jednak k vikendovému tniku z mésta, coz

bylo taktéZ znakem vysS§iho statusu.

2 Koncept strategii a taktik

Strategie je z hlediska behavioralni ekonomie dlouhodoby plan, ktery jedinec nebo
jednotka lidi nasleduji pro splnéni urcitého cile. Strategie jsou Casto koncipovany skrze
dostupné zdroje, obecny stav okolnosti a celkovych vizi a cili aktérh. Cile strategii jsou
vétSinou velmi Siroké, velmi obecné, napt. dosdhnout vySSich vynost (Thaler 2016;

Goodman, 1959).

Taktika se od strategie odliSuje svoji snahou o vyfeSeni pravé nastalého,
specifického problému ¢i tkolu. Jedné se o kratkodoby proces, ktery se mnohem vice
soustfedi na jednu urcitou véc a jeho cil je velmi zfetelny a detailn€ popsany. Cil taktiky
by napt. mohl byt vyuziti ur€it¢ obchodni strategie pro uzavieni obchodu s jednim
urcitym partnerem. Pro dosaZeni cilli strategie je veétSinou potieba vétsiho mnoZzstvi taktik

(Thaler, 2016).



Pro nas vyzkum je dilezité zminit, ze hledame pravé dlouhodobé plany, tedy
strategie. Jak jiz z ndzvu vyplyva, budeme zkoumat to, jak rodiny vymysleji své strategie
a jejich cile, které faktory tyto rozhodnuti ovliviiuji a také jaké procesy a pristupy ke
splnéni téchto strategii vyuzivaji. Pro ptfiklad bychom mohli uvést strategii rodiny
zabezpecit déti jistymi aktivy pro lepsi zacatek do pracovniho zivota. Taktika pro splnéni
této strategie by napt. mohla byt koupé bytu nebo auta, které by mohly déti zacit ihned
vyuzivat. Zaroven by tim, Ze by déti nahle disponovaly témito aktivy, zvysSily sviij
socidlni a ekonomicky kapital, a tedy velmi pravdépodobné by u nich mohlo dojit

k vertikalni socialni mobilité smérem nahoru.

3 Model homo sociologicus

Tento model byl poprvé predstaven jako sociologicky doplnék pro koncept homo
economicus. Rahl Dahrendorf, tvirce tohoto modelu, tvrdil, Ze lidské chovani je
motivovano spolecnosti. Jeho teorie je soustfedénd na tlak mezi socidlnimi strukturami a
jednanim jedince. Pro Dahrendorfa jsou z hlediska studia ¢lovéka ve spolecnosti a
konceptu homo sociologicus Gsttednim tématem socialni role. Dle né&j hraji lidsti jedinci
v zivoté socialni role, které jsou pifedem spojeny s urcitymi o¢ekdvanimi, determinaci,
donucenim nebo napf. tlakem ke konformité. Pokud hraji role dobfe a dle pravidel, jsou
odménéni, pokud ne, jsou potrestani (Dahrendorf, 1964). Tato teorie byla posléze kriticky
nahliZzena mnoha sociology tehdejsi doby, kdy jejich hlavni kritika byla ve skuteCnosti,
ze takto nastinéna Dahrendorfova teorie prakticky nenechavéa zadné misto pro lidskou

svobodu, kreativitu, autonomii (napt. Urbanek, 1979).

3.1 Rodina dle modelu homo sociologicus

Rodina by se dle tohoto modelu pravdépodobné chovala tak, ze by jeji chovani podridila
socidlnim normam a hrala by onu tradi¢ni roli rodiny, tedy vychovévala by déti tak, aby
jejich role ve spolecnosti nebyla nijak zavadna, vychovavala by dle nepsanych pravidel

spolecnosti a nijak by nevybocovala ze zaZit¢ho standardu.

V souvislosti se strategiemi v akumulaci a zachovani kapitdlu by velmi
pravdépodobné zalozila svym détem stavebni spofeni, které by se dalo povazovat za
velmi tradiéni a konzervativni strategii pro zachovani a akumulaci ekonomického
kapitalu, poptipadé€ by détem spoftila na odchod do dospélosti skrze konzervativni spofici

ucet s, byt malym, ale stabilnim ro¢nim zhodnocenim.



4 Model homo economicus

Tento model je hojné vyuzivan v ekonomii, pfi¢emz se jedna o teoreticky model chovani
racionalniho jedince, kterému piedevsim jde o co nejvyssi ekonomicky zisk za pouziti co
nejnizsi prace a usili. Tento model je zalozen na piedpokladu, ze lidé, v ramci
rozhodovani o spotfeb¢, produkci a investovani, jednaji racionaln¢ a predvidatelné. Tito
lidé se rozhoduji na zéklad¢ jejich preferenci a momentalniho mnozstvi ptiru¢niho védéni
a predpoklada se, ze maji o vSech moznostech dokonaly ptehled, pfedevsim pak o jejich
nasledcich. Predpoklada se, ze homo economicus je idealni ekonomicky aktér, ktery se
v kazdé situaci rozhoduje pro co nejvyssi zisk pii vynalozeni co nejméné prace

(Friedman, 1957).

Casto je tento model vyuzivan v analyze ekonomického chovani, a i v dnesni dobé
se jednd o nastroj, ktery ekonomové pfi analyze jednani jednotlivcil a trznich pohybt
vyuzivaji. Diky témto analyzdm jsou ekonomové schopni do urcité miry predvidat
chovani trhti a jedincl v nich zainteresovanych, pficemz jsou posléze tyto analyzy zpétné
pouzivany pro rizné studie mifici na Upravy ruznych vyhlasek za Gcelem udrzeni a

podpory stability a ekonomického ristu (Friedman, 1957).

Byt se jednd o vyuZivany model, je Casto kritizovan, jednak kvlli ptiliSnému
zjednodusSeni lidského chovani, jednak ignoruje napf. lidské emoce, socialni normy a také

etiku jistych rozhodnuti (napt. Kahneman, Tversky 1979; Herbert 1957).

4.1 Rodina dle modelu homo economicus

Pokud bychom méli popsat rodinu, kterd se chovéa dle modelu homo economicus, velmi
pravdépodobné by se jednalo o rodinu, kterd by predev§im méla kapitél, ktery by mohla

vyuZit pro dalSi maximalizaci zisku, tedy napt. vyuZit ho na investici.

5 Model homo se assecurans

Tato diplomové prace bude taktéZ pracovat s teorii ekonoma Hlavacka, zejména pak
s jeho konceptem homo se assecurans (Politicka ekonomie, 1987; Hlavacek 1990). Jedna
se o model chovani, ktery byl zkonstruovan pro popis chovani vyrobcl v centralné
planované ekonomice. Tehdy stdtem vlastnénd firma ptedavala veSkeré zisky statu, a
tudiz podnikovy manaZer nemél ekonomicky, finan¢ni motiv, ale jeho motiv byl preziti

firmy a setrvani ve funkci. Vzhledem k rigidnosti statniho ekonomického planu museli



feditel¢ firem vytvafet rezervy, které by pokryly naklady, ale zaroveii splnily plan.
Firemni feditelé tohoto stavu chtéli dosahnout nikoliv co nejvyssim pracovnim vytizenim,
ale vyrobou sahajici hluboko pod vyrobni kapacitu, nebot to z hlediska ndkladu na praci
bylo mnohem levnéjsi, ale také proto, protoze v tehdejsi dobé byl nedostatek urcitych
vyrobnich dilti, doddvek surovin aj. Z podstaty tohoto konceptu nicméné vyplyva, ze
pracovni neefektivnost a Umyslné podhodnocovani vyroby, spole¢né se spravné
nastavenym prerozdélovanim majetku muze firemnimu fediteli a firm¢é pomoci piezit
v rigidnim planu centrdlné¢ planované ekonomiky. Post-moderni svét, ve kterém
momentalné Zijeme, nicméné nabizi, z hlediska vydané prace a energie, pomérné
efektivni feSeni hromadéni rezerv. Tyto feSeni se nicméné, dle mého ndzoru, v ¢ase meéni,

minimalné se méni jejich pocetnost vyuziti.

Pokud bychom tento koncept prevedli do naseho kontextu, homo se assecurans
by byl ¢lovék, ktery se snazi ochranit, v nejlepS$im piipadé také rozmnozit svij
ekonomicky kapital, a to za pouZiti co nejmensiho mnozstvi prace a Gsili. Byt je tento
proces pozorovatelny i u homo economicus, zasadni rozdil je vtom, ze homo se
assecurans chce zaroven zachovat svij status vyhybanim se ekonomicky riskantnim
operacim. Tento primarni a ustifedni model mé diplomové prace, byt v ramci ekonomie
pomérné dobte popsan, nebyl zatim popsan z hlediska sociologie a skute¢nych interakci
a procest, které u homo se assecurans probihaji a které onen model homo se assecurans

vytvareji (Politickd ekonomie, 1987; Hlavacek 1990).

Koncept homo se assecurans, byt’ predkladan jako €isté ekonomicky model, mize
byt dle mého nazoru velmi efektivné vyuzit ke studiu chovani jednotlivych informéatori
v ramci snah o zachovani nebo rozsifeni svého ekonomického kapitdlu. Sdm Hlavacek
dale piSe, ze jeho model, zkonstruovany v roce 1985, velmi dobfe popisuje ucelné
chovani subjektli v kontextu maximalizace pravdépodobnosti vlastniho ekonomického
preziti. V jednoduchosti, tento model je pro tento vyzkum uZite¢ny, protoZze domacnosti
se chovaji podobné jako vyrobci v centrdlné planované ekonomice. Nejde jim o
maximalizaci zisku, ale snazi se zajistit dlouhodobé pteziti. Lze ho tedy vyuzit pro

analyzu toho, jak lidé pfemysleji o kapitalu, jeho rozmnoZeni a zachovani.
5.1Rodina dle modelu homo se assecurans

Rodina by se, dle mého nazoru, podle tohoto modelu chovala jako konzervativni rodina

homo economicus. Pravdépodobné by jiz méla n¢jaky kapital nashromazdény, pricemz
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by ji tento kapital pravdépodobné zajistil urCité misto ve spolecnosti, pravdépodobné
misto dobrého a vazeného statusu. V obavé, Ze by investici mohla o tento status pfijit, by
se tedy spise uchylila ke konzervativnim strategiim skrze spofici ucty nebo by penize

jednoduse uspotila.

Snaha o udrzeni statusu by se teoreticky taktéz dala pfirovnat ke snaze rodiny
chovajici se dle modelu homo sociologicus, nebot’ vertikalni socialni mobilita smérem
doli velmi pravdépodobné neodpovidd socidlnim normadm o udrzeni rodiny ve
spoleCnosti a také by mohla ohrozit jejich snahu o udrzeni jistych standardii, které

spole¢nost skrze socialni normy a kulturni hodnoty ocekava.

Rodina homo se assecurans by tedy dle vyse uvedenych interpretaci byla urcitou
kombinaci rodin homo economicus a homo sociologicus. Tato rodina by tedy méla
moznost kapitdl zainvestovat, ale rozhodla by se pro mén¢ agresivni a riskantni strategii
pro jeho akumulaci a zachovéni, zejména z diivodu snahy o udrZeni statusu ve své

spolecnosti, ale také pro udrzeni momentalniho stavu rodinného kapitalu.

6 Statisticka data Gispor a investic domacnosti

Mira investic se v meziro¢nim porovnani roku 2021 a 2022 snizila o 0,9 procentniho
bodu. Z toho lze usuzovat niz§i ochotu domadacnosti uchylovat se k riskantnéj$im
finanénim rozhodnutim, tedy k investovani. Data také ukazuji znacny pokles piijmu
domécnosti. Hruby disponibilni dichod meziroéné klesl o 3 procentni body, coz
v kontextu s nartstajicimi uroky, a tedy vétSich poplatkli z investic, jen podtrhuje
snizujici se finan¢ni prostfedky domacnosti. Fakt, Ze se spotfeba domacnosti nominalné
meziro¢né zvysila o 12,3 procentnich bodi, taktéZ podtrhuje vySe popsanou situaci.
Z vyzkumu taktéz vyplyva, Ze se meziro¢né€ zvysila mira hrubych uspor domécnosti, a to
o 1,9 procentniho bodu. Byt se piijem domacnosti meziro¢né snizil o 3 procentni body,
je nutno fict, ze na tomto poklesu se velmi siln€ podilela zvySujici se cenova hladina
(Cesky statisticky titad. 2023a). Jsem toho nazoru, Ze pravé zvysujici se ceny dotlacily
domacnosti do situace, kdy se radé€ji vystavi mensimu riziku a penize neinvestuji, ale

uloZi a zacnou spofit.

V tomto kontextu je ale vhodné také podotknout, Ze od roku 2021 se dle CSU
takika kazdy mésic zvySuje mira inflace (Cesky statisticky ufad, 2023b), s obéasnymi

4

odchylkami k niz§im hodnotam. Z ekonomického hlediska by se dalo pfedpokladat, ze



lidé, kteti nechtéji, aby jejich penize ztratily kviili inflaci hodnotu, budou spise investovat
a ocekavat zisky, které¢ jim nahradi onu ztracenou hodnotu. Nicméné na zaklad¢ miry
investic a nize uvedeného grafu toto chovani nevidime. Pro¢ ho nevidime, mtizeme pouze
spekulovat, Je mozné, ze rizika uz jsou pro domécnosti, v souvislosti s vysokymi cenami
energii a potravin, tak vysoka, Ze riziko ztraty dal§ich penéz kvili $patné investici by bylo
existenén€ nebezpecné, a proto se rodiny spise konzervativné rozhodnou Setfit a spofit.

Graf 5: Meziro¢ni zména vydaji na tvorbu hrubého fixniho kapitalu (mld. korun) a mira
uspor a mira investic sektoru domacnosti (v %, sezénné ocisténo)
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Obrdzek 1 (Cesky statisticky virad, 2023a 1)
7 Statni aparaty a pomucky k akumulaci kapitalu

Je zifeymé, Ze se téma akumulace kapitalu v posledni dobé objevuje napt. v médiich ¢im
dal Castéji, velmi pravdépodobné to ma co docinéni s praveé probihajici jednak vale¢nou
krizi, ale také rozjizd&jici se po-covidovou krizi ekonomiky. Dne 23.2.2023 vySel
v internetovych novinach Seznam Zpravy ¢lanek (Svihel, 2023) o snaze Ministerstva
prace a socialnich véci motivovat mladé lidi k Sir§Simu vyuziti dichodového ptipojisténi.
MPSV tuto zélezitost fesi v dobé, kdy se velmi aktivné fesi valorizace dichodu, kterd by
zpomalila jejich rust. Na zékladé tvrzeni odbornikli tymu ministra Mariana Jurecky mladi
lidé pftili§ nevyuzivaji tfeti diichodovy pilif, a to dichodové ptipojisténi. Na zakladé
tvrzeni Filipa Pertolda, zastupce vykonného teditele think-tanku IDEA pti CERGE-EI,
jsou OSVC &asto pripojistény v mensi mife neZ napf. zaméstnanci. Byt se jedna pouze o

problém niZsi kategorie, neZ je samotna valorizace diichodll, miiZeme na tomto procesu
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pozorovat premysleni vlady nad budoucim kapitadlem obcanid. Kritika namifend na
obcany a jejich nizké aktivity v kontextu s akumulaci kapitalu na zabezpeceni do diichodu
je nicméné vécnd, nebot’ soucasna krize silné zasdhla takika vSechny ekonomické tiidy
Ceské republiky. Tym experti chce v dohledné dob& piedstavit plan uréitych
»investicnich nastroja®, které by mohlo Ministerstvo financi vyuzit pro vyssi motivaci,
napf. tzv. investi¢ni penzijni ucet, ktery by rozdéloval ¢astku v ném do akcii, dluhopisti

nebo podilovych listli. Podobny systém miizeme pozorovat napi. ve Svédsku nebo USA.

Pokud tuto aktivitu vztdhneme na ndmi analyzované texty vyse, mizeme zde
pozorovat proces, na ktery upozornuje jiz Bourdieu. Ekonomicky kapital v dostatecné
mife nam v diichodu muze umoznit neslevit z naseho zivotniho standardu, coz nam
teoreticky mlize pomoci udrzet si jak socidlni, tak kulturni kapital. Vzhledem k tomu, ze
v prosinci roku 2022 byl primérny starobni diichod 18 061 K& (Ceska sprava socialniho
zabezpeceni, 2023), coz je mimochodem pouze 45 % pramérné mzdy, je jisté, Ze pokud
nema ¢lovek nasetfeno do diichodu, jeho Zivotni uroven zna¢né klesne. Do urcité miry
tak expertni tym chce dotlacit vladu k tomu, aby své obCany motivovala k chovéani
podobnému homo economicus. Byt je tento piistup vlady, dle mého nazoru, spravny,
muze se nékomu zdat, ze investice pen¢z v dobé ekonomické krize takika svétového
rozméru, neni Upln€ vhodna investi¢ni rada. Experti cht&ji posléze vymyslet zplisob, jak
lidi namotivovat vybirat ¢astky z investi¢niho penzijniho fondu postupné. a nikoliv naraz.
Pokud bychom méli tento plan interpretovat, mohlo by se zdat, ze v Ceské republice
zasadné€ pokulhava finanéni gramotnost a dle mého ndzoru je spiSe problém v nizké

finan¢ni gramotnosti.

Finan¢ni gramotnost ¢eského obyvatelstva neni, dle mého ndzoru, optimalné
vysokd, minimalné¢ to miZeme sledovat 1 na zaklad¢ analytického shrnuti finanéni
gramotnosti ceského obyvatelstva z roku 2020, kdy tento vyzkum provedlo Ministerstvo
financi. Tento vyzkum ukazal, Ze kolem 52 procent Ceské vefejnosti ma spise nebo velmi
nizké finan¢ni znalosti. Tento vyzkum také ukazal, Ze vétSinova ¢ast spole¢nosti nema
piehled ve finan¢nich terminech, byt’ se s nimi setkavaji téméi denné. Co se tyce jistot do
stafi, pouze 26 procent Ceského obyvatelstva nepovazuje statni dichod za primdrni
dichodovy piijem a spoléhaji se na své, bud’ investované nebo naspotené, finance. Taktéz
pouze 12 procent Ceského obyvatelstva hodnoti své financni znalosti jako dobré,

povétSinou se jednd o lidi stfedniho véku a s vysokoSkolskym vzdélanim. Nizkou
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ekonomickou zodpovédnost vykazuje 31 procent ¢eskych obyvatel, mezi néz z vétSiny

patii mladi studenti a lidé se zdkladnim vzdélanim (Ministerstvo financi, 2020).

Obecna podpora zvySovani finan¢ni gramotnosti by dle mého nazoru mohla
napomoci lidem v jejich pfemysleni o akumulaci a zachovani kapitalu. Plan expertniho
tymu je spise odpovédi na nastalou situaci, tedy fesi disledek, ale naprosto opomiji
piiginu. Jsem toho nazoru, Ze pokud by v Ceské republice byla vys§i finanéni gramotnost,
chovani rodin by v dobé krize spiSe inklinovalo k modelu homo se assecurans, tedy
kalkulovaného opusténi rizik investic a dobrovolného nizSiho vynosu z konzervativnich

fondu.

8 Ptenos kapitalu napti¢ generacemi
8.1 Mezigeneracni prenos aktiv

Je ziejmé, ze Castecné se v jistych rodindch piesouvaji aktiva. Princip aktiv jsem vysvétlil
vyse. Pomérné ¢astym jevem bylo v dobéch socialismu pfipisovani vnoucat do néjemnich
smluv k riznym bytim, zejména pak k bytiim, ve kterych bydleli prarodie. Tehdejsi
nejcasteji vyuzivany systém vlastnictvi bytii byl postaven na systému bytového druzstva.
Jednalo se o pravni systém, kdy jednotlivé byty v budové byly ve vlastnictvi tohoto
druZstva, které mélo, stejné jako jiné pravnické osoby, urcitou hierarchii. VySe zminéna
strategie s pfipisovanim vnoucat vedla k tomu, Ze rodiny mohly timto zpisobem neztratit
najemni narok na byt. I po smrti ptivodniho majitele pfeslo ndjemni pravo na vnouce,
popfipad€ jiného ¢lena rodiny, ktery posléze mohl toto aktivum vyuzivat. Z hlediska
ptrenosu kapitélu se jednalo o velmi podstatny proces, nebot’ dostat se k bytu bylo takika
nemozné skrze oficialni cestu. Pomérné siln€é byla rozsifena korupce a nepotismus,
pficemz pfipisovani do ndjemnich smluv tento problém zcela eliminovalo. Nabyti
ndjemniho prava na byt spolu s sebou jednak logicky neslo onu vyhodu mista k bydleni,
jednak se timto nijmem také logicky zvySoval socidlni kapitdl, nebot’ vzhledem
k existenci nekalych praktik popsanych vyse bylo vlastnictvi bytu urcitym privilegiem a

vysadou ,,téch lepSich®, ,,bohatSich* nebo ,,vychytralych* v kontextu systému.

DalSim vcelku ¢astym jevem bylo pfedavani vkladnich knizek. Byt je i v dne$ni
dobé mozné zalozit si vkladni knizku, jeji névratnost se pocitd v desetinach procent za
rok. Jedna se tedy o drasticky konzervativni zpiisob akumulace kapitdlu. Jsem toho

nazoru, ze v dnesni dob¢ jiz tento zplsob spofeni neddva smysl, zejména z divodu
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zvySujici se inflace, kterd i v dobé konjunktury dosahuje vyssich procent, nez je vynos
vkladni knizky. V dobach socialismu byl nicméné tento zptisob pomérné siln€ oblibeny.
Tehdejsi systém vkladnich knizek byl oblibeny zejména proto, ze podporoval ruast
socialistického statu. Uspofit si na staii a nezaté¢Zovat ekonomiku bylo nanejvys zadouci
pro tehdejsi vladu. Existovalo vicero druht vkladnich knizek, pfi¢emz standardni mély
uroky zhruba 2-3 %. Zajimavym typem byl typ vyherni, kdy se urok vkladi nahradil
moznosti vyhrat 250 % primérného zistatku vkladu. Tak ¢i onak tyto vkladni knizky
byly velmi Casto zakladany détem, které je dovrSenim 18 let vybraly a mély pocatecni

kapital pro nastartovani Zivota.

Mezi urcity typ aktiv bychom teoreticky mohli zatadit 1 napt. dédictvi, dary nebo
darovaci smlouvy. V dobéch socialismu byla velmi rozsifend idea, které je koneckoncti
pozorovatelnd i na star$i Ceské generaci, a to idea vlastnictvi. Tehdy byly mnohem silnéjsi
tendence majetek vlastnit, a nikoliv si ho pronajimat, zejména pak z divodu zvySovani
socialniho kapitélu, ale také z diivodu vyhledavani pocitu samostatnosti a autonomie nad
svym vlastnim Zivotem, ktery byl v dobach socialismu, zejména tehdejSi spolecnosti,
Casto velmi rigidné prednastaven. Vlastnéni napt. chaty nebo domu davalo majiteli pocit
autonomie, byl ,,svym vlastnim panem®. V dnesni dob¢ je tedy mozné pozorovat praveé
predavani téchto v dobach socialismu nabytych nemovitosti détem nebo vnoucatiim. Tyto
nemovitosti dnes maji pravdépodobné vysokou cenu, napt. z divodu toho, Ze v dnesni
dob¢ je potieba skutecné vysoky vstupni kapital pro novostavbu, a proto je vlastnici
predavaji dal§im generacim, bud’ pro vyuziti k bydleni, nebo relaxaci, nebo pro pomérné

snadny pfistup k likvidnim penéziim skrze prode;.
8.2 Korelace mezi zvySovanim rtiznych typi kapitalt — kapitalova konverze

Kapitalisticky vyvoj spolec¢nosti nas jako lidstvo stale posouva déle a stejné tak posouva
1 Zivotni Uroven lidstva. ZvySovani Bourdieho kapitald, byt o nich rodiny casto ani
nevédi, je hlavnim ukolem takika vSech rodin. Ostatné neni nahodou, Ze se rodic¢e velmi
Casto snazi o to, aby se jejich déti mély 1€pe, nez se méli oni. V této sémantice se skryva
vySe zminéné zvySovani kapitalid, zejména pak socialniho a kulturniho, ale také predavani
téch spravnych hodnot. Hodnoty v tomto ptipadé¢ bychom mohli charakterizovat jako jisté
pfesvédceni, explicitni nebo implicitni, které do urcité miry ovliviiuje jedincovo

rozhodovani (Kluckhohn, 1951).
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Ona snaha o zvySeni kulturniho a socidlniho kapitalu mych déti nebo vnoucat jde ruku
v ruce s jejich potencidlnim ekonomickym kapitdlem. Nejcast&ji se tato snaha vyjadiuje
v ochoté rodi¢li smérovat jejich dité ke vzdélani. Je ziejmé, ze napfi¢ tfidami v Ceské
spolecnosti budou tyto snahy vypadat jinak, nicméné jejich cil bude stile stejny,
»dotlacit™ své potomky do, dle jejich ndzoru, zaloZzeném na osobnich zkusenostech, co
nejlepsi startovni pozice, tedy piedat zkusenosti nebo jakkoliv podpofit nasledujici 1éta
jejich zivota.

Na zéklad¢ vyzkumu Rozdéleni svobodou bylo zjisténo, ze ve vetsSing piipadi
dochdzi pii zvySovani jednoho kapitadlu ke zvySovani i druhého, tedy pfi zvySovani
kulturniho kapitélu, napt. pravé skrze motivaci ke studiu, dochézi i ke zvySovani kapitalu
socialniho, napt. skrze seznamovéni se spoluzaky, kteti budou v pozdé¢jSich ¢astech
Zivota zastavat pro jedince dilezité nebo uzite¢né funkce, jako je napf. pravnik nebo
doktor. Byt je zfejmé, ze i v tomto ptipad¢ jsou tfidni rozdily extrémni, nic to neméni na
faktu, Ze zvySovani jednotlivych kapitalti vede ve vétSin€ ptripada k vertikalni socidlni

mobilité (Prokop et. al., 2019).

Na zakladé vyzkumu Ceského statistického ufadu je ziejmé, Ze rodiny, u kterych
ma alespoii jeden rodi¢ vysokoskolské vzdélani, maji v ramci celkovych ¢istych piijmi
na domacnost znatelné vyssi pfijmy na osobu neZli rodiny s rodi¢i bez vysokoskolského
vzdélani. Dva rodice s nejvySe dosazenym vysokoSkolskym vzdélanim maji v ramci
celkovych Cistych pfijmil na osobu o 69 716 K¢ na rok vice nez dva rodice s nejvyse
dosazenym stiedoskolskym vzdélanim (Cesky statisticky tfad, 2023c). V tnoru roku
2023 je tento rozdil ~1,75x primémé mésiéni mzdy (Cesky statisticky tiad, 2023d). Byt

v oM

je namisté fict, ze existuji statistické odchylky a neni mozné tento nasobek ptisuzovat

Cisté vysSimu vzdelani, je jisté, ze nartst primérnych piijmi domacnosti a ro¢niho piijmu

na osobu se zvysSuje s vy$§im dosazenym vzdélanim.

Pokud tuto skute¢nost vztahneme na na$ vyzkum, je ziejmé, ze na zakladé vyse
uvedenych statistickych analyz, zvySovani kulturniho a socialniho kapitdlu vede ve
veétSing ptipadil 1 ke zvySeni kapitalu ekonomického. Existuji také teorie, které se na tento
fenomén divaji z vice kulturniho hlediska a vice v kontextu predavani hodnot. Pro iplnost

nasi argumentace bude vhodné tyto teorie alespon kratce predstavit.

Bourdieu (1986) tvrdi, Ze byt’ za kazdou akci se schovava ekonomicka kalkulace,

nemiizeme kaZdou akci takto redukovat. Zde autofi Camasso a Jagannathan (2021) tvrdi,
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ze dle Bourdieho investuji lidé ¢as a penize do ekonomického systému nejen kvili
budoucim ziskiim, tedy ekonomickému kapitalu, ale také pro zvySeni svého
symbolického a kulturniho kapitalu. Dle Bourdieho takto lidé¢ piemysli pii kazdém
rozhodovani. Zaroven vsak nastifiuji 1 odliSny pohled, a to skrze teorii ekonoma G.
Beckera (1996), ktery tvrdi, ze kultura ma s kazdodennim rozhodovanim spole¢ného
velmi malo a hlavnimi faktory, které rozhodovani ovliviiuji, jsou zejména ptijmy, dan¢ a
ekonomické prilezitosti, a ze kultura ma vliv pouze na tzv. meta-rozhodovani, tedy
rozhodovani nanejvys dulezité, takika existencni. Dalsi teorie je teorie intergeneracniho
ptfenosu kulturnich zékladt a hodnot, ktera tvrdi, Ze zatimco ekonomicka situace ve svéte
muze siln¢ fluktuovat, kulturni hodnoty a preference jsou mnohem rigidnéjsi a méné
nachylné na takové vychyleni (Fernandéz, 2008). K této teorii poté dopliiuji autofi Bisin
a Verdier (2011) tezi, kterou navazuji na chovani rodi¢ vic¢i svym détem, kdy rodice,
byt chtéji pro své déti ,,to nejlepsi®, formuluji tento sviij altruismus skrze prisma jejich
zivotnich zkusenosti, tedy ze chtéji ,,to nejlepsi pro své dite, ale ,,to nejlepsi® formuluji
oni, nikoliv dité. K tomuto tématu se poté vyjadfuji 1 autoii Guiso, Sapienza a Zingales
(2006; 2008), pticemz jejich stanovisko je podobné, a to takové, Ze rodice si internalizuji
chyby svych déti a jejich diusledky mnohem vice, nez déti samotné, minimaln¢ v tom
casovém rozmezi, kdy jejich déti stale ziji s nimi v jedné domacnosti. Dle jejich vyzkumu
je zaroven zfejmé, Ze ty spolecnosti, které se v ramci vychovy vice soustiedi na podporu
hodnot jako kooperace, spoluprace, ditvéra a optimismus dosahuji vysSich ekonomickych
vydelki a celkové ekonomické prosperity nez spolecnosti, které v ramcei vychovy spise

uptfednostnuji pesimismus (Guiso et. al., 2008).

Dle mého nazoru Ize tento trend sledovat i v ceské spolecnosti napfic
ekonomickymi tfidami. Kniha Slepé skvrny, napsana sociologem Danielem Prokopem se
touto problematikou taktéz zabyva. Prokop pise, ze chudoba se v ramci Ceské republiky
velmi Casto dédi, tedy Ze Spatna ekonomickd, potazmo Zivotni, situace je Casto preddvana
i na déti. Tuto situaci posléze nejvice spojuje se vzdélanim. Cesky vysokoskoldk ma,
oproti ¢loveku, jehoz nejvyse dosazené vzdelani je zakladni, zhruba desetkrat mensi Sanci
na to, ze upadne do chudoby nebo bude trpét materialni deprivaci. Dle Prokopa je totiz
v poslednich 30 letech, tedy v dob& porevolucni, dosazeny stupenn vzdélani silné
podminén nejvySe dosazenym vzdélanim rodicl. Nizkého vzdélani, a tedy nizkého
kulturniho kapitalu, a tedy Sanci na zlepSeni zivotni urovné do budoucna, dosahuji

zejména déti z nejchudSich ¢asti spolecnosti (Prokop et. al., 2019). Rodice s nizkym
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kulturnim kapitalem tedy, vcelku logicky, budou mit problém zvySovat kulturni kapital
svého ditéte. VySe jsem jiz zminil, Ze existuje korelace mezi zvySovanim jednotlivych
kapitalt, tedy Ze zvySovani jednoho kapitadlu vede v jistych ptipadech i1 ke zvySovani
druhého. Pokud je ¢lovek nicméné zasazen do prostredi, které takto vertikalni socidlni

mobilitu neumoziiuje, jsou jeho Sance na dosazeni vyssich kapitalt nizké.

Otéazka, na kterou se témito srovnanimi snazi autofi Camasso a Jagannathan
odpovédet zni, zdali jsou kulturni zaklady ¢lovéka a jeho hodnoty predikatorem jeho
ekonomické prosperity a vice versa. Pokud bychom se vratili k nasim ptedeSlym
analyzam, zejména pak k publikaci CSU, je zfejmé, Ze vyssi vzdélani, které bychom
v nasem piipad€ mohli povazovat za kulturni kapital, statisticky vede ke zvyseni €istého
roéniho pifijmu na osobu. TaktéZz Prokopovo teze néds dovadi k tomu, ze velmi
pravdépodobné existuje korelace mezi urCitymi kulturnimi zéklady a ekonomickou
prosperitou. Nicméné bychom méli tento fakt interpretovat spise tak, ze ¢lovek, ktery tyto
zaklady ma moznost ziskat, ma vétsi Sanci, a hlavné samotnou moznost tyto zéklady a

kapitaly vyuzit. To samoziejm¢e neznamena, ze ji vzdy vyuZije

9 Propojeni naSeho vyzkumu s mezigeneracnim pienosem
kapitalu

Pokud bychom piedeslou kapitolu méli prevést do kontextu naSeho vyzkumu, je ziejmé,
ze na zaklad¢ vicero vyzkumu je mezigeneracni prenos kapitalll silnym predikatorem
budouciho pocindni ¢loveéka. Spravnd vychova, predavani zkuSenosti a podpora ve
spravném vyvoji ¢loveka, at’ uz biologickém nebo osobnostnim, velmi Casto koreluje i
s pozitivnim vyvojem v budoucnu, po odtrZzeni od primérni socidlni skupiny, byt to neni
pravidlo. Co se ty¢e akumulace a zachovani ekonomického kapitalu, mohli bychom tento

proces do urcité miry brat jako urcitou schopnost ¢lovéka finance zachovat.

Jsem toho nazoru, Ze teorie kapitalu, koncept aktiv a riizné teorie ptenosu riznych
kapitali nd&m mohou pomoci nahlédnout do, bud’ se ménicich, anebo stale se udrzujicich,
strategii akumulace a zachovani kapitalu. Srovnani dvou odliS§nych generaci, které tvotily
rodiny ve dvou odlisnych ekonomickych systémech, je dle mého nézoru ptinosné, nebot’
nam pomuze ukazat, zdali se v soucasnosti mlada generace odtrhuje od tradic starsi
generace, anebo zdali dochédzi k mezigeneracni inspiraci ve strategiich. Pokud bych mél

interpretovat mozné vysledky, udrZzovani starych tradic akumulace a zachovani kapitalu
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bych vid€l jako trend snizujici se finan¢ni gramotnosti, nebot’ soucasna ekonomicka a
finan¢ni sféra poskytuje mnoho rtiznych nastrojii pro akumulaci a zachovéni kapitalu,
nekteré jsem jiz vysSe zminil. Inspirace star§i generace mladsi generaci by naopak, dle
mého nazoru, ukazovala odpojeni star§i generace od rigidniho piemysleni o kapitalu a
snahu o pochopeni moderniho svéta akumulace a zachovani kapitalu. At uz vyjde ten, ¢i
onen vysledek, jsem toho ndzoru, ze obé vychodiska do urCit¢ miry popisuji stav

ekonomického premysleni souc¢asného ¢eského obyvatelstva.
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10 Teorie generaci napfi¢ odbornou a laickou vetejnosti

V dnes$ni dobé existuje Siroké mnozstvi autorti, ktefi se tématem generaci zabyvaji,
nicmén¢ nazory a teorie téchto autort jsou odbornou vetejnosti nahlizeny ambivalentné.
Zejména pak autofi Neil Howe a William Strauss (1997) jsou sice v dneSni dobé¢
v kontextu teorie generaci Casto citovani, a to nejen odbornou vetejnosti, nicméné prave
jejich teorie vykazuje z hlediska sociologie silné znaky generalizace a védéni o
generacich shrnuje do pfedem predvidatelnych vzorct chovéani. Na zdkladé svého
predchoziho studia generaci jsem pfesvédcen o tom, Ze tato generalizace vyzkumu velmi
znateln¢ Skodi a kone¢né vysledky posléze nejsou citelné a jejich interpretace je tak

podstatné téz8i. Z tohoto divodu bude v diplomové praci vyuzita teorie Karla

Mannheima.

Zakladnim terminem této diplomové prace je termin generace. Tento termin bude
pouzivan v kontextu s teorii generaci vytvofenou némeckym sociologem Karlem
Mannheimem, zejména pak bude vyuzito jeho poznatkt a teorii z dila Das Problem der
Generationen (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007). Vzhledem ke stafi tohoto textu je
namiste vysvétlit, pro€ tato diplomova prace pracuje pravé s timto textem a autorem. Karl
Mannheim a jeho text o teorii generaci je jeden z mala odbornych textl, ktery si i pies
léta vyzkumt teorie generaci zachovava svoji informacni hodnotu, zejména pak diky
Mannheimové silné teoretické zakladng, na které své teorie stavi. Tato zdkladna stoji na
Mannheimové€ myslence, kdy dle Mannheima neni generace zalozena cisté na blizkosti
dat narozeni, jako je tomu napiiklad u vySe zminénych autori Howea a Strausse.
Mannheim tvrdi, Ze generaci uruje pomérn¢ Sirokd Skala riznych faktori, které se
proplétaji a tvofi tak sit’ lenl jedné ,,generace*. Pro uplné pochopeni této problematiky

bude potieba vysvétlit jednotlivé faktory, které Mannheim ve své knize zminuje.

11 Mannheimtv koncept socialniho zasazeni — Soziale Lagerung

Mannheim svoji tezi otevira tim, ze je nejprve nutné vysveétlit procesy probihajici mezi
jednotlivymi socidlnimi skupinami a jednotlivci v nich, zejména pak ty procesy, které
tlaci jejich €leny do pfemysleni o tom, co je mezi sebou spojuje, co tvoii onu socialni
skupinu, do které patii. Ono socialni zasazeni Mannheim popisuje jako situaci, kdy jsou
jednotlivei zasazeni do ekonomicko-mocenského soukoli spolecnosti, tedy Ze existuji

v jednu chvili v jedné spolecnosti (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007). Samotné misto
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jednotlivce ve spolecnosti si tento jednotlivec vysvétluje tak, ze ,,pocituje zviastni vahu

specifického zasazeni v mechanismu spolecnosti “ (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).

Vertikalni socialni mobilitu, byt tento proces Mannheim takto explicitné
nepojmenovava, popisuje jako kolektivni nebo individudlni vzestup nebo pad z mé
socialni skupiny, ve které jsem socidlné zasazen. Tento proces je pro nas dilezity zejména
ztoho divodu, ze praveé vertikdlni socidlni mobilita bofi pfesvédceni o mozné
generalizaci generaci na zakladé¢ vékové podobnosti. Proces by se dal interpretovat
nasledovné. Clovék, ktery je celé své détstvi v nizsi stiedni tiidg, napf. z divodu niZsi
mzdy rodic¢l, se po absolvovani stfedni Skoly ocitne v situaci, kdy vydélava vice penéz
nez jeho rodic¢e. Tento rozdil posléze mlze vést ke zvySeni kulturniho a socidlniho
kapitalu, napt. skrze méné existencnich starosti, a tudiz vétsi volnosti napi. v dodatecném
neinstitucionalizovaném vzdé€lavani nebo skrze pouhou zménu prosttedi. Tak ¢i onak se
stavéa soucasti odlisné socidlni skupiny, kterd na svét nahlizi odliSnym zptisobem a jeji
zivotni fondy jsou naplnény odliSnymi obsahy. Je tedy ziejmé, Ze tato vertikalni socidlni
fondu jednotlivce. Problematiku Zivotniho fondu vysvétluji nize. Rozdily v tfidni situaci
jednotlivet jsou dle Mannheima pozorovatelné napt. na neschopnosti domluvy v urcitych
tématech, napft. pravée finance (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007). Prave ona existence
vertikalni socidlni mobility dle mého nazoru pouze doklada existenci odliSnosti napfic
generacemi, a 1 mezi ¢leny jedné generace, a je tedy, z hlediska naseho vyzkumu, vhodné

vyuzit pravé Mannheimovu teorii.

12 Mannheimuv pftistup ke studiu generaci

Mannheim otevira problém studia generaci tezi, Ze jednotlivi vyzkumnici v minulosti
provadéli vyzkumy Ccisté¢ lokélni, takika kvalitativni. Centralizace vyzkumu naprosto
neodrazela obecné zavéry, se kterymi vyzkumnici pfichazeli. Dle Mannheima je velmi
dulezité zapocitat do vyzkumu 1 faktory, jako je ndrodnost nebo tfidni soundlezitost. Dva
lokaln¢ provedené vyzkumy vékové podobné skupiny lidi by na zdkladé
generalizovanych teorii generaci mély dospét k pfinejmenSim velmi podobnym
vysledkiim, coZ nicméné neni a nemuze byt z vyssiho nez lokdlniho hlediska pravda.
Pokud bychom takto zkoumali informatory napt. z Némecka a z Mali, dospé€li bychom
velmi pravdépodobné k velmi odliSnym vysledkiim ve vzorcich chovani, které by

odrazely odliSnosti napt. pravé v tfidni soundlezitosti. Dle Mannheima je tedy na misté
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generace neboli kohorty, zkoumat s védomim téchto odliSnosti a vysledné zavéry

interpretovat skrze toto prisma (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).

Mannheim ve svém textu postupné odhaluje jednotlivé koncepty, které dle néj
tvoii zakladni stavebni kameny v jeho teorii generaci. V nésledujicich fadcich analyzuji

jednotlivé koncepty.

12.1 Koncept neustalého nastupovéani novych nositelt kultury

Tento koncept bychom mohli vysvétlit jako neustalou koexistenci vicero generaci nebo
kohort v jednom Casovém tseku. Mannheim ve svém textu tvrdi, Ze kulturni jevy, které
jsou neustdle vytvafeny spolecnosti a jednotlivei, ktefi se na spolecnosti a jejich
procesech ucastni, existuji sice jako nemeénici se entity, nicméné jednotlivi ,,novi
nositelé”, tedy novi ¢lenové spolecnosti, je zacinaji vnimat odlisn¢ od starSich ¢lenti
spole¢nosti. Mannheim poukazuje na skute¢nost, Ze tito novi ¢lenové mohou na tyto
entity nahlizet naprosto opaénym zplisobem, tedy napf. kriticky, negativné. Toto chovani
posléze vytvaii tlak k vytvoreni novych kulturnich statkd, které by odpovidaly potfebam

novych ¢lenti (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).

Mannheim sam nacrtavéd piiklad jedince, ktery v rdmci své primarni socialni
skupiny, tedy rodiny, uréitym zptisobem vnima kulturni statky, at’ uz skrze sviij vlastni
nazor, nebo skrze ndzor ovlivnény rodinou, napf. vychovanim nebo vyznanim.
Odchodem z této primarni socidlni skupiny a naslednym zaloZenim své vlastni rodiny se
dle Mannheima nutné méni i jeho pohled na urcité kulturni statky. Tento pfestup do nové
socidlni skupiny, at’ uz skrze pouhy ptestup, nebo vytvoreni nové socidlni skupiny,
nevyhnutelné vede k urcité, byt tfeba 1 mal€, proméné hodnot a postojli. Ztrata dlilezitosti
starych postoji vede u téchto jedincti k tendencim vytvaret postoje nové, odlisné. Timto
zptisobem se dle Mannheima na vytvareni kulturnich statkii podileji stale novi ¢lenové,
pficemz v urcitych pifipadech mohou ti sami Clenové vytvaret ve svém Zivoté vicero
odliSnych kulturnich statki a zastdvat vicero odliSnych postojii a hodnot. Tato teorie jiz
ze své podstaty odmitd generalizaci autorti Howea a Strausse, na které odkazuji vySe

(Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).

12.2 Koncept neustalého odchazeni diivéjSich nositeli kultury

Tak, jako prichdzeji novi nositelé, stafi nositelé odchazeji, presnéji feceno, umiraji.

Uvodem je nutno fict, Ze Mannheim k tomuto konceptu ptfedem uvadi, ze soucasti onoho
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odchazenti je i proces zapominani. Tento proces se ve spolecnosti odehrava néjakou dobu
a odchazi pozvolna. To znamena, Ze i pfes odchod starych nositell jsou jejich prozitky
stale pritomné ve spole¢nosti, at’ uz fyzicky, nebo skrze jiné, zijici nositele kultury, tedy
lidi. Teprve po Case se na n¢ zapomene a tim se zapomene 1 na jejich pfistupy a postoje
ke kulturnim statkiim. Tento proces Mannheim dale rozdéluje na dvé subkategorie,
védomé predobrazy a nevédoma modalita. Pro nas vyzkum bude diilezitd zejména druha

subkategorie (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).

Nevédoma modalita je tvofena vzpominkami, skrze které mohou nové a moderni
tradice pomoci starym objevit dosud neobjevené stranky. V ramci této teorie Mannheim
vytvaii osli miistek k vySe zminénym vzpominkam, kdy je skrze prisma této teorie
rozdéluje na osvojené a samostatné ziskané. Jak jiz znazvu vyplyva, vzpominka
samostatné ziskanda se opira o predeslou zkusenost nebo udalost, na kterou si vzpominku
vytvofim. Vzpominka osvojend je zalozena na cizi, nikoliv mé, zkusenosti a byla nam
pfedana nékym jinym nebo zprostiedkovana jinak nez mymi smysly. Jiz z pfirozenosti
vzpominky osvojené neni jeji pravdivost nikdy stoprocentni, nebot’ pracujic
s paradigmatem empirie, je zkuSenost nepienositelna. Jedna se o pouhou interpretaci
zkuSenosti. Mannheim tento koncept popisuje skrze zkusenosti valeénych veterant, kteti
z valky maji vzpominky samostatné ziskané, a zkuSenosti historikd, kteti maji vzpominky

osvojené (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).

Na zékladé¢ nevédomé modality pokracuje Mannheim analyzou stafi a procesu
starnuti v kontextu se vzpominkami a zkuSenostmi. Pfedklada teorii, kdy stafi, byt ze své
podstaty proces biologicky, je i proces zkuSenostni, empiricky. V Zivoté se clovek setka
se Sirokou Skalou riznych udalosti a zkusenosti, které urcitym zptisobem zpracuje nebo
je zpracovava a na zaklad¢ téchto zpracovani poté reaguje na udalosti podobné. Tento
multiparadigmaticky pfistup ke studiu generaci, tedy sociologicko-psychologicky, je
v této kapitole velmi zjevny a pouze ukazuje obtiZnost studia tohoto procesu a procesu
formace generace ¢i kohorty jako takovy. Mannheim dale analyzuje zkuSenosti tak, Ze
lidé, kteti ziji jiz delSi dobu, si vytvareji postupem Zivota urcité formy, do kterych se poté
snazi zasadit nové zkuSenosti a udalosti v domnéni, ze jim takto 1épe porozumi a Iépe je
dokédzou vyfesit, uzaviit nebo jen prosté ptijmout. Tyto formy si dle Mannheima lidé
vytvarteji cely Zivot a opiraji se o né€ pii krizovych situacich, ve kterych si s novou udalosti
nebo kulturnim statkem nedokdzou poradit nebo ho pochopit (Mannheim, 1928;

Mannheim, 2007). Tento proces posléze Mannheim nazyva tzv. vnitini dialektikou, kdy
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Clovék si skrze predchozi zkuSenosti vysvétluje soucasny svét. (Mannheim, 1928;

Mannheim, 2007).

12.3 Koncept participace na ¢asové omezeném Useku d&jinného procesu

Byt se z ndzvu miize zdat, ze se zde Mannheim obraci ke klasickému pochopeni generaci
jakozto vékem ohrani¢enych skupin lidi, opak je pravdou. Mannheim ve své stati
vysvétluje tento koncept tak, ze lidé prichazeji na svét, ktery je nicméné jiz tvoren
riznymi generacemi. Mannheim klade diraz na procesu participace na stejnych
udélostech a zaroven s timto procesem spojuje 1 proces, ktery nazyva vrstveni vedomi.
S ohledem na jeho piedchozi analyzy dale podotyka, Ze velmi dilezitym faktorem pii
pfemysleni o participaci na stejnych udélostech je taktéz sdileni socidlniho prostoru, tedy
7itého svéta. Tento proces, mimo jiné, oznaduje jako piibuzenské zasazeni. Zity svét vak
dle Mannheima ma sdm o sobé mnoho vrstev a podob a neni tedy mozné zkusenosti
generalizovat. Tento fakt dokladé vlastni ivahou o tom, Ze pokud bychom si pfedstavili
némeckou a ¢inskou mladez, Zijici v roce 1800, velmi pravdépodobné tyto dvé skupiny
nesdilely vySe zminéné pribuzenské zasazeni a ani socialni prostor, nebot’ zkuSenost
jejich zivota byla velmi pravdépodobné vyrazné odlisna (Mannheim, 1928; Mannheim,

2007).

Pokud bychom poznatky z ptedchoziho odstavce méli shrnout, je ziejmé, Ze se
lidé rodi do svéta, ktery je jiz né¢jakym zplisobem zity jinou generaci, kterd tento svét
néjakym zpiisobem vnima. Z této nasi interpretace nicméné také vyplyva, a Mannheim to
sam potvrzuje, Ze pro nového Cloveka se nova situace nutné stane vychozi situaci, se
kterou bude posléze srovnavat budouci podobné situace, jak bylo feceno vySe. Mannheim
pro tento fenomén pouziva termin prirozeny obraz sveta (Mannheim, 1928; Mannheim,
2007). Nicméné z tohoto fenoménu také vyplyva, Ze ta sama situace mize pro odliSnou
generaci znamenat naprosto odliSnou véc. Proto je dle Mannheima nemozné srovndvat
generace Cisté na zékladé veékové odliSnosti (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).

Zaroven se tento fenomén zpétné vraci a potvrzuje Mannheimovu teorii vuitini dialektiky.

12.4 Koncept tradovani/ptedavani zdédéného kulturniho dédictvi

Pro nas vyzkum bude dle mého nazoru nejzasadnéjsi prave tento koncept, ktery je zalozen
na ovlivilovani mezi generacemi. Mannheim tvrdi, Ze kazdy jedinec je zna¢n€ ovliviiovan
svym okolim, a to do takové miry, kdy ptejima postoje a hodnoty svého okoli. Tim si
buduje tzv. Zivotni fond, ktery Mannheim charakterizoval jako urcity bali¢ek hodnot a
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postoji, které si clovék vytvaii cely zivot. Tento balicek se postupné dopliiuje o nové
postoje a hodnoty, obcas z néj n¢které¢ hodnoty a postoje napiiklad zmizi. Tato fluktuace
onéch postoju poté vytvari identitu a osobnost ¢loveéka. Naprosto zasadni dopad na tento
zivotni fond ma dle Mannheima zejména vychova a détstvi, kdy se formuji ty
nejzasadnéjs$i osobnostni rysy a dit¢ velmi casto kopiruje chovani rodi¢i, byt i to

negativni.

Teprve az po 17. roku zivota je dle Mannheima cloveék schopny kriticky
nahlédnout na tento zivotni fond a provést ur€ité¢ zmény. V kontextu s timto tvrzenim se
dale obraci na jazykovédni vyzkumy, zejména pak vyzkum Introduction a [‘étude
comparative des langues indo-européennes (Alcan, 1911). V souvislosti s timto
vyzkumem také uvadi, ze zivotni fond se vyviji zhruba do 25. roku, poté jiz prochazi spise
revizemi. Zaroven ale tvrdi, ze pravé doba mezi 17. a 25. rokem je ona hrani¢ni doba, kdy
¢lovek nabyva na dostatené inteligenci, aby si Zivotni fond obohatil o nové postoje a
hodnoty, které nebudou pfevzaté od primarni socidlni skupiny. Obohaceni svého
zivotniho fondu v prib¢hu zivota poté dle Mannheima tvoii onu modernost mladsi
generace, jeji schopnost 1épe a rychleji chapat rychle ménici se svét. Tvorba novych
hodnot a postoji a zptisobi chovani a feSeni problému, které si ¢lovek uklada do svého
zivotniho fondu, je fakticky zamé&fend na soucasnost a soucasné problémy a zivotni
situace. Zde bychom mohli Mannheimovu teorii uvést i na piikladu soucasného seniora,
ktery je napt. konzervativni vi¢i problematice LGBT nebo uprchliki. Byt’ se samoziejmé
muze jednat o dobrovolnou ignoranci a potiebu byt v opozici z divodu zklamani
z nechdpani soucasného svéta, mize to taktéz byt i prosta rigidnost Zivotniho fondu

(Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).

Je nicméné velmi dilezité zminit, Ze ono ovliviiovani a dosazovani svych postoji
do Zivotniho fondu mého ditéte nebo napt. vnoucete funguje i vice versa. Tak, jak
ovliviiyji rodice své déti, ovliviiyji déti své rodice zpet. Mannheim ptipodobiiuje tento
proces, byt negativné, k predobrazu starého ucitele s rigidnim Zivotnim fondem a
mladého zaka s formujicim se zivotnim fondem. U¢itel mize v tomto piipadé spadnout
do praktiky pfedavani zkuSenosti s ohledem na jeho zkuSenosti se svétem, ktery se
nicméné velmi rapidné méni. Zivotni fond Z4dka bude poté obohacen o zkuenosti a
postoje a hodnoty, které nicméné¢ mohou byt vzhledem k souCasnému stavu svéta
zastaralé, popiipad¢ naprosto scestné. Reciprocita pfedavani védéni je v tomto piipadé
negativnim dasledkem ovliviiovani. Takto se nicméné dle Mannheima dédi a formuje
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nové védéni svéta, tedy pfedavanim a revizi obsahd Zivotnich fondd jednotlivci

(Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).

13 Generacni jednota a jeji formace

Posledni Mannheimova teze, ktera je pro nas vyzkum dulezitd, je koncept generacni
jednoty. Tu Mannheim popisuje jako spole¢né prozivani zZivotnich obsahtl, popiipadé
podobnych obsahii. Tyto obsahy, byt’ jsou to jedny a tytéz obsahy zakotvené v realité,
jsou vnimany odlisn¢€ jednotlivymi ¢leny generaci. Vnimani téchto obsaht, at’ uz vnimani
obsahii stejné, nebo odlisné, spojuje jednotlivce v generaci, nebo je oddéluje. Mannheim
toto ukazuje na konceptu svobody, kterou lidé, kteti jsou liberalni, chapou odlisné nez
lidé, ktefi jsou konzervativni, a to i pfesto, ze se jedna o jednu a tu samou svobodu jako
termin. Mannheim tuto problematiku tesi z divodu podpory jeho plvodni teze o
nemoznosti studovat generace pouze na zéklad€ rdimcového casového intervalu, nejéastéji
se uvadi 30 let. Problém dle Mannheima nastavé poté v tom, Ze se generace dle téchto
teorii nemeéni pouze biologicky, ale i hodnotovée a obsahové, coz nemusi nutné odpovidat
pravdé. Generacéni jednota je tedy dle Mannheima prakticky tvofena z vicero kohort,
potazmo generaci najednou, které bud’ spolecné sdili zité obsahy, nebo Ziji skute¢nost
svéta odlisn€, nahlizeji na svét zjinych Ghli a reaguji odlisné¢ (Mannheim, 1928;

Mannheim, 2007).

14 Propojeni naSeho vyzkumu s teorii generaci

Ugel naseho vyzkumu je najit rozdily ve strategiich akumulace a zachovani
kapitdlu v ramci dvou generaci. V pfedchozi kapitole jsem vysvétlil, pro¢ bude nas
vyzkum vychazet z teorie generaci Karla Mannheima. VySe zminénému procesu, ktery
Mannheim sam nazyva kontinuitou v generacni vymeéné, budeme v naSem vyzkumu klast
zvySenou pozornost, nebot’ se domnivam, Ze praveé tento proces bude z velké Casti
hlavnim faktorem v rozhodovéni jednotlivell o strategiich akumulace a zachovani
kapitalu. Zejména pak ocekavam reciprocitu zejména ze strany mladsich jednotlivci ke
star§im, tedy Ze se starsi jednotlivei budou mladsimi inspirovat ve strategiich. Jsem toho
nazoru, Ze se star$i jednotlivci budou, byt napt. nevédomé, snazit o revizi a rozsifeni
svého Zivotniho fondu pravé o zkuSenosti z trhu, a to na zaklad¢ inspirace mladSich
jednotlived, kteti se, dle mého nazoru, budou pravdépodobné v problematice zachovani

kapitalu modernim zptisobem orientovat vice.
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15 Data a metody vyzkumu

Vyzkum bude probihat za pomoci kvalitativnich vyzkumnych metod. Vyzkum vyuziva
kvalitativniho  pfistupu z divodu snahy o porozuméni nejednoznacnosti a
viceuroviovosti jednotlivych svéti informatorti, kdy nelze zkuSenosti jednotlivca
generalizovat a je nutno s nimi pracovat specifickym zpusobem. Taktéz tento ptistup
umoznuje soustiedit se na specificky problém nebo fenomén a ten do detailu popsat,
zejména pak odliSnosti tohoto fenoménu v kontextu se zkuSenostmi a zivoty jednotlivych
informatorti. Na zakladé¢ pfedchozi analyzy teorie budeme konstruovat vyzkumné otazky

(Novotna, et. al., 2019).

Kvalitativni vyzkum je dle mého nazoru efektivnéjsi v ramci mého vyzkumu,
nebot’ mi napomize odkryt hlubsi vyznamy chovani informatort. Vzhledem k povaze
vyzkumu bude velmi diilezité disledné sledovat kazdou ptibéhovou linku a pfemyslet o
jednotlivych rozhodnutich. Dal§im cilem bude zkoumat a analyzovat jednotlivé vypovédi
skrze tzv. emickou perspektivu, tedy zkoumat procesy, které informatofi vyuZzivaji

k porozuméni problémiim a interpretaci svéta kolem nich (Novotna, et. al., 2019).

15.1 Strategicky vybér vzorku

Technika sbéru dat, kterou jsem si pro svou diplomovou praci vybral je tzv. technika
ucelového vzorkovani. V zasad€ spocivd na Gsudku vyzkumnika, zdali je informator
dostate¢né vhodny pro vyzkum. Toto rozhodnuti vyzkumnik podnikne aZ poté, co
dikladné prostuduje terén, ve kterém bude vyzkum probihat a bude moci zarucit
informatorovu dostate¢nou informovanost ohledné¢ zkoumaného problému, a tudiz i

predpokladat validitu jeho odpovédi (Novotna, et. al., 2019).

V ramci mého vyzkumu se vzorek skladal z 12 informatort, ktefi pochazeli
z identického pracovniho prostiedi. S ohledem na firemni kulturu a primyslové odvétvi,
ze kterého informétoti pochézeli, jsem jakozto vyzkumnik usoudil, ze jejich vypoveédi

budou informac¢né bohaté a budou validni pro mé vyzkumné ucely.
Mnou piedem stanovena kritéria, ktera mulj vzorek musel spliiovat, byla nasledujici:

1. Momentalné v pozici zaméestnance
2. Cas straveny v praci (dostate¢né dlouhy aktivné pracovni Zivot pro pfemysleni o

akumulaci a zachovani kapitalu)
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3. Stejné pracovni prostifedi (pro zajisténi informacni nasycenosti kvalitativniho
vyzkumu)

4. Dvé kohorty/generace

15.2 Sbér dat

Pro sviij vyzkum jsem dostal moznost spolupracovat s jednou prazskou IT firmou. Jedna
se 0 malou firmu o zhruba 30 zaméstnancich, ktefi jsou vzhledem k vyvoji IT pramyslu
Cleny vicero generaci. Vybér mista pro rozhovor jsem se z divodu vyssiho pohodli
informatorti rozhodl pfenechat na nich samotnych, aby bylo dosazeno co nejvyssiho
komfortu, a tudiz i potencidlni otevienosti a validity vypovédi. Rozhovory trvaly
v rozmezi 40-60 minut, kdy jsme s informatory dokazali projit vSechna mnou zkoumana

témata.

15.3 Analyza dat

Pro analyzu rozhovorti jsem se rozhodl pouzit systém otevieného kodovani, pro které
jsem pouzil program MAXQDA. V ramci tohoto systému jsem pouzival specifické kody,
kterymi jsem oznacoval dulezité ¢asti rozhovort. Kody jsem vytvofil jednak na zakladé
obsahli samotnych rozhovorti, ale také ve spolupraci s teorii mnou vyuzivanych autort.
Rozhovory byly pro splnéni etického kodexu anonymizovany. Koédy mi pomohly vyttidit
dilezité vypovédi informatort, pficemz mi soucasné¢ pomohly vytvofit systém, skrze

ktery jsem byl v analyze odpovédi a propojeni odpovédi s teorii vyrazné efektivnéjsi.

15.4 Etika vyzkumu
Diplomova prace byla psdna v souladu se zdkonem ¢. 110/2019 Sb., o zpracovani
osobnich udajii a v souladu s Natizenim Evropského parlamentu a Rady (EU) 2016/679
o ochrané fyzickych osob v souvislosti se zpracovanim osobnich udajii a o volném
pohybu téchto udajli (GDPR) (Zakon ¢&. 110/2019 Sb., o zpracovani osobnich tdajt,
2019).

15.5 Limity vyzkumu

Na zaklad¢ vysledkl analyzy jsem toho nazoru, Ze primarni nedostatek tohoto vyzkumu
spocival v nizkém poctu informatori. Nizky pocet informatort, byt’ jsme i na takto malém
vzorku mohli pozorovat zna¢né rozdily ve strategiich, nas do urcité miry limitoval
v zobecnéni nami zanalyzovanych vysledki. Vyzkum by bylo mozné aplikovat a

opakovat 1 v odliSném socidlnim prostfedi, nebot’ socidlni skupina zaméstnanct prazské
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IT firmy je velmi specifickd, at’ uz se jedna o vysi mezd, nebo o prestiz povolani.
Soucasné¢ by taktéz bylo mozné pracovat s odliSnou teorii generaci, nicmén¢, pokud

bychom se touto cestou vydali, bylo by nutné souc¢asn¢ upravit metodologii.
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16 Vysledky analyzy
Ve svém vyzkumu jsem si nejdiive stanovil 4 vyzkumné otazky:

1. Jaké rtzné strategie pro akumulaci a zachovani kapitalu se v Zivoté informatort
objevovaly?

2. Kdy a proc¢ se strategie pro akumulaci a zachovani kapitalu v zivoté informatora
ménily?

3. Jaké vyznamné udalosti, at’ uz v osobnim, nebo pracovnim zivoté, ovlivnily
rozhodovani aktérti ohledn¢ urceni strategie akumulace a zachovani kapitalu?

4. Jaci aktéti méli na strategie akumulace a zachovani kapitalu informatori nejvétsi

vliv?
16.1 Predstaveni Gicastnikli vyzkumu

Informatofi jsou na zdkladé Mannheimovy teorie (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007)
rozdéleni na dvé skupiny'. Skupina A je vytvofena z lidi, ktefi byli zafazeni do
pracovniho procesu az po revoluci a taktéz byl jejich pracovni Zivot propleten
s modernim, technologicky vyspélym svétem. Skupina B je vytvotena z lidi, ktefi ¢ast
svého pracovniho Zivota stravili jesté v dobé pred-revolucni a jejich pracovni zivot se
z€asti odehral v dobéach revolucni a po-revoluéni a do svéta technologicky vyspélého

vstoupili jiz s urcitymi pracovnimi zkuSenostmi.

Pohlavi Vek Vzdélani Profesni pozice | Kédové
oznaceni
Zena 27 VS Spréavce soc. siti | z-27-sprs-b
Muz 55 VS Technik m-55-tech-a
Muz 27 SS Programator m-27-prog-b
Zena 52 VS Analytik z-52-ana-a
Muz 26 VS Obchodnik m-26-obch-b

! Kédové oznageni jsou vytvorena podle nasledujiciho pravidla: pohlavi-vék-profesni pozice-skupina.
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Zena 53 VS HR z-53-hr-a
Muz 51 SS Programator m-51-prog-a
Zena 30 VS Analytik z-30-ana-b
Muz 53 SS Skladnik m-53-skla-a
Muz 25 VS Programator m-25-prog-b
Zena 50 SS Asistentka z-50-asi-a
Zena 28 VS Obchodnik z-28-obch-b

16.2 Analyza dat

Cast rozhovorti byla provedena v prostfedi firmy a &ast rozhovorii byla provedena on-
line. VSechny rozhovory byly po souhlasu informdtorti nahrany a tyto nahravky jsem
posléze prepsal. K analyze jsem vyuzil tzv. techniku otevieného kdédovani (Novotna, et.
al., 2019). Program, ktery jsem ke kodovani vyuzil, byl program MAXQDA. V ramci
koédovani jsem dulezité pasdze rozhovorli barevné odliSoval a zaroven jim ptikladal
jednotlivé kédy. Kody jsem vytvoril zejména na zaklade vypoveédi informatort. Kody mi
posléze pomohly vytvoftit jednotlivé vyzkumné kategorie. Kody, které jsem vyuzil, byly
nasledujici: strataku (strategie akumulace), nonfint (nefinan¢ni transfer), fint (financni
transfer), formchov (formujici chovédni), vnimzmen (vnimané zmény), stratzach
(strategie zachovani), plantrans (plan transferu), infkap (informovanost o moZznostech

zhodnoceni nebo ochrany kapitalu).

17 Vyzkumné kategorie

Vyzkumné kategorie jsem vytvofil na zékladé¢ analyzy rozhovorl, pfiCemz nize
uvedenym tématiim, ze kterych posléze vznikly kategorie, ptikladali informatofi velmi
vysokou dileZitost a pfisly jim dilezité ke zminéni. Soucasné jsem kategorie propojil

s teorii uvedenou vyse.
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Prvotni transfery

Tato kategorie vychazi z vypovédi informatort o jejich prvnich transferech, které byly

Casto financni, ale taktéz nemovitostni nebo védomostni.

Formujici chovani

Tato kategorie zahrnuje zkusSenosti a udalosti, které se informatortim v zivoté dély a déji,
které¢ néjakym zptisobem ovlivnily jejich chovéni a pfistup k akumulaci a zachovani
kapitalu. Velmi ¢asto se jednalo o urcitou nenadalou ekonomickou situaci, zejména krizi,
popt. o formujici setkdni s nékym, kdo informatorim poradil nebo nastinil odliSnou
moznost, skrze kterou se da akumulovat nebo zachovavat kapitdl. Soucasné je tato
kategorie propojena s teorii mezigenera¢niho ovliviiovani (Mannheim, 1928; Mannheim,

2007), nebot’ informatoti poukazovali pravé na tento fenomén.

Informovanost o moznostech zhodnoceni a ochrany kapitalu

Tato kategorie vychazi z vypovédi informatortt o tom, jak dobfe byli informovani o
moznostech, jak chranit nebo zhodnotit sviyj kapital v dobé, kdy k nému poprvé dostali
ptistup. Tato kategorie zdroven vychazi z Mannheimova konceptu védéni samostatné
ziskaného a osvojeného, ktery je uveden v teoretické Casti prace (Mannheim, 1928;

Mannheim, 2007).
Nefinancni transfery

Pod tuto kategorii spadaji vypovédi informatorti o transferech nefinan¢niho typu.
Z rozhovort vyplynulo, ze ne vSechny transfery, které mezi rodici a détmi probehly, byly

vzdy finan¢niho rdzu a ¢asto se jednalo o nemovité véci nebo odborné védeni.
Vnimani transferu

Tato kategorie vychazi ze zkuSenosti informatorti, které zazivali po obdrzeni
ekonomického kapitalu, spole¢né pak se zkuSenosti s okolnim pfijetim této skutecnosti,

pokud k néjakému takovému procesu doslo.

Plan financniho transferu

Tato kategorie vychazi z budoucich plant informatora na urcité ekonomické transfery.

Na zéklad¢ rozhovort se jednalo zejména o transfery na potomky, popf. na vnoucata.
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Pristupy k zachovavani kapitalu

Tato kategorie vychazi ze strategii informatort, skrze které zachovavaji sviij kapital. Na

zaklad¢ rozhovorti jsem zjistil, ze existuji, dle slov informéator, konzervativni a

rrrrr

Vnimané zmény v transferech kapitalu

Tato kategorie vychazi z vypovédi informatorti, zejména pak jejich pohledu na nami
zkoumany problém. Z rozhovorG vyplynulo, Ze informdtofi vnimaji jednak zmény
v samotné form¢ transferu, ale zaroven také v dobé, kdy k transferu doslo. Z hlediska
Mannheimovy teorie generaci zde tuto kategorii podpofit teorii Zivotniho fondu, kdy
prakticky dvé generace srovnavaji své obsahy zivotnich fondd, tedy nasbiranych

zkuSenosti v oblasti finan¢niho transferu kapitali (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).
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18 Analyza vypovédi skupiny A
Prvotni transfery

U této skupiny se velmi Casto objevoval transfer nemovitostni. Z historického hlediska
bychom toto mohli pfipsat vétSimu dirazu na vlastnéni v dobach socialismu
v Ceskoslovensku anebo obecné lepsi situaci nemovitostniho trhu v porovnanim
s dneskem. Zaroven se objevoval 1 transfer finan¢ni, zejména pak v podobé vkladnich

knizek, které byli v dobéch socialismu pomérné oblibené pro jejich nizkou rizikovost.

m-55-tech-a: ,, Po dokonceni skoly jsme, jako ja a manzelka, od nasich rodicit dostali byt

¢

v centru mesta. Tehdy nase babicka ten byt prepsala na mamu a ta ho prepsala na nas.

z-52-ana-a: ,, Nasi mi po Skole nabidli, Ze mi pomiizou spolufinancovat byt ve méste. Ja
Jjsem tehdy se docela zdrahala, jestli je to jako dobrej napad, na sebe upsat takhle novej
byt, ale nakonec jsem se s nima domluvila a cast zaplatili oni a cast jsem pak dopldcela

«

hypotékou.

m-51-prog-a: ,, Myslim, ze jsem od mamy dostal vkladni kniZku s par tisicema do zacatku.

Ostatni veci jsem musel tak néjak ziskat sam nebo pili.

z-53-hr-a: ,, Od rodicii jsem po dokonceni Skoly dostala pristup na sporici ucet, kde jsem

méla docela slusny penize do zacdtku. Dost mi to pomohlo se odrazit. *

m-53-skla-a: ,, Dostal jsem néjaky penize do zacatku. Nebylo to néjak hodné penez, ale
bylo to dostatek na to, abych si zaridil dobry bydleni a zarizeni do bytu. Jo a pak od

babicky jsem mél néjakou vkladni knizku s par tisicema. “

z-50-asi-a: ,, Kdyz jsem se stehovala tak mi rodice predali sporici ucet a néjakou vkladni

knizku, Ze to je moje a miizu s tim nalozit.

Pomérné zajimavé bylo 1 zjiSténi, Ze nejen byty, ale 1 obecné nemovitosti se u této
generace preddvaly mnohem castéji. Rodice i prarodice informatora vétSinou premysleli
tak, Ze ty nemovitosti, které¢ vlastnili, jednoho dne ptejdou na jejich déti, s ¢imz se zaroveil
pojilo 1 to, ze déti mohou tyto nemovitosti bud’ vyuzivat, nebo prodat, coz nechavali uplné
na nich a od téchto nemovitosti se po transferu kompletné distancovali. Co je taktéz
zajimavé je fakt, ze informatofi velmi ¢asto premysleli o tom, Ze nové nabytou nemovitost

bud’ nevyuziji, nebo mnohem spiSe prodaji a penize vyuziji na néco jiného.

32



m-55-tech-a: ,, Miij neviastni otec mél jeden byt ve meste, kterej tehdy dostal jako néjakou
zameéstnaneckou vyhodu nebo co. Ten byt piivodné patril jemu, nicmeéné kdyz se pak
prestehoval do naseho bytu, tak nam ten byt nabidl k vyuziti. Tehdy jsme ho prodali a

penize viastné vyuzili na rekonstrukci toho dalsiho bytu.

z-52-ana-a: ,, Moji prarodice vlastnili na vesnici diim, ktery potom zdédila moje mamka.
Nikdy jsme tam teda nijak extra nezili, nicméné moje mama mi rekla, Ze ten dum pak asi

dostaneme my se sourozencema a Ze si s nim muzZeme délat co chceme. Asi ho prodame.”

m-53-skla-a: ,, Rodice po babicce méli ditm za méstem. Babicka vlastnila takovou zavodni
Jjidelnu a kdyz pak umrela, tak nam ten diim predala, jako nasi rodiné. Nekdy v priubehu
let to pak prakticky preslo na mé a ja to nakonec prodal, protoze to bylo prakticky

I3

v havarijnim stavu. ‘

U informatori se také objevovalo pfemysleni, byt pouze minimalné, o financich
a kapitalu obecné jako o nécem, co si ¢loveék musi zaslouzit, at’ uz to pro informatory
znamenalo cokoliv. Zde jisti informatofi vypovidali tak, ze jejich prvotni transfery, at’ uz
se jednalo o finance, nebo hmotné véci, jako diim nebo auto, byly do urcité miry
podminény jejich snahou ukézat rodi¢lim, Ze si tento transfer zaslouZzi. Objevovalo se zde
napt. ultimatum ve form¢ navratu pajcené Castky v néjakém casovém obdobi. Zaroven

byla tato ¢astka pomérné Casto vnimana jako propijéena.

m-51-prog-a: ,,Jd jsem nikdy nedostal nic zadarmo. Moje prvni penize jsem dostal od taty
s tim, Ze je to takova zkouSka, kdy musim zacit normalné chodit do prace a tuto castku mu
po nejaky dobé splatit. Kdyz jsem pak prisel, Ze pro néj mam ty penize, tak mi je nechal

Jjako urcitou lekci, Ze nic neni zadarmo.
Formujici chovani

Informatofi této skupiny nejcastéji vypovidali, Ze nejvice je formovala tehdejsi
ekonomicka situace. Vzhledem k tomu, Ze vétSina informatort méla jiz déti, pficemz tyto
déti méli v pomémé rané dospélosti, méli tito informatofi, dle svych vypovédi, vice
starosti s ekonomickym zajiSt€énim rodiny. Pravé toto je posléze nutilo o tom, jak
zhodnotit sviij ekonomicky kapitdl, premyslet. Soucasn¢ se zde objevovalo i téma
rozvodu, kdy pravé rozdéleni pfijmii a prakticka ztrata jednoho piijmu piiméla

informatorku zacit mnohem vice pfemyslet, jak penize ochrénit.
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Praveé ono brzké rodi¢ovstvi mohlo byt jednim z diivodd, proc se tito informatofti
tak Casto uchylovali ke konzervativnim strategiim akumulace a zhodnoceni kapitalu.
Investice do nemovitosti byla prakticky nejcastéjsSim aktivem, kam penize informatort
putovaly. Toto mohlo taktéz byt teoreticky ovlivnéno inspiraci u rodici, kteti na zakladé

vypovéedi informatort nejcastéji radili investovat do nemovitosti.

m-51-prog-a: ,, Nemovitosti pro mé vidycky byly néjaka jistota, vidycky to bude mit
nejakou hodnotu. Prakticky Zadny vétsi penize jinam neinvestuju, jenom do nemovitosti.
Myslim, Ze mi rodice naockovali tim, Ze je to prosté témér bezrizikovy, ty nemovitosti. A

to mi asi zustalo, ta snaha o bezrizikovost. “

m-55-tech-a: ,, Nejvic mi urcité ovlivnilo narozeni déti, to se mi uplné zmeénil vztah
k penéziim. Zacal jsem mnohem vic premejslet, jestli investovat nebo treba sporit do zlata
nebo tak. Nakonec jsme s manzelkou zaloZili néjaky sporici ucet, protoze nam to prislo
nejjednodussi. Nechtél jsem tehdy néjak riskovat ty rodinny penize, zvlast kdyz jsme méli

kratce deti. “

z-52-ana-a: ,, Déti ve mné probudili takovej ochrandrskej pocit, ze nechci, abych néjak
prosustrovala penize. Do ty doby to bylo takovy, Ze jsem ty penize prosté méla a néco
Jjsem méla na uctu, néco na sporicim, moc jsem to neresila. S détma jsem se o to zacala,

teda spis manzel, dost zajimat, aby to bylo co nejméné rizikovy.

z-50-asi-a: ,, Nejzasadnéjsi pro mé byly deéti a pak rozvod. Tehdy jsem zacala mnohem vic
premyslet o tom, jak s téma penézma nalozim, jednak protoze ten prijem uz byl jen jeden

a teda néjaky alimenty. Ale nechtéla jsem, aby na tom déti néjak tratili.

Podstatnym faktorem také byla prvni velka investice informatord, coz bylo témét
u veétSiny nemovitost, koupé bytu nebo domu. Prave ona fixace vétSiho mnozstvi kapitalu
do jedné véci, poptipadé do jednoho projektu nutila informatory zamyslet se nad smyslem

této investice a obecné smyslem investovani a zhodnocovani kapitalu.

m-51-prog-a: ,,Kdyz jsem tehdy koupil tu chatu, tak mi hned potom zacalo dochazet:
,,Hele, vZdyt ono to stalo pred rokem tolik, a ted to stoji tolik*. Tehdy jsem se o to zacal
zajimat a zacal jsem to vlastné vnimat mnohem vice. Vlastné by s tim slo néco délat, nejak
to vic promyslet a vyuzit to pro sebe. Tak jsem do toho zainvestoval a od ty doby mi
strasné bavi a tési to videt. Pozorovat, jak se ty plody ty my iniciativy a odvahy do toho

ty penize dat, je to pocit zadostiucinéent.
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m-55-tech-a: ,, Kdyz jsme poprvé koupili diim, tak tehdy mi to viastné prislo, ze to byly
prvni skutecné velky penize, ktery jsme do néceho investovali. Zacal jsem se tehdy zajimat
o nejaké novejsi strategie, jako tireba akcie nebo forex. Do ty doby jsem se viastné zajimal
ciste o nemovitosti, nicmené tehdy ten dum stal docela dost penéz, tak jsem chtél najit

néjakej dalsi a moznd i efektivnéjsi zpusob, jak ten zbytek zhodnotit.

z-53-hr-a: ,,Nas prvni byt, respektive prvni byt, kterej jsme skutecné koupili za svoje
penize, byla docela velka uddlost, tehdy jsem to teda aspon tak vnimala. Tim, Ze jsme
hledali docela dlouho, tak jsem si udelala docela prehled o tom, jaka je situace ohledné
nemovitosti a zacala jsem celkem silné premejslet o tom, ze bych treba taky koupila
néjakej pozemek nékde mimo mésto, kterej bych mohla pronajimat, treba. Nebo bychom

si ho s manzelem nechali na diichod. Prosté se néjak zabezpecit.

m-53-skla-a: ,, Pravé ten penzion, nebo jako ta jidelna, mi ovlivnila hodné. Ta budova
byla hrozné pékna, takova postarsi ale meéla svoje kouzlo. Chtél jsem to prestavit a udeélat
z toho zase hezkej dum, ale nakonec by to stalo hrozné moc penéz, tak jsem to prodal. A
bylo z toho relativné dost penéz, na to v jakym stavu to bylo, tak jsem to pak néjak zacal

resit s mym kamarade, co se vyzna ve financich. *

Informovanost o0 moZnostech zhodnoceni nebo ochrany kapitalu

Tato skupina velmi ¢asto vypovidala o tom, Ze jejich ekonomické chovani bylo spiSe nez
rodi¢i podminéno vyvojem spoleCnosti a svéta jako takového. Vzhledem k tomu, ze
rodice téchto informatort vyristali ve, co se alespoii finan¢nich trhii tyce, velmi rigidni a
konzervativni dob¢€, i prvotni finanéni strategie téchto informatori byly pomérné
konzervativni. Postupem ¢asu se nicmén¢ adoptovali na rychle se vyvijejici svét financi

a zacali vyuZzivat nové a progresivngjsi strategie k akumulaci a zachovani kapitalu.

m-51-prog-a: ,, Nejdiiv mi nasi radili investovat do bytu nebo pozemku mimo meésto.

Tehdy mi to prislo celkem rozumny, ale nejak jsem se k tomu potom nedokopal. *

m-51-prog-a: ,, Rozhodné jsem castecné nasel urcity informace u rodicii, ale spis jsem je
vilastné sbiral postupem Zivota, nejvic asi v praci. Vetsinou jsem délal v pracich, kde byli

docela informovani lidi, takzZe jsme se o tom, co délame s penézma bavili casto. *

m-55-tech-a: ,,Ja jsem se to prakticky ucil za pochodu sam. Po narozeni prvniho syna

Jjsem zacal tak néjak premyslet, jak zhodnotit to, co jsme méli, abychom byli néjak vic
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pripraveny na to, ze budeme mit dité. A zacal jsem si tehdy néco o tom cist nebo i v praci

Jjsem se ptal ostatnich, jak to 7esi oni. *

m-53-skla-a: ,, Prave ten miij kamarad mi toho hodné vysveétlil. On to néjak studoval i
Jjako v dospelosti a je to castecné i jeho konicek. To ja tomu moc nerozumim, tak jsem se
radsi chtel spolehnout na néj. Taky jsem néco pobral v priibéhu zivota, z televize nebo

treba potom i internetu. Ale hodné resit jsem to zacal az nedavno. *

z-50-asi-a: ,,Hodné mi po tom rozvodu pomohl jeden kamarad a trochu i rodice.

Pomahali mi hledat riizny zpusoby, jak se o ty penize postarat. “

Podstatné ¢asto informatofi vypovidali, Ze jejich zajem o finance byl v obdobi
pred narozenim déti takika nulovy. Urcita sebereflexe témto informatoram dle jejich slov
chybéla, Casto 1 po narozeni déti. Dle jejich vypovédi lze sledovat nicméné proces
ur¢itého zrani osobnosti, kdy zpétn¢ uznavaji, Ze jejich strategie byly v letech rané
dospélosti velmi ¢asto nepromyslené a jejich informovanost o tom, co s financemi lze
délat, byla velmi omezena, ¢asteéné proto, protoze je tato problematika nijak zasadné
nezajimala, casteCné proto, protoze toto odvétvi, tedy odvétvi financi a jejich
zhodnocovani, bylo v dobach jejich rané dospélosti takika neexistujici, vyjma par velmi
konzervativnich moznosti, napt. vkladnich knih nebo jiz zminénych nemovitosti. Tento
proces mizeme tedy interpretovat jako schopnost adaptace informatori na rozvoj

finan¢nich trh a moZnosti, jak s financemi nakladat.

m-55-tech-a: ,, Rana dospélost byl takovej punk, alespon co se penez tyce. Moc jsem to

I3

neresil, prosté jsem jen vydeélaval néjaky penize pvi skole a byl jsem rad, Ze nejaky mam.

m-51-prog-a: ,, Kdyz mi bylo tak kolem téch dvaceti, tak jsem to viibec neresil. Prosté jsem
studoval, do toho mél néjaky brigady a tenhle jako mindset jsem si pak vzal i do téch

prvnich praci. Resil jsem to rozhodné az treba v pozdéjsim veku, kolem triceti a dal.

m-53-skla-a: ,,Jd jsem penize nikdy moc neresil. Néjak jsem to mél vsechno nékde ulozeny
a to bylo vsechno. Jako mél jsem néjaky sporici ucty a tak, ale to bylo viechno. Az viastné

ted, kdyz zacala ta krize, tak jsem to zacal vic resit.
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Nefinancni transfery

Tato skupina méla také Casto transfer kapitalu védomostniho, transfer odborného védéni.
Rodice témto informatorim velmi ¢asto pomahali v novém byté napft. s elektfinou nebo

s plynem.

z-52-ana-a: ,, Tata nam v novym byté tehdy pomahal néjak vylepsit elektrinu, protoZe to
umel. Myslim, Ze nam tehdy néjak predelal zdasuvky nebo tak néco, aby to bylo
vyhodnéjsi. *

m-55-tech-a: ,,Muj tata byl takovej délnik trochu, takze nam v novym byte pomohl
s rekonstrukci. Bourali jsme tam néjaky zdi a predelavali elektriku, tak nam s tim tehdy

¢

pomdahal, abychom tam néco nepokazili.

z-50-asi-a: ,, Kdyz jsem se stehovala, tak mi miyj tdta, kterej mél kamarada, kterej se vyznal
v bytech, pomohl najit dobrej byt za super penize. Ten byt byl, z pohledu dneska, skoro

zadarmo a jesté na dobrym miste.

Soucasn¢ se Casto objevoval transfer napt. doplitkdt do bytu nebo domu, zejména

ve formé nabytku. Casto se predavali napf. pohovky, komody, skiiné nebo stoly.

z-53-hr-a: ,, Z domu nasich jsme si privezli takovou pohovku. Nasi uz ji moc nevyuzivali a
my jsme tehdy néjak méli potrebu mit pohovku. I kdyz jsme vilastné na ni ani moc

nesedeli.

z-52-ana-a: ,, Jesté jsme pak dostali takovou starou skrin. Ona teda byla fakt strasnd, ale

I3

my jsme nutné néjakou potiebovali, protoze jsme méli dost veci, tak jsme brali, co bylo. *

m-53-skla-a: ,, Od rodicii jsem dostal stul. Akorat se mi tehdy nevesel do bytu, tak jsem si
ho nechal nékde v garazi a kdyz jsem se prestéehoval, tak jsem ho dal do kuchyné. Dneska

je to takova rodinnd starozitnost.

Vnimani transferu

Informatofi této skupiny vypovidali, Ze prvotni transfery byly pro né velmi dulezité.
Zpétn€ hodnoti, Ze pravé ona ekonomickd pomoc ze strany rodiny byla silnym
determinantem jejich vyrovnanosti a nizké miry stresu v dobach rané dospélosti. At uz
se jednalo o podporu finan¢ni, nebo ve formé¢ predané nemovitosti, témetr vSichni
informatofi potvrdili, Ze tato prvotni pomoc jim pomohla aklimatizovat a pfizpisobit se
novému zivotnimu cyklu, zejména pak v souvislosti s praci anebo narozenim déti.
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m-55-tech-a: ,, Tim, Ze jsme méli po skole kde bydlet a kde zaloZit rodinu, se nam vyrazné
ulevilo. Tehdy jsem si to moc neuvedomoval, ale bylo to skvely, protoze jsme nemuseli
resit Zadny hledani bytu, Zadny podpisy smluv. Prosté jsme to méli takrka pripraveny ze

dne na den.

’

z-52-ana-a: ,, Pomoc od nasich byla super. Opravdu nam to usetrilo strasné nervii.’

m-53-skla-a: ,, Ty penize od nasich byly dobry, pomohli do toho zacatku, no. Na ten byt

¢

a to zarizeni to stacilo.

Co se nicméné také, byt pouze okrajové, objevovalo, bylo negativni vnimani
transferu z okoli informatorti. Pfenos kapitalu s sebou obcas pfinasi i nezamyslené reakce,

zejména pak pocit nespravedlnosti.

m-55-tech-a: ,, Mél jsem se sestrou dostat od rodicii jeden pozemek nedaleko naseho
domu. Ten pozemek jako takovej se mi ale moc nelibil a tak jsem Fikal, Ze by mozna bylo
dobry ho prodat a rozdélit to mezi mé a sestru. To se ale nestalo a tak pozemek pripad|
moji sestie. To mi prislo docela nespravedlivy. Nakonec jsme to se sestrou néjak vyresili,
ale prosté mi to prislo nespravedlivy, kdyz to bylo z¢asti vlastné i moje, tak jsem to tehdy

moc nechdpal, proc to dopadlo takhle. *

Plan transfera do budoucna

Skupina A €asto vypovidala o planu transferu zejména finan¢niho. Co se nicméné ukazalo
jako zajimavé, byla motivace této skupiny provadét 1 mozné transfery zpét, tedy transfery
zpét rodiciim. Zejména se to objevovalo v obdobi krize, kdy se tito lidé chtéli dostat do
stavu, kdy by jejich rodi¢e mohli v klidu doZit doma a nemuseli se uchylovat do riznych

opeCovavacich zatizeni.

z-52-ana-a: ,, My planujeme viastné détem néco malo dat, néjakou mensi investici do
zacatku. Mozna jim taky dame néjakej nabytek nebo tak, ale takovy to, jako méli nasi, ze
bychom jim néjak zaridili lepsi elektriku nebo plyn, to ne. Tomu nerozumime, takze jediny

co, tak jim dame néjaky penize.

z-52-ana-a: ,,Kdyz by na to prislo, tak mam proste takovej zalozni ucet, kterej bych
prinejhorsim poslala mejm rodiciim, kdyby se cokoliv stalo. Nerada bych svy rodice

davala do néjaky ustavni péce, myslim, ze je to trochu nediistojny.
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m-55-tech-a: ,, Détem planujeme néco dat na prvni bydleni. Setiime jim na néjaky sporici
ucty a stavebka, zadny akcie nebo tak. Byt pro né taky nemame, takze jediny co, tak

penize.

z-53-hr-a: ,, Détem Setrime penize na sporaku a jeste maji stavebko. Tim, zZe viastné
nemame Zadnej byt nebo néco, co bychom jim mohli predat, tak jim alespon Setrime

3

penize do zacatku, nez se rozkoukaji. *

z-50-asi-a: ,, Co pujde, to chci usetrit detem. Aby méli néco do zacatku, néjaky penize na
hezky misto nebo aspon na néjaky hezky vybaveni. Takze jo, urcité jim chci dat néco do

zacatku.

Soucasn¢ také informatoii vypovidali, ze pokud maji soucasn¢ k dispozici
néjakou mensi nemovitost, velmi ¢asto byt, velmi siln€ uvazuji o jejim ptredani détem.

Nicméné tento fenomén jsme pozorovali pouze o minoritni ¢asti informéatora.

m-51-prog-a: ,, Mam ted’ v portfoliu jeden byt, kterej pronajimam a prakticky uz ted’ vim,
Ze bych ho rdd predal dceri, az doroste a bude se treba stéhovat. Prijde mi to jako hodné
velka pomoc do zacatku, kdyz si clovek mizZe odpustit to hledani bytu, podepisovani

smlouvy a vSechnu tu byrokracii. Takhle se tam prosté jen nastéhuje a bude mit klid.
Ptistupy k zachovavani kapitalu

Skupina A velmi Casto vypovidala o pomérné vysoké potiebé penize spofit. Jejich
strategie spofeni byly velmi Casto a velmi kratce po nastupu do pracovniho procesu
pomérné Siroké a jejich portfolio bylo velmi pestré. Vyuzivali velmi hojné tradi¢nich
spoficich strategii, jako bylo penzijni pfipojisténi, spofici tcet, ale také stavebni spotreni
a mensi investice do nemovitosti. Postupem casu, zejména pak diky vyvoji finan¢nich
trha, zacali tyto Gspory prelévat i do rtiznych fondu a akcii, ¢aste¢né pro to, aby zmirnili
riziko u ostatnich investic, ¢astené pro to, protoze vidéli, ze fondy a akcie maji ro¢né

vy$$i miru zhodnoceni, nez béZné konzervativni strategie.

z-52-ana-a: ,,My dneska uz generujeme pomerné vysoky uspory. Vlastné penize
prerozdelujeme do penzijka, stavebka, pak mam jesté vlastné Zivotni pojisteni. Tohle
v§echno jsem si vlastné zaloZila uz jako po skole, protoze mi to tehdy prislo takovy
normalni. Postupem casu jsem pak zacala investovat do fondu a ted chceme jesté

zainvestovat do néjakyho pozemku a tam moznd néco postavit, abychom meéli néco na

diichod. “
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m-55-tech-a: ,, My mame vlastné penize rozdeéleny do vicero subjekti, néco mdame
normalné na sporicim uctu, néco mame v akciich, néco ve fondech. U nds se o to staram
vicemeéné jenom ja, manzelka to nechava na mné, takze v tom mam docela volnost, bych
rekl. Ty akcie a fondy jsem zacal vyuzivat az déle v Zivote, protozZe jsem jako mladej
nechtél uplné jit do néjakyho velkyho rizika a spis jsem chtél ty penize mit k dispozici,

¢

kdyby cokoliv.

z-53-hr-a: ,, Nejdiiv jsme meli jenom sporici ucet. Tam jsme méli docela dost nasporeno
a potom jsme objevili takovy riizny moznosti jako treba Portu nebo Fondee, kde miize
clovek investovat do néjakych fondii. To jsme taky zacali vyuzivat, jako takovou
alternativu. Do akcii se néjak nehrneme, to mi prijde, Ze tomu clovek musi rozumeét. Ale

ty fondy jsou docela dobry. *

z-50-asi-a: ,,Jd hodné sporim. Moc si nekupuju zZadny drahy véci, spis prosté Setrim,
abych mohla bejt v diichodu v klidu a taky abych méla néco pro déti. Mam cast porad na
sporicim uctu a néco mam ted v takovejch téch fondech. To mi poradila jedna

«

kamaradka.

Soucasné¢ se mezi informatory nasli 1 jedinci, ktefi neinvestovali do
progresivnéjSich a moderngjsich strategii, napf. akcii a fondl, ale drzeli se svého
osvédceného zpiisobu investovani a zachovavani kapitdlu, zejména se jednalo o

nemovitosti.

m-51-prog-a: ,,Ja prakticky nic novejsiho nemam. Skoro vsechny penize investuji do
riiznejch nemovitosti, ktery pak bud’ prodavam s profitem anebo si je necham, treba pro

vyuziti v budoucnu pro deti nebo do diichodu.

Vnimané zmény v transferech kapitalu

Znana Cast informatorti vypovidala v kontextu se zmé&nami v transferech o urcitém
opusténi myslenky vlastnictvi jako priméarni véci, kterou détem pfeddm. Informatoti
vypovidali o sice §tédrém transferu napt. bytu nebo domu ze strany jejich rodi¢ii, nicméné
se soucasn¢ s timto transferem objevovala potteba rodicl o péci o né v dichodu, tedy ze
se jejich déti o né mély prakticky starat, Zivit je, ne-1i je 1 ubytovat pravé v oné predané

nemovitosti.

z-52-pr-a: ,, My jsme sice od nasich zdédili cast toho domu, nicméné jsme vlastné po case

pochopili, ze oni nam ho sice chtéji predat, ale zaroven chteji, abychom se o né
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v budoucnu postarali. A neni to, Ze by to mysleli ve zlym, akorat prosté ocekavaji, ze se o

né v diichodu budeme starat. “

m-55-tech-a: ,, Nasi méli dlouhou dobu predstavu, Ze se o né se sestrou v diichodu
postarame. Vlastne si to predstavovali tak, Ze na nas prakticky hodi tu nemovitost, at’ je
v jakymkoliv stavu, a Ze my to prosté prevezmeme jako néjaky rodinny dédictvi nebo néco,

a budeme pokracovat v tom udrzovani. A teda soucasné se postarame o née.

Soucasn¢ informatofi reagovali na negativni zkuSenosti z minulosti a upravili své
chovani na zaklad¢ reakce na tyto zkuSenosti. Zejména se jednalo o zménu v kontextu
s jistou konzervativni tradici, kdy se déti staraly o své rodice v dichodovém véku,

popripad¢ je finan¢né podporovali.

z-52-ana-a: ,, Nechci, abych byla détem na krku. To jim radsi predam mensi penize a néco
si necham na duchod, abych jim nemusela potom néjak psat nebo volat, aby mi prijeli

pomoct nebo mi poslali penize. *

m-55-tech-a: ,, V diichodu chceme s partnerkou mit dostatek kapitalu na to, abychom se
uzivili sami. Jasné, asi se nam trochu snizi zZivotni standard, s tim tak néjak pocitame.
Détem teda preddame néjaky penize, ale musime si néco nechat pro sebe, aby pak nemuseli

cast svéeho prijmu davat svejm détem a jesté navic nam, to rozhodné nechceme. “

z-50-asi-a: ,, Chci byt v diichodu sobéstacnad. Moji rodice jsou takhle v diichodu docela
sobéstacni a prijde mi to skvély, Ze prosté se ten clovek nemusi pak vazat na nékoho

3

druhého, aby mohl néjak spokojené Zit. Takze proto si taky Setiim néco pro sebe.

V tomto kontextu informdtofi rovnéz vypovidali tak, Ze by transfer podobného
typu velmi pravdépodobné neprovedli. Nejcastéji si informatofi uvédomovali, Ze ono
nemovité dédictvi s sebou nese 1 urCité nepifijemné povinnosti a Ze se bude velmi
pravdépodobné jednat o naklad, byt’ tfeba nizky. Pravé v tom vidéli informatofi nejveétsi
problém, tedy nechtéli provadét transfer, ktery by s sebou piinesl néco negativniho, néco,
co by naopak détem nebo vnoucatim v dohledné dob¢ pfitizilo, jako napf. starou

nemovitost, ktera by pottebovala rekonstrukci.

z-52-ana-a: ,, My nase déti radi podporime a vlastné je i podporime, financné. Rozhodné
je nechci zatezovat néjakym starym bardakem nékde uiplné mimo na vesnici, o kterej by se

musely starat. To radsi ten bardak prodam a usetiim si néco pro né a pro sebe na diichod,
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aby se o mé nemusely starat. Nerada bych, abych byla na stary kolena svejm detem

vvvvv ¢

m-55-tech-a: ,, Svejm détem chceme predat jenom to, co fakt vyuzijou. Ditm na vesnici,
kdyz uz davno doma nebydli a neplanujou se vracet na vesnici, jim bude pravdépodobné
k nicemu. Samozrejme o tom vtipkujem, Ze jim dame teda ten grunt, ale myslim Ze pro
vSechny bude lepsi, kdyz si to bud’ nechame my anebo to prosté prodame a ty penize

rozdelime. Jako nemovitost je super, ale hodné zalezi jaka a kde.
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19 Analyza vypovédi skupiny B
Prvotni transfery

Skupina B vypovidala v kontextu prvotnich transferti nejcastéji o finan¢nich transferech,
at uz ve form¢ stavebniho spofeni, spoficich uctl, nebo i netradi¢nich finan¢nich
transfer. Objevila se zde i velmi moderni strategie predani hesla k penézence obsahujici
kryptoménu Bitcoin. Nékteti informatoii ale také vypovidali, Ze jim rodice prakticky nic
nedali, minimaln¢ co se ty¢e finan¢nich transfert. Tato skute¢nost velmi Casto méla
spojitost s rodinnou krizi nebo nenadéalou udalosti, kterd donutila rodic¢e nealokovat urcité

prosttedky pro své déti na podporu v rané dospélosti.

m-27-prog-b: ,, Nasi asi pred néjakymi 5-6 lety zalozili penézenku, kam kupovali Bitcoin.
Tehdy jim to prislo jako experiment, kterej by mohl teoreticky prinést néjaky penize. Tuhle
penézenku mi pred nedavnem dali s tim, Ze s tim miizu naloZit jak chci, Ze to jsou jako
néjaky penize do zacatku. Vlastné jsem to bral jako penize v jiny formé, jako urcitou
investici.

z-27-spr-b: ,, Nasi nebyli uplné v tomhle uvedomely, takze Zadny penize pro mé nemeéli ani

¢

nesetrili. Jediny co, tak mi mozna po odstéhovani dali néjakou konvici nebo tak néco.

m-25-prog-b: ,, Dostal jsem od nasich pristup ke sporicimu uctu a ke stavebnimu sporeni.

Byt Zadnej nevlastnime, tak rekli, Ze mi alespon pomuzou takhle.

z-28-obch-b: ,, Od prarodicii a rodicu jsem dostala néjaky penize viastné po dokonceni
skoly. Bylo to docela dost penez, tak jsem samoziejmé byla vdécna, Ze mam tu moznost

‘

byt takhle v suchu zpocatku pracovniho Zivota. *

Vétsina informator vypovidala, Ze jejich prvotni transfer byl finanéniho
charakteru. Soucasné se pomérn¢ casto shodovali na tom, ze jim rodice tyto transfery
nedédvali kompletnég, ale po ¢astech. Zpétné€ toto chovani rodi¢ii hodnotili informétofi
kladn¢, nebot jim vrané dospélosti Casto chybély zakladni navyky finan¢ni
hygieny/gramotnosti. Informatofi Casto ocenovali uvédoméni rodict rizika vlastnéni
vétsSiho obnosu penéz bez jakychkoliv zdravych finan¢nich navykl a hodnoti toto chovéani

jako néco, ¢im se pravdépodobné¢ inspiruji do budoucna.
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m-27-prog-b: ,, Ty penize, ktery mi nasi naSetrili, mi davali postupne. Vzdycky bud
k narozeninam nebo kdyz jsem se treba stehoval, tak mi cast poslali. I podle mé to tak

bylo lepsi, ja bych to urcité nekde utratil tehdy.

z-30-ana-b: ,, Ty penize mi nasi posilali jako takovy kapesny. Vzdycky treba kazdej mésic

mi poslali ¢ast s tim, Ze to uz jsou teda moje penize a at's nima néjak nalozim. *

m-25-prog-b: ,, Tehdy, kdyz jsem ktem penéziim dostal pristup, jsem se s nasima
dohodnul, Ze to budu tak trochu davkovat, ty penize z toho. Ze tam néco nechdam, aby to

treba se jesté néjak castecné zhodnotilo a budu z toho postupné vybirat penize.
Formujici chovani

Tato skupina také dédvala silny diraz na rodi¢e jakozto hlavni aktéry v rozhodovani, co
s financemi délat. Cast informatorti vnimala rodi¢e jako odstrasujici ptiklad toho, jak se
ma s financemi zachazet, pticemz cast v rodi¢ich vidéla vzory, od kterych si nechéavala
Casto poradit a inspirovat. Mizeme zde tedy sledovat urcity mezigeneracni prenos védeéni
o tom, jak pracovat s finan¢nim kapitdlem. Né&ktefi rodice spiSe svym chovanim dité
presvédcili o tom, jak se o finance starat nema a néktefi naopak ukazali snahu o ochranéni
kapitalu. Zde bychom mohli argumentovat, ze v kontextu chovani rodica ke svym détem
z hlediska financi zaujimaji rodice pozici homo se assecurans, kdy jejich primarni cil je

ten, aby déti o penize nepfisly, at’ uz vlastni vinou, nebo vinou ztraty hodnoty.

Z hlediska teorie generaci zde muzeme sledovat proces nastupovani novych
nositelll kultury, zejména pak skrze vytvafeni novych hodnot na zaklad¢ inspirace
zkuSenostmi starSich nositelti kultury. Mladsi informéatofi se do ur€ité miry inspiruji jejich
rodi€i, at’ uz tak, Ze se zachovaji naprosto opacné, nebo Ze se skutecné inspiruji jejich
radami nebo zkuSenostmi. Podstatné je taktéZ upozornit na Mannheimem popsany proces
osvojen¢ho veédeni, které l1ze sledovat u informatora m-27-prog-a, ktery sdm podotyka
vliv otce na jeho rozhodnuti. Taktéz ale sledujeme samostatné ziskané védéni u
informatorky z-27-spr-a, kdy ona sama podotyka, Ze by se zachovala v budoucnu

naprosto odlisn¢ (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).

z-27-spr-b: ,, Mohlo bejt fajn, kdyby mi rodice zasli Setrit, kdyz jsem byla mala. Tenkrat
jsem to sice nijak nevnimala, ale ted’ bych se, kdybych teda méla dité v budoucnu, tak

bych se se asi zachovala urcité jinak. Nemam jim to za zly, ale ted’ si rikam, co kdyby.
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m-27-prog-b: ,, Nasi mi od mala Setrili na sporicim uctu, kterej mi pak potom, co jsem se
odstehoval, vybrali a ty penize mi zacali posilat. Mél jsem potom jeste s tatou debatu o
tom, co s tema penézma muzu délat, protoze se bal, abych to neutratil moc rychle.

V nécem jsem ho pak nakonec poslechl. *

m-25-prog-b: ,, Podstatné mi ovlivnil otec. Ani vlastné nevim proc, ale tak néjak

instinktivné jsem pro rady chodil k nemu. A furt chodim. “

Trend s vyhleddvanim rad ohledn¢ finan¢nich rozhodnuti u rodict pokracoval i u
ostatnich informatort, piicemz témeét vSichni vypovidali tak, ze u jejich rodicu citili
existenci odborného védeéni v této oblasti, jednak Cisté pocitoveé, jednak na zakladé
pozorovani jejich ekonomického chovani v prubéhu zivota. Tento trend bychom mohli
podpoftit Mannheimovym konceptem inspirace mladSich generaci star§imi, zejména pak,
pokud jsou strategie starSich generaci stile relevantni a efektivni (Mannheim, 1928;
problematiky financi, kdy informatofi vypovidali, Ze jejich rodice je s konceptem financi

a napt. rozpoctu rodiny, seznamili pomérn¢ brzo.

z-30-ana-b: ,, Co se tyce toho, co s penézma budu délat, vetsinou to resim v rodine, nejvic
asi s tatou a brachou. O finance se u nas doma vzdycky staral tata a nikdy mi neprisio,

3

ze bychom néjak stradali, tak mi to prislo logicky jit za nim.

m-26-obch-b: , Miuij tata mé uz jako malyho bral ke svymu bankéri nebo financnimu
poradci. Uz nevim proc, ale byl jsem tam s nim docela hodnékrat a pochytil jsem spoustu
véci, o cem se bavili. Potom jsem viastné po odchodu z domova vidycky Sel za nim, mame
ohledné financi velmi otevienej a uprimnej vztah, rikam mu viceméné viechno a on mi

vzdycky néjak poradi.

z-28-obch-b: ,, Urcité rodice méli velkej viiv na to, jak o penézich premyslim. Oni méli
vzdycky docela prehled o svych penézich, tak je tak nejak beru jako urcitou jistotu, Ze mi

dokazou dobre poradit. *

Informovanost o0 moZnostech zhodnoceni nebo ochrany kapitalu

U této skupiny se velmi ¢asto objevoval motiv mnohem vys§s§iho povédomi o finan¢nich
mozZnostech, zejména pak o moznostech zhodnocenti jejich finanéniho kapitalu. Narozdil
od skupiny B se jiz v pomérné rané dospé€losti zacali aktivné zajimat o to, jak mohou
penize vyuzit k tomu, aby neztracely hodnotu, poptipad¢é aby hodnotu v Case nabyvaly.
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Podstatné cCastéji si uvédomovali rizika spojend s modernéjSimi a rizikovéjSimi

investi¢nimi strategiemi.

z-27-spr-b: ,, Uz u prvni vyplaty jsem premyslela o tom, co s téma penézma udélam.

Nepotrebuju sedet na penézich. Penize by podle mé mely pracovat pro meé.”

m-27-prog-b: ,,Od prvni néjaky vyssi castky, kterou jsem obdrzel, myslim zZe to bylo
k osmnactinam, kdy jsem dostal néjaky relativne velky penize, jsem mél néjak potiebu to
nekam dat. Nekde jsem cetl, ze je jako lepsi ty penize nékam vlozit a nechat je néjak

zhodnotit, tak jsem se o to zacal prakticky hned po Skole zajimat.

z-28-obch-b: ,, Tim, Ze v tom nasi umeli a umi chodit, tak jsem hned zpocatku méla
predstavu, jak ty penize zhodnotim. Vidycky mi Fikali, abych o tom zacala co nejdrive

3

premyslet, ze je to dulezity do budoucna.*

Cast informatorti velmi Easto zmifiovala, e informace o tom, jak ochranit nebo
zhodnotit svij kapital, dostali nejdiive o rodicd, zejména se pak jednalo o
a stim spojené ptispeévky od statu. Progresivnéjsi strategie, jako jsou investice do
rizikov¢jSich akcii nebo kryptomén, poznavali informatofi skrze jiné informacni toky,
zejmeéna pak skrze okolni vlivy jako napf. internet nebo socialni skupiny, ve kterych se

tehdy nachazeli, zejména Skolni tfida.

z-30-ana-b: ,, Tata mi nejdriv ukazal, kam jako daval penize on. To byly takovy ty klasiky
Jjako sporko, stavebko a tohle. Postupem casu jsem pak zjistovala, Ze existujou i strategie
jako fondy a akcie. Neco jsem zaslechla od pratel a néco na me vyjelo nekde na

internetu. “

m-26-obch-b: ,, Tdata mi doporucoval penize dat do sporiciho uctu a vyuzZivat vSechny
moznosti, co nabizi stat. A pak do nemovitosti. To byl takovej zaklad. A cokoliv nad to mi
bud’ nezminil, nebo mi od toho celkem odrazoval. Kdyz jsem si o tom pak vic nacetl, na
internetu nebo nékde, tak jsem nakonec investoval i do akcii a néjakejch kryptomen, kde
je ten vynos prece jenom o néco vyssi. To vys$si riziko mi s téma castkama, co tam mam,

ani moc nevadi.”

Soucasné informatofi vypovidali o tom, Ze jim rodi¢e velmi Casto doporucovali
investice do nemovitosti. Informatofi nicméné vétsinové vypovidali tak, Ze na takové

investice jim v tehdejsi dob& znacné chybél kapital. Tento proces miiZzeme interpretovat
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jako napf. neinformovanost star§i generace rodi¢li o sou¢asném stavu nemovitostniho
trhu. Informatofi od rodict velmi Casto slychali, ze investice do nemovitosti je velmi
bezpecna a z dlouhodobého hlediska lukrativni. Informatofi se nicméné necitili zcela
komfortné napt. pijcovat si na nemovitost, kterou by po par letech prodali a bud
profitovali, anebo ne. Mnohem castéji se uchylovali k vétsi diverzifikaci a k investicim

mensiho obnosu, za to vyssiho absolutniho mnozstvi.

m-26-obch-b: ,, Tata mi Fikal, Ze je dobry zamérit se na investice do nemovitosti, ale nejak
tehdy opomenul, ze bych si na to musel dost pujcit. Tohle nevidel ani tak jako problém,
ale ja jsem se tehdy fakt nechtel poustet do takhle velkejch financnich akci. Radsi jsem ty

3

penize rozdélil do vicero investic, do akcii a fondii.

m-27-prog-b: ,, Nasi byli v tomhle dost konzervativni a casto mi rikali, at' si najdu néjakou
nemovitost a do ni investuju. Nemovitost brali jako takovou jistotu jak pro mé, tak pro
budoucnost, treba moje déti. To mi prislo takovy prilis zavazujici, tak jsem spis investoval

do riiznych portfolii, nejvic asi akciovych.”

m-25-prog-b: ,, Rodice mi vidycky doporucovali délat s penézma to, co deélali oni. Oni se
teda nikdy nijak nespalili, Ze by o penize prisli treba. Ale trochu jsem tam vnimal, Ze ty
jejich rady jsou treba dobry, ale taky ze bych mozna chtél zkusit néco jinyho. Akcie nebo
tak.

Nefinan¢ni transfery

U ¢&asti informatorti se objevovaly i transfery nefinanéni. Casto se objevoval typ transferu
ve formé domacich spotiebic¢li nebo nabytku do nového bytu. Nemovitostni transfery se
objevovaly pouze ziidka. Velmi malo se objevovaly transfery tzv. védomostni, tedy Ze

by rodice svou odbornou znalosti napt. zafidili détem byt, napt. elektfinu nebo internet.

z-27-spr-b: ,, Nasi mi do novyho bytu poskytli néjaky véci jako konvici a toustovac, néco

3

takovyho. Prakticky véci, co doma nevyuzili, dali mné. *

m-27-prog-b: ,, Rodice mi potom, co jsem se odstéhoval do Prahy, dali néjaky talire,
myslim ze i hrnecky a asi konvici. My jsme toho doma méli strasné moc a bylo nas tam

na tolik véci docela malo, tak jsem to dostal a Ze si to mam nechat. “

z-28-obch-b: ,,Dostala jsem stary kieslo a nadobi. To bylo fajn, alespon jsem si to

nemusela zbytecné kupovat. *
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Pokud se jednalo o nemovitostni transfery, informatofi vypovidali tak, Ze mnohem
Castéji se jednalo o prepis jiz vlastnéného bytu nezli o koupi nového bytu nebo domu. Zde
bychom toto chovani mohli interpretovat jako snahu rodi¢ii o zachovani kapitalu
v podobé ptedani nemovitosti, pficemz zde nenastane témei zadny naklad pro dit€ nebo
vnouce. Objevili se 1 informatofi, ktefi tento typ transferu odmitli, zejména pak z diivodu

mensSich starosti a potazmo niz$ich nékladii na nenadéalé problémy.

m-26-obch-b: ,, Nasi mi po odchodu na vysokou dovolili nastehovat se do bytu, kterej
koupili v minulosti s tim, Ze mi pomiizou doplatit hypotéku na ten byt a potom mi ho

)

predaji.’
z-30-ana-b: "Nasi rekli, ze jsou ochotni mi zaridit byt v Praze, ale ja jsem to tehdy
odmitla. Méla jsem uz domluveny bydleni s kamarddy a trochu jsem se tehdy bala, Ze

bych do toho bytu musela pak zacit i néjak investovat, jako na opravy treba nebo néjaky

rekonstrukce. V tom najmu mi tohle uplné odpadne, tyhle starosti. *

Transfery védomostniho charakteru mély mezi informatory pouze minoritni
zastoupeni a pokud skute¢né probéhly, jednalo se o malé Upravy napt. v rozlozeni

elektriky v nové nemovitosti nebo o zavedeni internetu.

m-27-prog-b: ,, Tata mi pomdahal v novym byté zavést internet. On ma v tomhle docela

znalosti, tak mi tam dal néjakej lepsi modem, aby mi nevypadaval signal nebo tak. *

Vnimani transferu

Informatofti této skupiny transfery vétSinou vnimali pokorné, v urcitych ptipadech jako
néco, co bylo mozné pouze diky ur¢itému privilegiu, at’ uz se jednalo o finan¢ni situaci
rodiny, nebo odborné védeéni rodiny. Pocity vdéEnosti byly prakticky vSudyptitomné, a
dokonce se obcas dostavovaly 1 pocity ur€itého studu, napf. kdyZ svoji nynéjsi situaci
s transfery informatofi sdélili svym partnertim, ktefi dostali transfer fadové niz8i nebo
zadny.

Je nutné fici, ze informatofi pfiznavali, Ze o tom, jak transfer vnimali,
nepfemysleli a Ze o vnimani transferu zacali pfemyslet aZ v prib¢hu rozhovort. Tato

skutecnost mi nicmén¢ dava nadéji, Ze jejich reakce byla skutecné spontanni.

m-27-prog-b: ,, Potom, co mi nasi prevedli zbytek te castky, kterou pro mé méli, tak jsem

byl pomérné prekvapenej, kolik mi toho vlastné jesté zbylo. Chvilema mi to bylo trochu
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trapny, protoze moje partnerka takovej obnos neobdrzela, protoze jeji rodice tolik
nevydelavaji. Ale samozirejmé jsem byl hrozné rdd, Ze na to nasi mysleli, na néjakou moji

budoucnost.

z-30-ana-b: ,, Kdyz mi nasi asi pred 5 lety doposlali zbytek penéz, co pro mé méli, tak to
bylo docela prekvapeni. Ale dost mi to tehdy pomohlo. Ne, zZe bych néjak extra stradala,
ale tehdy jsem néjak ménila praci a méla jsem o néco vyssi vydaje. I tak mi to ale

prekvapilo.

z-27-spr-b: ,, Tim, Ze mi nasi vlastné nic moc nedali, tak jsem to tehdy moc neresila. Ted’
zpétné to ale vidim jako néco, co mi chybélo. Takova ta vzpruha do téch prvnich let. Ale
Jjako nevnimam to tak, Ze to udélali spatné nebo Ze mi to ukrivdilo, jenom to mohli asi lépe

naplanovat. “

z-28-obch-b: ,, Za ty penize jsem byla strasné rada. Bylo to super, védeét, Zze na mé rodina

myslela.

Soucasné informatofi tvrdili, Ze se jejich vnimani jistych transferdt postupem ¢asu
meénilo. Byt byli informéatofi relativné mladi, jejich vniméni urcitych transfer se ménilo
v ¢ase pomérn¢ razantné¢. Tato skuteCnost se nicméné neobjevovala u vétSiny

informatort, ale pouze u zlomku.

m-26-obch-b: ,, Nejdrive jsem ten byt vnimal jako skvéelou véc, naprosto bezchybnou.
Postupem casu jsem nicméné dospél k tomu, Ze ten byt je prosté i soucasné naklad a ze
se o to clovek musi starat. Kdyz mu praskne voda, tak to nevyresi nikdo jiny, nez on sam.

“

Takze jako jsem samoziejmé rad, ale soucasné to se sebou prindsi i urcité starosti.
Plan transfert do budoucna

Informatofi v ramci této skupiny zfidkakdy premysleli o tom, jestli u nich probéhne
néjaky transfer, at’ uz na déti, nebo vnoucata. Toto je pochopitelné, ponévadz je velmi
tézké predpovidat, v jaké Zivotni situaci se budou informatofi nachazet a jaké financ¢ni a
obecné ekonomickeé ptilezitosti budou mit k dispozici. I tak se nicméné mezi informatory
objevovaly i1 vypovédi mifici pomémé dlouhodobé do budoucnosti, byt byly tyto

vypovéedi skutecné v minoritnim zastoupeni.
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m-26-obch-b: ,, Uz ted’ ten byt vnimam jako néco, co teoreticky budu moci predat svym
detem. Je to takovd jistota. Vlastné bych s tim chtél nalozit podobné jako nasi, poskytnout

to svym détem pro jednodussi zacatek dospélosti a obecné samostatného Zivota. *

z-27-spr-b: ,, Uprimné jsem o tomhle zatim nijak nepremyslela. Ale urcité bych jim chtela

«

néco zacit setrit. Treba nejakej sporici ucet, to jim udélam urcite.

z-28-obch-b: ,, Chtéla bych se zachovat podobné jako nasi, pokud to bude mozny. Prosté
podporit deti v jejich vstupu do Zivota dospélakii. Takze urcité jo, pokud budu mit z ceho

je podporit.

Informatofi o planech ¢asto neptfemysleli a odkazovali se na nizky vék, nebo spise
na soucasnou zivotni situaci, ktera jim nedéava pfili§ prostor premyslet o tom, jak budou
s pen¢zi zachazet za 10-20 let. I tak nicméné informéatofi vypovidali nejcastéji o zaloZeni

spoticich uctl nebo preddvani nemovitosti, které napt. vlastni jejich rodina.

m-27-prog-b: ,, Asi détem v budoucnu zaloZim sporici ucet a treba stavebni sporeni.

Minimalné jim zalozZim tohle a potom uvidim, jaky budou dalsi moznosti. *

z-30-ana-b: , Ted' si to uplné nedokdzu predstavit, ale urcité jim chci néco Setrit. Treba
na sporici ucet nebo do néjakych fondii, aby meéli néco do zacatku. Ale takhle do hloubky

3

Jjsem o tom jesté nepremyslela.

m-25-prog-b: ,,Jesté jsem o tom nepremyslel. Ted kdyz se ale zamyslim, tak bych jim
urcite zalozil sporici ucet a treba stavebni sporeni. Pro zacdtek. Aby pak mohli z ceho

¢

cerpat, kdyby treba Sli na vysokou nebo do zahranici.
Ptistupy k zachovani kapitalu

Co se tyce uspor, tato skupina vykazovala mnohem niz$i potiebu penize jakkoliv spofit,
byt si uvédomovali diilezitost spofeni. Mnohem castéji brali své investice prakticky jako
uspory, jako néco, na co by teoreticky sahli pii finan¢ni krizi nebo nenadalé situaci.
Nekteti informatoti své chovani podpotili taktéz tvrzenim, Ze Gspory by nemély byt pouze
penize, které jsou uloZzeny na né¢jakém uctu, ale mélo by se jednat o néco, co jednak
neztraci hodnotu, ma dostatecné nizké riziko, ale zaroven produkuje v Case urcity profit.
Toto chovani bychom mohli interpretovat jako chovani homo se assecurans ((Politicka

ekonomie, 1987; Hlavacek 1990), kdy se informatofi primarné snazi nikoliv o co nejveétsi
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profit z investice, ale o co nejefektivnéjsi cestu k jednak zhodnoceni investice, ale také

k obrané pied ztratou hodnoty.

z-27-spr-b: ,, Uspory ja beru jako néco, co by mi mélo jednak chranit penize a taky by to
nemélo ztracet hodnotu. Proto jsem tehdy pred par lety investovala do nemovitosti.

1

Nabizeli mi tehdy nejakou rocni navratnost a pomeérnée nizky riziko.’

m-27-prog-b: ,,Jad vylozené nesporim. Teda nenechdavam penize jen tak nékde lezet, jako
treba na néjakym uctu nebo tak. Tu cast, kterou nespotiebuju na véci, co nutné potrebuju
nebo chci, tak se snazZim néjak rozlozit do ruznejch strategii. Nejvic mam asi
v zahranicnich fondech, tam mi to prijde jako dobry z hlediska néjakyho potencidalniho
rizika a navratnosti. Nechci uplné, aby to vydélalo néjaky mraky penéz, spis chci, abych

o to neprisel. “

m-25-prog-b: ,, Predstava, Ze bych jenom nékde hromadil penize, mi néjak nelakad. Spis
bych chtél, aby byly ty penize aktivni, nebo jako aktivizovany. Tieba v nemovitosti nebo
v akciich. Prosté aby to nebylo jenom néjaky cislo nékde na netu, ale aby to byla néjaka

¢

realna hodnota. *

Cast informator vypovidala o zna¢né inspiraci u rodi¢, zejména pak v kontextu
zachovani kapitdlu ve formé vlastnictvi nemovitosti. Tento pomérné konzervativni
pfistup k zachovani kapitalu se pfekvapivé objevoval i u informéatorti, ktefi sami sebe
oznacili, v kontextu s ekonomickym a finanénim chovanim, za progresivni a moderni.
Tento proces miZeme interpretovat na zakladé Mannheimovy teorie inspirace napfic
generacemi, zejména pak skrze osvojené védéni, kdy informatofi vyuzivaji védéni svych
rodi¢li nebo jedinctl, od kterych se inspirovali (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007).
Casto informatofi vypovidali také o snaze kapital ochranit, neli z n&j profitovat, byt

samoziejmé vyhledavali idealn€ oboji.

m-26-obch-b: ,, Porad se vracim k tomu, Ze chci investovat do nemovitosti. I presto, Ze
mam docela hodné penéz v akciich, a to i pomérné rizikovych, tak vlastné nekde v hloubi
furt citim, Ze ty nemovitosti to ochrani nejlip. Asi mi tata nahlodal nebo tak. Ale prosté
zatim nemam uplné kapital na néjaky velky koupe, spis jsem treba zainvestoval do

‘

castecny koupé bytu v Praze.

m-27-prog-b: ,, Nemam takovy to premysleni mych rodicu, ze bych nutné potieboval néco

viastnit. Nicméné vidim i ty vyhody, Ze tam ta volatilita téch cen neni takova, takze viastné
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koupit treba nékde kus zahrady nebo prosté jenom prazdnej pozemek a pak ho treba
pronajimat jako zahradu nebo to nékomu prodat pro stavbu je néco, o cem docela

premyslim. Porad trochu vic hledam tu ochranu, nez ten vynos.”

z-28-obch-b: ,, Nasi mi doporucili néjaky véci, do kterych bych mohla investovat. Byly to
néjaky nemovitosti a néjaky fondy. Tak jsem cCdst téch penéz dala do fondii a zéasti jsem
pak, teda diky nim, koupila viastné cast bytu tady v Praze. Nebo jako cast néjakyho
objektu. Z toho mi chodi nejaky penize a je to docela dobry. *

Vnimané zmény v transferech kapitalu

Informatofi této skupiny velmi ¢asto vypovidali o zménédch zejména v charakteristice
transferu a také Gasu, kdy transfer obdrzeli. Castéji se objevoval transfer &isté finanéni,
poptipadé transfer uréitych aktiv, jako byly akcie nebo kryptomény. Cast informatort
taktéZ vypovidala o mnohem vyss§i mife ochoty vystavit se riziku a zaroveit o mnohem
vys$si ochoté diverzifikace. Dle informatort se u napt. jejich rodicli velmi ¢asto stavalo,
ze k diverzifikaci portfolia viibec nedoslo, ¢aste¢né proto, protoze v dobach socialismu
bylo naro¢né zhodnotit kapital, ¢astecné proto, protoze starsi generace kladly mnohem
vyssi diraz na vlastnictvi napf. nemovitosti, protoze ty mohly byt pfedany a pozdéji

vyuzity.

Zajimavy proces byl také proces ,,védomého sniZovani rizika* ze strany rodici,
kteti penize témto informatorim uvoliiovali postupné. Informatofi ¢asto argumentovali
tak, Ze jim to zpétné pfijde jako dobry napad, ponévadz by pravdépodobné vEtsi obnos
penéz mnohem rychleji utratili, zejména pak v dobach rané dospélosti. Soucasné
informatofi vypovidali o jiném vztahu k riziku v investicich a obecné k rizikovému

finanénimu chovani.

m-27-prog-b: ,, Prakticky mi nasi tu vétsi cast naSetrenych penéz poslali az pomérné
dlouho po dokonceni sSkoly, stredni teda. Nekdy az v néjakejch 23 letech, mozna jeste o
néco pozdeji, mi to nasi tak néjak naznacili, Ze planujou mi ty penize poslat uz vsechny a
abych zacal premyslet, co s nima udélam. To mi prislo jako nejvétsi rozdil. Oni néjaky
tyhle penize od rodicu dostali prakticky hned po skole, po maturité. A tehdy méli prave

problém s tim, Ze méli tendence to celkem rychle utratit.

z-30-ana-b: ,, Nejvétsi zmenu vnimam v tom, kam se ted investuje. Nasi chtéli casto

investovat velky castky do jedny, maximalné dvou veci. Co treba vim od kamaradu a teda
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pozoruju to i u sebe, tak my casto ty penize vic rozdélujeme. Prijde mi, Ze se takhle to

vevr

m-26-obch-b: ,,Ja se treba od nasich hodné lisim tim, Ze jsem otevienej i néjakymu riziku.
Ne teda moc, ale mam v portfoliu i néjaky rizikovejsi aktiva, néjaky akcie a i kryptomény.

To nasi vitbec nechdapou. A to si myslim, Ze je ten nejvetsi rozdil, to vaimani rizika.

m-25-prog-b: ,, Rekl bych, Ze moji rodice jsou takovy konzervativni v tomhle. Hledaji
takovy ty jistoty, coz jako je super, ale ne vidycky je to vyhodny. Ze tieba ted uz vim, Ze
existujou i jiny moznosti, ktery treba jsou stejné bezpecny, ale maji vyssi vynos. A to uz

nasi myslim nemaji uplné Sanci pojmout, tyhle novy informace a moznosti.
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20 Analyza vypovédi informatorti z hlediska ekonomického

chovani

V teoretické Casti jsme piedstavili tfi druhy ekonomického chovani. Jednalo se o homo
economicus, homo sociologicus a homo se assecurans. V nasledujici kapitole budeme
srovnavat jednotlivé vypovédi informatori s vyse popsanym ekonomickym chovanim a

budeme sledovat, zdali existuji urcité spolecné vzorce chovani u jednotlivych skupin.

20.1 Analyza vypovédi skupiny A
Homo sociologicus

Na zéklad¢ vypovédi informétori této skupiny jsme mohli pozorovat, ze jejich
pfemysleni k ekonomickém chovéni se v obdobi rané dospélosti dalo velmi efektivné
pripodobnit chovani homo sociologicus. Informatoii velmi Casto podléhali urcitym
konven¢nim pravidlim, kterd jednak vid€li kolem sebe, jednak je vidé€li u svych rodici.
Jednalo se zejména o tradi¢ni ekonomické strategie zachovani kapitalu ve formeé spoficich
uctl nebo stavebnich spoteni. Tyto strategie a moznosti zhodnoceni a ochrany kapitélu

brali tehdy informatofi jako néco ,,normalniho* a ,,bézného*.

z-52-ana-a: ,, Vlastné penize prerozdélujeme do penzijka, stavebka, pak mam jesté vilastné
Zivotni pojisténi. Tohle vSechno jsem si viastné zalozZila uz jako po Skole, protoze mi to

tehdy prislo takovy normalni.

z-53-hr-a: ,, Nejdriv jsme méli jenom sporici ucet. Tam jsme méli docela dost nasporeno
a potom jsme objevili takovy riizny moznosti jako treba Portu nebo Fondee, kde miize

clovek investovat do néjakych fondu. “

z-50-asi-a: ,,Ja hodné sporim. Moc si nekupuju zZadny drahy veéci, spis prosté Setiim,
abych mohla bejt v diichodu v klidu a taky abych méla néco pro deéti. Mam cast porad na
sporicim uctu a néco mam ted v takovejch tech fondech. To mi poradila jedna

‘

kamaradka. ‘

Zde bychom mohli samoziejmé polemizovat, zdali tehdejSi situace nabizela
dostatek moznosti, jak kapital vyuzivat. Tehdej$i norma mohla byt stejné tak validni, jako
by mohla byt napt. dne$ni norma investic do riznych investi¢nich fondi. Tento proces

muzeme interpretovat jako vyvoj finan¢nich trhii a posun onoho ,,normélniho* chovani,
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které se postupem Casu vyvinulo a pfizptsobilo se modernizaci finan¢nich a kapitalovych

trhu.

Zaroven jsme mohli z vypovédi pozorovat ovliviiovani ze strany rodict. Rodice
informatorti méli o zhodnocovani kapitalu urcitou predstavu, ktera pravdépodobné vzesla
jednak ze zivotnich zkuSenosti, jednak e ekonomické situace. Podstatnou soucasti
premysleni tehdejsich obyvatel Ceskoslovenska bylo piesvédéeni o nutnosti vlastnit. Tato
mySlenka se prakticky potvrdila i u naSich informatora, jejichz rodice jim vnucovali
myslenku vlastnictvi pomérné brzo v jejich dospélém zivoté. Toto bychom do jisté miry
mohli taktéz interpretovat jako chovani homo sociologicus, nebot” se prakticky jednalo o
pfimou podporu tehdejSiho vSeobecného piesvédceni o diilezitosti véci nebo pozemky
vlastnit. Informatoii nabourdvali toto piesvédCeni, coz muze svédCit o proméné

% .

v premysleni napfi¢ generacemi.

m-51-prog-a: ,, Nejdriv mi nasi radili investovat do bytu nebo pozemku mimo mésto.

Tehdy mi to prislo celkem rozumny, ale néjak jsem se k tomu potom nedokopal. “

z-52-ana-a: ,, Nasi mi po Skole nabidli, Ze mi pomiiZou spolufinancovat byt ve méste. Ja
Jjsem tehdy se docela zdrahala, jestli je to jako dobrej napad, na sebe upsat takhle novej
byt, ale nakonec jsem se s nima domluvila a cast zaplatili oni a cast jsem pak doplacela

I3

hypotékou.

Homo economicus

Na zékladé€ vypovédi informatorti se ekonomické chovani ~iomo economicus objevovalo
spiSe narazové a nemélo pfili§ dlouhého trvani. V Zivotech informatorti existovaly
okamziky, kdy méli informatofi soucasné dostatek kapitalu a také moznost tento kapital
1 s vidinou mozné ztraty investovat do rizikovgSich aktiv. Nicméné stav, kdy by
informatofi skute¢né vyhledavali ¢isté nejvyssi maximalizaci zisku, prakticky u zaddného
z informatorti nenastal. Byt se u jednoho informatora objevila snaha o skute¢nou
maximalizaci zisku z prodeje nemovitosti, i tato snaha se posléze spi§ transformovala do

ekonomického chovani homo se assecurans.

Co je nicméné zajimavé je fakt, ze u jistych informatori se po vétSich finan¢nich
manipulacich objevovala urcitd snaha o obnovu investovanych penéz. V ramci téchto
snah se informatofi zacali vice zajimat o progresivnéjsi strategie, které sice mely vyssi

rizika, ale mély také vysSi vynosnost. Otdzka, zdali bylo toto rozhodnuti skute¢né
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racionalni nebo spi§ emocionalni, by mohla byt pfedmétem diskuse. Zminény informator
nicméné vykazoval znamky, ze toto rozhodnuti zvySené pozornosti progresivnéjSim a

rizikovéj$im strategiim za ucelem navraceni penéz bylo raciondlni, a nikoliv emocni.

m-51-prog-a: ,, Kdyz jsem tehdy koupil tu chatu, tak mi hned potom zacalo dochazet:
., Hele, vzdyt ono to stalo pred rokem tolik, a ted’ to stoji tolik . Tehdy jsem se o to zacal
zajimat a zacal jsem to viastné vnimat mnohem vice. Vlastné by s tim §lo néco délat, néjak
to vic promyslet a vyuzit to pro sebe. Tak jsem do toho zainvestoval a od ty doby mi
strasné bavi a tesi to videt. Pozorovat, jak se ty plody ty my iniciativy a odvahy do toho
ty penize dat, je to pocit zadostiucineni“. ,, ...tehdy ten dum stal docela dost penéz, tak

Jjsem chtel najit néjakej dalsi a moznd i efektivnéjsi zpusob, jak ten zbytek zhodnotit.

m-55-tech-a: ,, Kdyz jsme poprvé koupili diim, tak tehdy mi to vlastné prislo, ze to byly
prvni skutecné velky penize, ktery jsme do néceho investovali. Zacal jsem se tehdy zajimat

3

o néjaké novéjsi strategie, jako tieba akcie nebo forex. *

Homo se assecurans

Na zdkladé vypovédi informatori se ekonomické chovani homo se assecurans
propisovalo do ekonomickych rozhodnuti informatori zejména v dobéach velkych
zivotnich zmén, napf. narozeni déti nebo vétsi investice do napt. nemovitosti. Informéatofi
nejcastéji vypovidali, Ze tyto udalosti je mnohem vice motivovali ke studiu moznych rizik

investic.

m-55-tech-a: ,, Nejvic mi urcité ovlivnilo narozeni deti, to se mi uplné zménil vztah
k penéziim. Zacal jsem mnohem vic premejslet, jestli investovat nebo tireba sporit do zlata
nebo tak. Nakonec jsme s manzelkou zaloZili néjaky sporici ucet, protoze nam to prislo
nejjednodussi. Nechtél jsem tehdy néjak riskovat ty rodinny penize, zvlast kdyz jsme méli

kratce deti.

z-52-ana-a: ,, Déti ve mné probudily takovej ochranarskej pocit, Ze nechci, abych néjak
prosustrovala penize. Do ty doby to bylo takovy, Ze jsem ty penize prosté méla a néco
Jjsem méla na uctu, néco na sporicim, moc jsem to neresila. S détma jsem se o to zacala,

teda spis manzel, dost zajimat, aby to bylo co nejméné rizikovy. “

Soucasné s tim taktéz vypovidali, Ze soucasti jejich soucasné strategie akumulace
a zachovani kapitalu je nahromadéni co nejvyssiho mnozstvi kapitalu proto, aby jednak

meli penize do dichodu, zaroven vsSak, aby také meli dostatek pro to, aby se o né
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nemusely déti nebo vnoucata starat. Tento proces je velmi zajimavy, nebot’ informatofi
soucasn¢ vypovidali, ze jejich rodice tento pocit prakticky neméli a velmi Casto spoléhali

na své déti, ze se o n¢ postaraji v diichodu.

z-52-ana-a: Postupem casu jsem pak zacala investovat do fondit a ted’ chceme jesté
zainvestovat do néjakyho pozemku a tam mozna néco postavit, abychom méli néco na

diichod. “

z-52-ana-a: ,, Nechci, abych byla détem na krku. To jim radsi predam mensi penize a néco
si necham na diichod, abych jim nemusela potom néejak psat nebo volat, aby mi prijeli

pomoct nebo mi poslali penize.

z-53-hr-a: ,,Nebo bychom si ho (byt) s manzelem nechali na diichod. Prosté se néjak

zabezpecit.

Snaha o co nejvétsi nahromadéni kapitalu do dichodu taktéz vypovida o snaze
informatord o to, aby v dichodu nemuseli razantné¢ snizovat sviij dosavadni Zivotni
standard. Pravé ona realita dichodového véku a zdkonité niz§iho piijmu, dle mého
nazoru, motivuje informatory k tomu, aby o této skutecnosti zacali pfemyslet v pracovné-
aktivnim véku a penize zhodnotili, aby mohli sviij zivot dozit v relativné¢ nezménéném
stavu. Snaha o udrzeni urcitého socidlniho statusu i v diichodu mize taktéz pro
informatory znamenat urcitou formu Uspéchu, tedy fakt, ze se dokéazali zabezpecit do

takové miry, kdy 1 v diichodu Zziji stejné, jako predtim.

z-52-ana-a: ,, To radsi ten barak prodam a usetiim si néco pro né a pro sebe na diichod,

aby se o mé nemusely starat. Nerada bych, abych byla na stary kolena svejm détem

vvvvv

m-55-tech-a: ,, V diichodu chceme s partnerkou mit dostatek kapitalu na to, abychom se
uzivili sami. Jasne, asi se nam trochu snizi zivotni standard, s tim tak néjak pocitame.
Détem teda predame néjaky penize, ale musime si néco nechat pro sebe, aby pak nemusely

cast sveho prijmu davat svejm détem a jesté navic nam, to rozhodné nechceme. “

m-51-prog-a: ,,Jd prakticky nic novejsiho nemam. Skoro vSechny penize investuji do
riiznejch nemovitosti, ktery pak bud’ prodavam s profitem anebo si je necham, treba pro

I3

vyuziti v budoucnu pro déti nebo do diichodu.
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20.2 Analyza vypovédi skupiny B
Homo sociologicus

Na zéklad¢ vypoveédi informatord jsme mohli pozorovat, Ze jejich ekonomické chovani,
které¢ bychom mohli propojit s ekonomicky modelem chovani homo sociologicus bylo
velmi Casto pfedavano z generace na generaci, tedy Ze se zpocCatku nechali inspirovat
rodi¢i a jejich radami. VétSina téchto rad pochdzela z vlastnich zkuSenosti rodic,
poptipad¢ z jejich osobniho piesvédceni. Nicméné se zde objevoval trend, kdy tyto rady
pouze potvrzovaly udajnou normativitu tohoto chovani a rozhodovani. Jednalo se
nejcastéji o doporuceni zalozeni jednak spoficiho Uctu, jednak stavebniho spofeni a
vyuzivani vSeho, co je alespon z n¢jaké ¢asti podpoieno statem. Zpravidla se jedna o vyse
uvedené strategie, ale také naptiklad penzijni pfipojisténi. Tento proces se casto
objevoval, a to i pfesto, ze dnes jsou k dispozici mnohem efektivnéjsi a modernéjsi

ekonomické a financ¢ni strategie.

m-26-obch-b: ,, Tata mi doporucoval penize dat do sporiciho uctu a vyuzivat vsechny

moznosti, co nabizi stat. *

z-30-ana-b: ,, Tdata mi nejdriv ukazal, kam jako daval penize on. To byly takovy ty klasiky

Jjako sporko, stavebko a tohle.”

m-25-prog-b: ,, Rodice mi vidycky doporucovali délat s penézma to, co délali oni. Oni se

teda nikdy nijak nespalili, Ze by o penize prisli treba.”

Soucasné se velmi Casto objevovala snaha rodi¢h piesvédCit informatory o
investici do nemovitosti. Investici do nemovitosti totiz vnimali jako urCitou jistotu, jak
ochranit svij kapital pred znehodnocenim. Nicméné i to bychom mohli teoreticky vnimat
jako urcitou normativitu v premysleni rodi¢l o kapitalu, kterd mohla teoreticky vychazet
z potfeby rodi¢li informatort vlastnit, kdy tato potfeba byla v dobach socialismu
v Ceskoslovensku viudypfitomna. Je mozné, Ze rodi¢e informatori jsou jiz v takové
situaci, kdy nové financni strategie nevyuzivaji nebo jim nerozuméji, coz by pouze
potvrzovalo jejich konzervativni pohled a soucasné jejich snahu o ptfedani rad svym
détem v této formé. I tak nicméné miiZzeme sledovat urcitou snahu informatort o odtrzeni

od konzervativniho mysleni rodic¢i.

m-27-prog-b: ,, Nasi byli v tomhle dost konzervativni a casto mi rikali, at' si najdu néjakou

nemovitost a do ni investuju. Nemovitost brali jako takovou jistotu jak pro mé, tak pro
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budoucnost, treba moje déti. To mi prislo takovy prilis zavazujici, tak jsem spis investoval

do riiznych portfolii, nejvic asi akciovych.

z-30-ana-b: ,, Postupem casu jsem pak zjistovala, Ze existujou i strategie jako fondy a

akcie. Neco jsem zaslechla od pratel a néco na mé vyjelo nékde na internetu.

m-26-obch-b: ,, ...nakonec investoval i do akcii a néjakejch kryptomén, kde je ten vynos
prece jenom o néco vyssi. To vySsi riziko mi s téma castkama, co tam mam, ani moc

nevadi. “

Homo economicus

Na zaklad¢ vypovedi informatorti se model ekonomického chovani homo economicus
ptili§ neprojevoval a neobjevoval. Na druhou stranu je nutné zminit, Ze samotni
informatofi vypovidali, Ze jsou, dle jejich ndzoru, mnohem oteviengjsi riziku a jsou
ochotni kapital investovat i do progresivnéjSich strategii. Zde bychom mohli toto chovani
interpretovat jako skutecné homo economicus, kdy je informatorim prakticky jedno,
jakému riziku se vystavuji, hledi pouze na maximalizaci zisku. Zaroven informatofi
vypovidali, Ze mnohem dfive zacali pfemyslet o diverzifikaci svého portfolia. Toto
bychom nicméné mohli pravdépodobné ptisoudit odli§né situaci na finan¢nich trzich, kdy
dnes$ni mladsi generace si mohou vybrat ze Siroke skaly strategii zhodnoceni financi, které
vyuziji. Zarovenn se do urcité miry da interpretovat toto chovani jako proplétajici se
s chovanim homo se assecurans, zejména pak v ramci samotné diverzifikace portfolia a

soucasné s tim rozmélnéni a snizeni rizika.

m-26-obch-b: ,,Jd se treba od nasich hodné lisim tim, Ze jsem otevicenej i néjakymu riziku.
Ne teda moc, ale mam v portfoliu i néjaky rizikovejsi aktiva, néjaky akcie a i kryptomény.

«

To nasi vitbec nechapou. A to si myslim, Ze je ten nejvétsi rozdil, to vaimani rizika. *

z-30-ana-b: ,, Co treba vim od kamaradii a teda pozoruju to i u sebe, tak my casto ty penize
vic rozdélujeme. Prijde mi, Ze se takhle to riziko snizZuje, kdyz to portfolio je takovy

rozmanitéjsi.

m-27-prog-b: ,.,(Rodice)... nemovitost brali jako takovou jistotu jak pro me, tak pro
budoucnost, treba moje déti. To mi prislo takovy prilis zavazujici, tak jsem spis investoval

do ruznych portfolii, nejvic asi akciovych.”

59



Homo se assecurans

Na zaklad¢ vypovédi informatori jsme pozorovali vicero procesti najednou. Jednak
informatofi citili potfebu kapital chranit v pomérn¢ rané dospélosti. K tomu, aby zacali o
kapitalu ptemyslet z pohledu zachovani, nepotiebovali nutné¢ néjakou velkou zivotni
udalost, ochrana kapitalu pro né byl urcity normativ. Velmi ¢asto dokonce dochdzelo
k podnécovani tohoto chovani i ze strany rodicu, ktefi informatory podnécovali prave
v chovani homo se assecurans. Informéatofi si velmi silné¢ uvédomovali rizika dne$ni
doby, at’ uz se jedna o inflaci, nebo vSeobecné zdrazovani v ramci spolecnosti, a proto
davali ochran¢ kapitadlu velmi vysokou dulezitost. Toto dle mého nazoru vychazelo
z velké ¢asti z mnohem vyssi informovanosti téchto informétori o finanénim svété a

financich obecné.

m-27-prog-b: ,, Mel jsem potom jesté s tatou debatu o tom, co s téma penézma miizu delat,

protoze se bdl, abych to neutratil moc rychle. V nécem jsem ho pak nakonec poslechl.

m-27-prog-b: ,, Nejvic mam asi v zahranicnich fondech, tam mi to prijde jako dobry
z hlediska néjakyho potencialniho rizika a navratnosti. Nechci uplné, aby to vydélalo
néjaky mraky penéz, spis chci, abych o to neprisel.

«

m-27-prog-b: ,,...pordd trochu vic hledam tu ochranu, nez ten vynos. *

z-27-spr-b: ,, Uspory jd beru jako néco, co by mi mélo jednak chranit penize a taky by to
nemeélo ztracet hodnotu. Proto jsem tehdy pred par lety investovala do nemovitosti.

Nabizeli mi tehdy néjakou rocni navratnost a pomeérné nizky riziko.

z-30-ana-b: ,, Nejvetsi zmenu vnimam v tom, kam se ted investuje. Nasi chtéli casto
investovat velky castky do jedny, maximalné dvou veci. Co treba vim od kamaradu a teda
pozoruju to i u sebe, tak my casto ty penize vic rozdélujeme. Prijde mi, Ze se takhle to
riziko snizuje, kdyz to portfolio je takovy rozmanitéjsi.

m-26-obch-b: ,, ...ale ja jsem se tehdy fakt nechtél poustét do takhle velkejch financnich

I3

akci. Radsi jsem ty penize rozdeélil do vicero investic, do akcii a fondii. *

m-26-obch-b: ,, Tata mi doporucoval penize dat do sporiciho uctu a vyuzivat vsechny

moznosti, co nabizi stat. A pak do nemovitosti. To byl takovej zdklad.

Snaha informatort o co nejvyssi rozmélnéni rizika skrze diverzifikaci portfolia

%

muZze vychazet z vicero pticin. Jednak se momentalné ocitame v ekonomické krizi, ktera
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byla jednak podpoiena covidovou krizi, jednak ruskou agresi na Ukrajing. Ceska média
taktéz v soucasné dobé¢ mnohem castéji zminuji nasledky ekonomické krize, at’ uz se
jedna o zmény v DPH, nebo o dasledky vysoké inflace. Je mozné, ze prave tento socialni
prostor, ve kterém se mladi nachazeji, mnohem vice podporuje toto ochranarské mysleni
v ramci jejich kapitalu. Samotné prostiedi je, byt se jich nutné ekonomicka krize nemusi,
vzhledem ke mzdadm v oboru IT, tykat, formuje a nabada k vétsi opatrnosti a k vétSimu
dirazu na spofeni a ochranu kapitalu. Z tohoto bychom mohli teoreticky analyzovat, ze

obdobi krize z lidi mnohem castéji vytvari homo se assecurans.

m-25-prog-b: ,, Predstava, ze bych jenom nékde hromadil penize, mi néjak neldka. Spis
bych chtél, aby byly ty penize aktivni, nebo jako aktivizovany. Treba v nemovitosti nebo
v akciich. Prosté aby to nebylo jenom néjaky cislo nékde na netu, ale aby to byla néjaka

I3

realna hodnota.

z-28-obch-b: ,, Tim, Ze v tom nasi uméli a umi chodit, tak jsem hned zpocatku méla
predstavu, jak ty penize zhodnotim. Vzdycky mi rikali, abych o tom zacala co nejdrive

I3

premyslet, Ze je to diileZity do budoucna.

z-28-obch-b: ,, Nasi mi doporucili néjaky véci, do kterych bych mohla investovat. Byly to
néjaky nemovitosti a néjaky fondy. Tak jsem cdst téch penéz dala do fondii a zéasti jsem
pak, teda diky nim, koupila viastné cast bytu tady v Praze. Nebo jako cast néjakyho
objektu. Z toho mi chodi néjaky penize a je to docela dobry. *
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21 Diskuse
21.1 Rozdily ve strategiich akumulace a zachovani kapitalu

Na zakladé¢ vypovédi informatorG jsme byli schopni rozpoznat zéasadni rozdily
v premysleni o strategiich akumulace a zachovani kapitalu. Souc¢asné jsme pozorovali i
znaky spolecné, které¢ se velmi Casto objevovaly u témat typu vnimani rizika nebo

dulezitost ekonomickych transfer. Nejprve shrnu spole¢né znaky.

Spolecné znaky

U obou skupin informatorti se objevovala pomérn¢ podobnd forma prvotnich transfert.
Jak skupina A, tak skupina B nejcastéji obdrzely na pocatku dospélosti finan¢ni pomoc
ze strany rodi¢li nebo prarodic¢i. Obé skupiny tyto transfery hodnotily pozitivné a
vypovidaly, ze jim tato pomoc pomohla v rané dospélosti. Tyto transfery mély vétSinou
podobu bud’ penéz samotnych, anebo se objevovaly ve form¢ pfistupu ke vkladnim

knizkam, spoficim uctlim a stavebnim spofenim.

Informatofi potvrzovali dulezitost rodiny v oblasti formovani ekonomickych
navyki a zvyklosti, nicméné zde se zacalo objevovat vicero odliSnosti. Zasadni spole¢ny
znak byl nicméné pozorovatelny u plant transferit v budoucnosti. Byt by se mohlo zdat,
ze skupina A bude mit o transferech v budoucnu mensi tendence odpovidat, nebot’ je
pomérné mlad4 na pfemysleni takto do budoucna, obé skupiny soucasné vypovidaly o
potiebé predavani urcitych aktiv nebo prostfedki bud détem soucasnym, nebo
potencidlnim. Je nicméné dileZité toto vnimat i jako urcitou odliSnost, nebot’ skupina B
zacala o budoucich transferech ptemyslet prakticky az po narozeni déti, zatimco skupina

A jesté pred nim. Tento spole¢ny znak je tedy do jisté miry 1 znak odliSny.

Shoda panovala také do jisté miry v potiebé¢ kapital chranit pted znehodnocenim,
nicméné ve formé, jak k této ochrané ptistupovat byly jiz znatelné rozdily. Z hlediska
nefinancnich transferi jsme taktéZ pozorovali Casté spole¢né znaky. Obé& skupiny
vypovidaly, Ze rodi¢e nebo prarodice velmi Casto predavali informatorim dopliky do
bytl. Posledni podstatna shoda panovala ve vnimani zmén v oblasti téchto transferti. Obé
skupiny se shodovaly na tom, Ze zna¢ny rozdil vnimaji ve vnimani rizika, pfesnéji feceno
v dobé¢, kdy se toto vnimani poprvé objevilo v pfemysleni informatord. Tento fenomén

popisu podrobnéji v ¢asti rozdilu.
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Odlisné znaky

Prvni znatelny rozdil byl ve formujicim chovani, tedy ve faktorech, které¢ ovlivnily
premysleni informatori o strategiich akumulace a zachovani kapitalu. Skupina A, tim, ze
vyrustala v dobé ptred-revolucni a ¢ast jejiho pracovniho zivota probihala pravé v této
dobé¢ a zaroven v dobé¢ technologicky jeste¢ nevyspélé, vypovidala, ze zasadni vliv na
rozhodovani o kapitdlu na né¢ meéla spoleCnost, ve které se informatofi nachazeli a
soucasn¢ také ekonomicka situace. Narozeni déti bylo pro tuto skupinu taktéz klicové,
nebot’, jak informatofi vypovidali, pravé narozeni déti preneslo celou rodinu jako socialni
skupinu do naprosto odlisné ekonomické situace s novymi problémy, novymi naklady a
nejistou budoucnosti. Pfed narozenim déti bylo jejich pfemysSleni o kapitdlu spiSe
neuspofadané, do urcité miry chaotické a nahodilé. Soucasné tito informatoii mnohem
méné¢ vyhledavali pomoc u rodiny a rodi¢d. Zde mohlo byt pfi¢inou nedostate¢na
informovanost rodicti v kontextu ochrany kapitalu, ktera velmi pravdépodobné vychazela
z nedostatku moznosti, jak kapitdl v dobach socialismu ochranit, vyjma napt. koupé

nemovitosti nebo vkladnich knizek.

Skupinu B, na druhou stranu, dle vypovédi informatora ovlivnili rodice, a to i do
urcité miry negativnim zptisobem. S informatory skupiny B mluvili rodi¢e mnohem vice
o moznostech, jak budouci kapital vyuZit a soucasné taktéz poskytovaly rady k tomu, kam
kapital pozdéji uloZit a jak s nim nakladat. Toto bychom mohli interpretovat skrze studie
Prokopa a Kluckhohna (Kluckhohn, 1951; Prokop et. al., 2019), tedy Ze zvySovani
jednotlivych kapitalu vede ke statisticky vys$i pravdépodobnosti vertikalni mobility
smérem nahoru. Zarovei se u informatort objevovaly tendence rady a rozhodnuti rodict
kriticky nahlizet a odmitnout, byt’ se jednalo pouze o nepfili§ Casty jev. Kriticky pohled
na rady a chovéani rodi¢li a pozdéjsi tprava chovéani informatorti bychom mohli
interpretovat skrze teorii Mannheima (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007), jednak pak
skrze jeho koncept neustdlého pfichazeni novych nositelli kultury, jednak koncept
pfedavani zdédéného kulturniho dédictvi. Odmitnuti pfichdzelo zejména v kontextu
konzervativnich strategii, které rodice informatorim doporucovali. Tyto strategie
informatofi odmitali jednak z divodu nedostatku kapitalu, zejména pak v kontextu
investic do nemovitosti, jednak také z diivodu prosté nedivéry v takto konzervativni
strategie a potfeby zafadit do portfolia progresivnéjsi a, dle vypovédi informatort,

vynosn¢jsi strategie.
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Na rozdil od skupiny A, pfemyslela skupina B o ochrané kapitalu prakticky ihned
po nabyti néjaké vyssi ¢astky nebo nabyti vétsiho kapitalu. Vétsina informatort skupiny
A vypovidala, ze nabyti vétsiho kapitalu u nich probihalo pii st€éhovani se od rodi¢t do
vlastniho bydleni, nebo po dokonceni studii. Toto bychom mohli napf. interpretovat jako
reakci informatorti na ekonomickou situaci probihajici poslednich par let nebo napft. jako
obecné vyssi zajem informatort o ochranu svého jméni a kapitalu. V kazdém piipade tyto
procesy vedly ktomu, ze skupina B vykazovala mnohem vys$si informovanost o
moznostech vyuziti a zhodnoceni kapitalu. Soucasné tato skupina vypovidala o vyssi
potiebé¢ diverzifikovat své portfolium. Na rozdil od skupiny A vypovidali tito informatofi
tak, ze rozdélenim svého portfolia se snazi rozmélnit riziko, které je spolecné s praktikami
zhodnocovani kapitalu témét vSudypiitomné. Tento proces bychom mohli interpretovat
na zdklad¢ teorie Camassa a Jagannathana (2021), ktefi, jakoZzto pokracovatelé teorie
Bourdieho (1986) tvrdi, Ze investice ¢asu lidi do penéz a ekonomického systému v sobé
nese vidinu zvyseni kulturniho a symbolického kapitalu. Pravé ono rozmélnéni rizika a
tedy vys$si statistické Sance na zisk nebo alespoii mensi Sance na ztratu kapitalu mize byt
do urcité miry charakterizovano jako snaha o bud’ udrZeni, nebo pravé zvyseni kulturniho,

symbolického ale také socialniho kapitalu.

Co se tyc¢e informovanosti o tom, co Ize s kapitalem z hlediska jeho akumulace a
zachovani dé¢lat, objevovaly se zde rozdily zejména v dobé, kdy se o strategie zacali
informatofi zajimat. Skupina A totiz vykazovala, ze se o to, jakym zpisobem kapital
chrénit a akumulovat, vyjma mzdou ze zaméstnani, v rané dospélosti takika nezajimala.
Otazka, zdali to bylo z divodu praktického nedostatku strategii k ochran¢ kapitalu
v dobach post-socialismu nebo z prostého osobniho pfesvéd€eni o nedilezitosti ochrany
kapitalu bude pravdépodobné predmétem diskuse. Faktem zlstava, ze informatofi si
tohoto ,,nedostatku‘ dfive ¢i pozdéji v Zivoté vSimli a zacali téma ochrany kapitéalu fesit.
jednotek az desitky let. Co se tyCe progresivnéjSich strategii akumulace a zachovani
kapitalu, informatofi skupiny A se o nich postupem Zivota dozvidali a strategie, které jim
pfipadaly nejméné rizikové, zacali vyuZivat. Zejména se jednalo o ochranu kapitalu
v podobé vloZeni penéz do akciovych nebo kapitdlovych fondi s nizkou mirou rizika
anebo investici do nemovitosti. Podstatnym rozdilem bylo ale nicméné vnimani rizika.
Mnohem mén¢ se informatoii skupiny A vystavovali rizikovéj§im strategiim, jako jsou

napt. investice do kryptomén nebo akcii. Zaroven byli mnohem opatrnéjsi i v investicich
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do fondl, které by se z pohledu soucasného finan¢niho svéta mohly zdat prakticky

konzervativni, vyznacujici se nizkou mirou rizika a nizkym vynosem.

Cim se informatofi skupiny A vyznatovali pomémné ¢asto byla tendence
investovat do nemovitosti. Pravé tato tendence nicméné v sobé obsahuje vicero leveli,
nez by se mohlo na prvni pohled zdat. Informatoti vypovidali, ze investice do nemovitosti
je pro né stale z hlediska vynosnosti a rizika nejefektivné;si strategii ochrany a akumulace
kapitalu. Toto bychom mohli do urc¢ité miry interpretovat na zaklad¢ jednak vlivu rodica
a prostfedi na rozhodovani informétorti, jednak na konzervativni mysleni informatort.
Soucasné se zde ale objevuje i urcitd tendence takto investovat vysoké castky, a to do
jedné, maximalné¢ dvou investic najednou. Soucasné¢ bychom tento proces mohli
interpretovat na zaklad¢ teorie Bisin a Verdiera (2011) nebo Guisa et. al. (2006; 2008),
kdy autofti pisi, ze pravé snaha rodici o co ,,nejlepsi stav zivota svych déti je do urcité
miry tla¢i jim ptfedat zkuSenosti a rady, které pomohly jim samotnym. Tyto rady, byt
dobfe minéné, jsou ale silné vytazené zkontextu a nemusi v kontextu nyni jiz

modernégj$iho svéta vilbec fungovat, ba naopak mohou byt 1 Skodlivé.

rowr

Pravé ona tendence investovat velké castky do jednoho, maximalné dvou aktiv
nebo nemovitosti byla zasadnim rozdilem mezi obéma skupinami. Zatimco se skupina B
vyznaCovala mnohem vys$si tendenci své portfolio diverzifikovat a vyrovnavat své
rizikové investice do kryptomén a akcii investicemi do fondd nebo spofticich uctd,
skupina A mnohem castéji investovala velké ¢astky napt. do nemovitosti nebo pfesouvala
vétsi finanéni ¢astky do fondi. U skupiny A tedy mnohem méné dochézelo k diverzifikaci
portfolia, coZ by se na prvni pohled mohlo z dat jako pomérné rizikova strategie. Nicméné
zde musime doplnit, Ze tito informatofi brali takto velké investice do nemovitosti za
konzervativni, nebot’ dle jejich vypovédi, nemovitost velmi malokdy ztraci svoji hodnotu
a spiSe na hodnoté¢ nabyva. Tento proces bychom mohli interpretovat na zékladg teorie
Karla Mannheima (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007), zejména pak jeho konceptu
zivotniho fondu. Zatimco pro skupinu A bylo bézné investovat vysoké cCastky do
jednotlivin nebo do velmi malého mnozstvi aktiv, pro skupinu B je bézna prave
diverzifikace portfolia. Ostatné tento proces muzeme poté vidét i u skupiny B, kdy si
nektefi informatofi sviyj zivotni fond obohatili pravé o zavedeni progresivnéjsich strategii
do svého portfolia, napf. investic do fondd. Netvrdime, Ze skupina A nema
diverzifikovana portfolia, spiSe poukazujeme na fakt, Ze tato tendence je u nich méné
Casta a objevuji se u nich spiSe tendence investovat vyssi ¢astky do jedné, méné rizikové,
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alesponi z jejich pohledu, investice s nizkym rizikem, ale, dle jejich vypovédi, jistého

vydélku v dlouhodobém horizontu.

Samotna aktiva a strategie, které informatofi vyuzivali, se taktéz do urcité miry
lisily napfi¢ skupinami. Skupina A vypovidala, ze nejcastéjsi strategie, které z hlediska
akumulace a zachovani kapitalu vyuZzivala, byly tradi¢ni strategie, jako napft. spofici Ucty,
a poté se velmi hojn¢ vyskytovala strategie investice do nemovitosti. Tyto strategie byly
u téchto informéator oblibené z vicero divodu. Na zakladé vypovédi bylo zjisténo, ze
informatofi mnohem ¢astéji vyuzivali strategie, které jim byly doporuceny, poptipadé ty,
které byly v dobach jejich rané dospélosti bézné a ve spolecnosti rozsifené. Timto do
ur¢ité miry ndsledovali ekonomické chovani modelu homo sociologicus. Byt se i u
skupiny A v pozd¢jsich fazich Zivota objevovaly strategie modernéjsi, jako jsou investice
do akciovych a kapitalovych fondi nebo akcii, coz bychom mohli interpretovat jako
aklimatizaci soucasnému financnimu trhu a jeho moznostem, vétSinu jejich pracovniho
zivota méli tito informéatofi uloZzeny svilj finan¢ni kapital bud’ v nemovitostech, nebo na
spoficich uctech.

v

Co se tyce skupiny B, jeji strategie byly jednak mnohem diverzifikovanéjsi, jak
jsem uvedl vySe, jednak o takto aktivizovaném kapitdlu pfemysleli informatofi této
skupiny odlisné. Castéji se objevovala tendence vyuzivat veskery kapital pro jeho
zhodnoceni, tedy tato skupina vykazovala mnohem mensi pottebu spofit nebo Setfit a mit
tak vyS$si obnos penéz k dispozici. Naopak se mnohem castéji objevovala tendence mit na
uctu, lépe teceno likvidné k dispozici, vice penéz, nez bylo v pfipad¢ informdatort
potieba. Cast&ji aktivizuji vétsinu finan¢nich prosttedki do strategii, jako jsou kapitalové
a akciové fondy, akcie nebo i1 kryptomény. Byt informatoti vypovidali, ze je pro né
dilezité vyvazeni rizika a vynosu, mnohem castéji vypovidali o ochoté jit do vyssiho
rizika v podobé& pravé kryptomeén nebo rizikovéjsich akcii.

21.2 Ekonomické modely chovani napfi¢ generacemi
Homo sociologicus
Na zaklad¢ vypovédi skupiny A jsme mohli pozorovat pomérné silny tlak na informéatory
prosadit ve svych rozhodnutich chovani homo sociologicus. Tento tlak pfichdzel z velké
miry ze strany rodicl, ktefi do urcité miry projektovaly své zkuSenosti do Zivota

informatori. Tento proces bychom mohli interpretovat jako urcitou snahu rodict své déti,

zejména pak jejich kapital, ochranit takovym zpiisobem, ktery pomohl ochranit kapital
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jim, rodi¢im informatort.  Zde bychom nicméné také mohli interpretovat toto chovani
jako vyuziti viech tehdy dostupnych moznosti, tedy napf. investic do nemovitostiZ,
popiipad¢ urcitych vkladnich knizek nebo spofticich uctii. Normativ ochrany kapitalu
touto cestou byl predavan zrodi¢ii na informatory, pficemz samotni informatofi
vypovidali, Ze do urcité miry tento normativ ve form¢ ulozeni penéz do takto

konzervativnich strategii predavali i na své déti.

Na zaklad¢ vypovédi skupiny B miizeme do urcité miry taktéz sledovat chovani
homo sociologicus, nicméné jiz v odlisné podobé. Pokud bylo v dobéch socialismu bézné
ukladat penize do spoficich G¢tl, nemovitosti a vkladnich knizek, v soucasné dob¢ se
tento normativ zménil do progresivnéjSich a modernéjSich strategii a metod, jako jsou
akciové a kapitalové fondy nebo napft. akcie. V tomto kontextu jednali informatofi této
skupiny také jako homo sociologicus, nebot’ vypovidali, Zze pravé na tyto strategie se
nejvice spoléhali, jednak z divodu pomérné nizkého rizika, jednak pravé z urcitého
pocitu, Ze ,,dnes se to takhle déla“. Pravé ono presvédCeni o tom, Ze investice do téchto
strategii a ulozeni penéz praveé do téchto aktiv je dneSni normou, pfi€emZ informatofi
vypovidali, ze jejich okoli je o téchto praktikach taktéz presvédcovalo, bychom mohli

interpretovat jako chovani homo sociologicus.

Model homo sociologicus bychom na zéklad¢ nasi analyzy mohli charakterizovat
jako dynamicky a do urcit¢ miry stale se aktualizujici model ekonomického chovani,
ktery je do znatné miry urcovan soucasnou spoleCenskou naladou a nastavenim
pfemysleni spolecnosti. Na zékladé vypovédi lze sledovat historickou proménu tohoto
modelu chovani a soucasné Ize pozorovat, Ze tento model chovani je u kazdé generace do
urcité miry odliSny, a i pfesto, Ze se Clenové odliSnych generaci snazi své chovani
aktualizovat, do urcité miry u nich pfevladaji stars$i a zndmé vzorce, u skupiny A by to

byly napf. investice do nemovitosti, u skupiny B napf. investice do fondd.

Homo economicus

Na zéklad¢ vypovédi skupiny A jsme u této skupiny ekonomicky model chovani homo
economicus prili§ nepozorovaly. Pokud se toto chovani objevilo, bylo spiSe ndrazové a
kratkodobé. Pouze u jediného informétora jsme mohli pozorovat skuteCnou snahu o

maximalizaci zisku v podobé preproddvani nemovitosti, nicméné i tato snaha se posléze

2 Pozn. a.: Typickym fenoménem doby socialismu byla investice do chat jakoZto jednak ochrany kapitalu,
jednak tinikového mista z mésta.
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transformovala do jiného modelu, a to modelu homo se assecurans. Co je nicméné vhodné
zminit je fakt, Ze u jistych informatorti existovalo v jejich zivotech obdobi, kdy se
skutecné soustfedili na maximalizaci zisku, byt z pomémné zvlastnich divodu. Jeden
informator vypoveédeél, ze po koupi vEétsi nemovitosti se ocitl v situaci, kdy nemél jiz ptilis
pen¢z a zacal raciondln¢ premyslet o tom, jakym zplsobem maximalizovat zisk ze
zbylého kapitalu. Tato situace ho motivovala ke studiu novéjsich a progresivnéjSich
strategii. Hlavnim divodem pro n¢j bylo znovunabyti uslého, 1épe feceno utraceného,
finan¢niho kapitalu. Chovani takového razu lze, dle mého nadzoru, hodnotit jako

racionalni homo economicus.

Na zéklad¢€ vypovédi skupiny B se taktéz u této skupiny Cisty homo economicus
ptili§ neobjevoval. Nicméné objevoval se zde proces lehce podobny tomuto modelu
chovani. Informatofi této skupiny vypovidali, ze se obc¢as v jejich zivotech naskytla
situace, kdy skutecné méli ,,prebytek™ kapitalu, pricemz pravé tento prebytek posléze
aktivizovali v rizikovych investicich, zejména v akciich a kryptoménach. Informatofi se
v ramci této situace védomeé vystavovali vy$§imu riziku s tim, Ze jsou ochotni toto riziko

podstoupit s vidinou vyssiho zisku. Nicméné je nutné ptiznat, zZe tyto situace v zivotech

téchto informatora byly velmi kratkodobé a nepfili§ ¢asté.
Homo se assecurans

Na zaklad¢é vypovédi skupiny A byla tato skupina mnohem vice informovana v oblasti
finan¢niho svéta nezli skupina B. Pravé tato znalost nastrah finan¢niho svéta, soucasné
taktéZ s podporou a do urcité miry predavanim védeéni ze strany rodicl, davaly témto
informatorim ptehled o tom, jak a pro¢ chranit sviij kapital. Chovani homo se assecurans
se u téchto informatorh objevovalo velmi brzo, jiz v rané dospélosti, pficemz zarodky lze
pozorovat uz ve velmi nizkém veku. Ochrana kapitalu byla prakticky normativ. Nejvice
se toto chovani projevovalo v potiebé diverzifikace investicniho portfolia. Prakticky
vSichni informatofi méli svlyj kapital diverzifikovany napti¢ vicero aktivy. Toto své
poc¢inani charakterizovali jako snahu o rozmélnéni rizika investic, které je v tomto
odvétvi vSudypfitomné. Spolecné s vySe uvedenymi faktory tyto informdtory silné
formovala doba, ve které zili. Vzhledem k tomu, Ze zna¢na ¢ast jejich pracovniho Zivota
probihala v obdobi nadchazejici nebo probihajici krize, je velmi pravdépodobné, ze prave
tato situace dala za vznik takto vysoké opatrnosti v kontextu manipulace s kapitdlem. At

uz se jednalo o ¢eskd média, ktera ekonomickou krizi velmi casto fesi, nebo obecnou
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situaci okolo koronaviru, pravé tyto fenomény byly, dle mého nadzoru, stéZejni pro tuto
skupinu informdtori v kontextu jejich upfednostiiovani ochrany kapitalu pied pouhou

maximalizaci zisku.

Na zakladé vypovéedi skupiny B jsme zjistili, ze chovani homo se assecurans se u
téchto informatora objevovalo az pozdéji v zivote, pricemz hlavnim katalyzatorem tohoto
chovani byly velké Zivotni udalosti, at’ uz se jednalo napf. o narozeni déti, nebo koupi
nemovitosti. Pravé tyto udalosti v informatorech vzbudily potiebu zalit pfemyslet o
ochrané svého kapitdlu, nebot’ pravé tyto udalosti velmi casto udélaly v rodinném
rozpoc¢tu velkou trhlinu. Chovani homo se assecurans soucasné také tito informatofi
napliiovali skrze potiebu zajistit sebe do diichodu, zejména z toho divodu, aby se o n¢
nemuseli starat jejich déti. Tento fenomén ma piekvapivé vysvétleni. Informatofi totiz
velmi Casto vypovidali, ze pravé jejich rodice je v obdobi jejich dospélosti velmi Casto
presvédcovali o tom, ze jejich uréita moralni povinnost je se o n¢ postarat, az budou
v dichodu. Informdtorim se velmi pravdépodobné toto chovani urcitym zpiisobem
nelibilo, a proto pravdépodobn¢ zacali pfemyslet o tom, jak se tomuto procesu vyhnout a
nevystavovat své déti dal§imu stresu a starostem. Podstatnym motivaénim faktorem
téchto informatorti byla také potieba nesnizovat sviij zivotni standard. Udrzeni Zivotniho
standardu by informatory velmi pravdépodobné soucasné udrzelo v jejich socialni
skuping, pfi¢emz toto udrZeni by jim posléze pomohlo v udrzeni své socidlni identity,
kterou si v pracovnim véku budovali. Toto miiZeme interpretovat tak, Ze dileZitost
ochrany kapitalu je pro informatory prakticky socidlné-existenéné dulezita. Podstatny
rozdil je nicméné v tom, Ze skupina B zacala o ochrané kapitalu pfemyslet pomérné pozde
a soucasn¢ k tomu potifebovala silny externi faktor, jako je narozeni déti nebo koupé
nemovitosti. Zde bychom nicméné mohli namitnout to, Ze 1 skupina A prosla udalostmi
této magnitudy a dulezitosti, napt. pravé ekonomickd nebo koronavirova krize, akorat
jednoduse diive v Zivoté, a proto zacala ochranu kapitalu feSit podstatné diive, nez

skupina B.
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Zaver a poznatky z vyzkumu

Cilem této diplomové prace bylo srovnat jednotlivé strategie akumulace a zachovani
ekonomického kapitalu napti¢ dvéma generacemi zaméstnancii prazské IT firmy. Teorie
kapitalu byla podpotfena jednak klasickymi teoriemi kapitalu, jako byla teorie kapitalu
Karla Marxe (Marx 1978-1980), jednak modernimi teoriemi kapitalu napi. Thomase
Pikettyho nebo Goldhammera (Piketty, Goldhammer, 2014). Teorie generaci byla
zalozena na studii Karla Mannheima (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007). Diky
rozhovorim jsme byli schopni srovnat jednotlivé strategie akumulace a zachovani
kapitalu a soucasn¢ odpovédét na vyzkumné otazky. Mannheimova teorie nam byla
napomocna pii analyze, nebot’ jsme mohli pozorovat, ze mezi jednotlivymi generacemi
probihaly procesy, které nejsou na prvni pohled ztetelné, ale soucasné maji velmi vysoky

vyznam a véhu v rozhodovani jednotlivct.

Samotny vyzkum byl proveden metodou tematické analyzy. Soucasné byla
vyuzita metoda otevieného kodovani. Vyzkumu se zucastnilo 12 informéatord, kteti byli
rovnomeérné rozdéleni na zékladé teorie generaci. Jednalo se o zaméstnance prazské IT
firmy. Zavéry této prace jsou interpretaci vypovedi informatort, pficemz samotna analyza
byla postavena na tzv. vyzkumnych kategoriich. Tyto vyzkumné kategorie vychazely
jednak z teoretickych vychodisek, jednak z vypovédi informatorii samotnych, presnéji
feceno, z témat, kterym davali informatofi silny diiraz a vysokou miru dileZitosti. Jednalo
se o tyto kategorie: Prvotni transfery, formujici chovani, informovanost o moznostech
zhodnoceni nebo ochrany kapitalu, nefinancni transfery, vnimani transferu, plan
financniho transferu, pristupy kzachovavani kapitalu a vnimané zmény v transferech
kapitalu. Soucasné byly vypovédi informatorG zanalyzovany z hlediska modelt
ekonomického chovéni, a to téchto tti modeli: homo sociologicus, homo economicus a
homo se assecurans. Tyto modely ekonomického chovani byly taktéz vysvétleny
v teoretické ¢asti diplomové prace.

Informatofi byli rozd€leni do dvou skupin A a B, pficemz tyto skupiny byly
vytvotfeny na zdklad¢ teorie generaci Karla Mannheima (Mannheim, 1928; Mannheim,
2007). Metodika urceni skupin vychazela z Mannheimova konceptu vyskytu jednotlivych
generaci v jednom casovém useku historie, kdy jsou obéma skupinami soucasné
zakouSeny a prozivany stejné udalosti a fenomény, nicméné jejich startovni pozice byla

odli$na, a soucasné také do urcité miry pribéh pracovniho zZivota. Skupina B zapocala
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jejich pracovni zivot v dobé porevolucéni a zaroven v dob¢ post-moderni a technologicky
vyspélé. Skupina A zapocala svilj pracovni zivot v dobé pfed-revolucni a znacna ¢ast
jejich pracovniho zivota se odehravala v dobé€, kdy technologicky vyvoj byl teprve
v pocatcich, zejména pak vyvoj internetu a IT priimyslu. VSichni informatofi byli a jsou
zaméstnani v IT firmé a pohybuji se v zaméstnanecké struktuie firmy.

Na zékladé vypovedi informatort jsme byli schopni pozorovat podstatné rozdily
v pfemysleni o zachovani a akumulaci kapitalu. NejCastéji jsme pozorovali zménu ve
vnimani rizika, kdy se setkavaly dva odlisné Zivotni fondy dvou generaci, tedy dva
odlisné hodnotové ramce, skrze které odlisni informatofi pozoruji a reaguji na svét, coz
vedlo k znaénym odliSnostem ve strategiich akumulace a zachovani kapitalu. Mladsi
generace byla mnohem informovangj$i v moderngjSich pfistupech a strategiich a
soucasn¢ se o toto téma zacala zajimat mnohem dfive, neZli generace star$i. Na druhou
stranu byla soucasné¢ mlads$i generace otevienéjsi riziku a potencialni ztraté. Starsi
generace méla k dispozici vétsi objem zkusenosti a soucasné také vyssi kapital, proto se
napt. investice do nemovitosti. Tento proces jsme u mlad$i generace prakticky
nepozorovali, jednak z divodu samotného nedostatku kapitalu na koupi nemovitosti,
jednak z vidiny efektivnéjSiho zhodnoceni kapitalu v jinych, progresivnéjsich strategiich,
jako jsou, dle vypovédi informatorti, akciové a kapitalové fondy nebo akcie. U mladsi
generace se objevovaly jiz hyper-progresivni strategie, jako jsou investice do kryptomén,
které se u starsi generace neobjevovaly viubec. Podstatnym faktorem byla také zména
néceho, co bychom mohli nazvat jako ,,normativni chovani. Taktéz bychom to mohli
popsat jako zménu podstaty homo sociologicus. Informatofi vypovidali, Ze strategie, které
vyuzivaji, povazuji za prakticky ,,normalni* a ,,béZné. Soucasné takto vypovidali obé
skupiny, nicméné ob¢ skupiny vyuzivali odli§né strategie pro dosaZeni podobného cile.
Z toho miizeme usuzovat, ze generace, byt’ zakouSeji stejny svét a stejné udalosti, vnimaji
tento svét naprosto odlisné a to, jak se rozhoduji, je podmin€no naprosto odliSnymi
zkuSenostmi, a to i ptesto, Ze pochéazeji z podobného pracovniho a socio-ekonomického
prostiedi.

Jsem toho néazoru, ze studium odliSnosti v kontextu strategii akumulace a
zachovani kapitdlu bude v budoucim studiu spolecnosti velmi dilezité, nebot’
s nadchazejici ekonomickou recesi, potazmo depresi a taktéz generacnim stfetem bude

pro ob¢any velmi dilezitad ochrana osobniho majetku a kapitalu, ktery vlastni. To, jak se

71



k nému postavi odliSné generace posléze bude mit, dle mého nazoru, vliv na naladu ve
spole¢nosti, kdy ti, kdo nebudou schopni ,,jit s dobou* finan¢niho svéta, budou mit
mnohem vEtsi existencni problémy nez ti, kdoz se na situaci ptipravi Iépe, at’ uz ,,pfipravit
se 1épe* vnimame jako studium financ¢nich trhli, nebo opusténi starych a neefektivnich

strategii zhodnocovani a ochrany kapitalu.

Summary and findings from the research

The aim of this thesis was to compare various strategies for economical capital
accumulation and preservation across two generations of employees of a Prague-based IT
company. The theory of capital was supported by both classical theories of capital, such
as Karl Marx's theory of capital (Marx 1978-1980), and modern theories of capital, such
as those of Thomas Piketty or Goldhammer (Piketty, Goldhammer, 2014). The theory of
generations was based on the study by Karl Mannheim (Mannheim, 1928; Mannheim,
2007). Through interviews, we were able to compare different strategies for capital
accumulation and preservation and answer research questions. Mannheim's theory was
helpful in the analysis because we were able to observe processes between generations
that are not immediately apparent but have a high significance in individuals' decision-

making.

The research was conducted using thematic analysis and open coding. Twelve
participants, evenly distributed according to the theory of generations, were employees
of the IT company in Prague. The conclusions of this study are interpretations of the
participants' statements, and the analysis was based on research categories derived from
theoretical backgrounds and participants' statements, specifically, the topics they
emphasized as important. The research categories included primary transfers, behavior-
forming, awareness of capital appreciation or protection options, non-financial transfers,
perception of transfers, financial transfer plans, approaches to capital preservation, and
perceived changes in capital transfers. Additionally, the participants' statements were
analyzed from the perspective of economic behavior models: homo sociologicus, homo
economicus, and homo se assecurans. These economic behavior models were also

explained in the theoretical part of the thesis.

The participants were divided into two groups, A and B, based on Mannheim's
theory of generations (Mannheim, 1928; Mannheim, 2007). The methodology for
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determining the groups was based on Mannheim's concept of the occurrence of different
generations in one historical time period, where both groups experience the same events
and phenomena simultaneously, but their starting positions, particularly their work-life
trajectories, were different. Group B began their work-life during the post-revolutionary
and post-modern, technologically advanced era, whilst Group A began their work-life
during the pre-revolutionary era, and a significant part of their work-life was during the
early stages of technological development, particularly in the internet and IT industry. All
participants were and are employed in the IT company and are part of the company's

employee structure.

Based on the statements of informants, we were able to observe significant
differences in thinking about preserving and accumulating capital. We often observed a
change in the perception of risk when two different life funds of two generations met, i.e.
two different value frameworks through which different informants observe and react to
the world, which led to significant differences in capital accumulation and preservation
strategies. The younger generation was much more informed about modern approaches
and strategies and became interested in this topic much earlier than the older generation.
On the other hand, the younger generation was also more open to risk and potential loss.
The older generation had more experience and a higher capital, so they resorted to more
financially demanding but perhaps more conservative strategies, such as real estate
investments. We practically did not observe this process in the younger generation, partly
due to the lack of capital to buy real estate, and partly due to the prospect of more efficient
capital appreciation in other, more progressive strategies, such as, according to
informants, equity and capital funds or stocks. Hyper-progressive strategies such as
cryptocurrency investments were also emerging among the younger generation, which
did not appear at all among the older generation. Another significant factor was a change
in what we could call "normative behavior". We could also describe this as a change in
the nature of homo sociologicus. Informants reported that the strategies they use are
practically "normal" and "common". Both groups reported this, but both groups used
different strategies to achieve similar goals. From this, we can conclude that generations,
although experiencing the same world and events, perceive this world completely
differently, and their decision-making is conditioned by completely different experiences,

even though they come from a similar work and socio-economic environment.
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I believe that studying differences in the context of accumulation and preservation
of capital strategies will be very important in future studies of society, as with the
upcoming economic recession or depression, and also generational conflict, protecting
personal property and capital ownership will be very important for citizens. The way
different generations approach this issue will have an impact on the mood in society.
Those who are unable to keep up with the financial world will have much greater
existential problems than those who prepare better, whether that means studying financial
markets or abandoning old and inefficient capital preservation and accumulation

strategies.
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Jako téma mé diplomové prace jsem si vybral téma srovndni rozdilti mezi generacemi
v kontextu akumulace a nasledného zachovani ekonomického kapitalu. Rad bych ve své
diplomové praci dosahl stavu dostate¢né analyzy tendenci a praktik kohort v kontextu
akumulace a zachovani ekonomického kapitalu, pficemz bych nasledné tyto rozdily
srovnal a vyvodil z nich sociologicky relevantni zavéry, at’ uz by se jednalo o mezi-
kohortni ovliviiovani, poptipadé naprosto nové nebo naopak zapomenuté praktiky.
Zaméfit se chci primarné na ty kohorty/piislusniky kohort, ktefi jsou momentalné
v situaci, kdy jsou schopni ekonomicky kapital nejen akumulovat, ale také zachovavat.
Co se tyce stanoveni jednotlivych kohort, je velmi dilezité spravné nastavit prvotni
vstupni podminky pro vybér jednotlivych kohort. Mnou stanovené podminky budou
fungovat v jisté dualité. Vzhledem k udéalostem zejména v roce 1989 bude diplomova
prace pracovat bud’ s majoritné zastoupenou kohortou, ktera byla pracovné aktivni jiz
pied rokem 1989 a tudiz fesila téma akumulace a zachovani ekonomického kapitalu pred
prevratem, a jejich praktiky budou posléze srovnany s kohortou pozdéjsi, anebo bude

majoritné zastoupena mladsi kohorta, ktera byla pracovné aktivni aZ po roce 1989 a jeji
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praktiky budou srovnany s kohortou star$i. To, ktera kohorta bude ve findle majoritni
bude urceno na zékladé predbézného prizkumu potencidlnich informatorti, které budu

mit k dispozici.

Na téma akumulace ekonomického kapitlu je napsano pomérné Siroké mnozstvi
odborné ekonomické literatury, které toto téma ftesi z hlediska ekonomického. Ze
sociologického hlediska je nicméné tento fenomén popsan velmi ziidka. Jednotlivé
procesy, které probihaji v rozhodovani jedincti jsou sice popsany v odborné literature,
nicméné se jedna o praktiky starSich kohort, které vyrustali v jiném svété a v jiné trzni a
svétové situaci. Vzhledem k vyvoji svétovych udalosti jsem toho nazoru, ze se tyto
praktiky zménily a ménit se budou, at’ uz se jednd o nové vzniklé trhy, jako je trh
kryptomén, poptipad€ trh tzv. burzovné obchodovatelnych fonda. Tato diplomova prace
ma moji myslenku potvrdit nebo vyvratit, a to na zédklad¢ srovnani téchto praktik mezi
kohortami. V kontextu budoucich kohort, které pfichazeji na pracovni trh a stavaji se
soucasti spolecnosti, at’ uz skrze zakladani rodin nebo ptispevek skrze jejich praci, jsem
pfesvédcen o tom, Ze je nutné toto téma alespon zC€asti prozkoumat, nebot’ v kontextu
soucasné svétove situace bude téma akumulace a zachovani ekonomického kapitalu velmi
dilezité, at’ uz z hlediska zvySujici se inflace nebo zdrazovéni, tak z nastupu novych
kohort do pracovniho procesu, ktery na tyto kohorty neni zdaleka pfipraveny a nasledny
mezi-kohortni konflikt zaméstnanct a zaméstnavateld mize nékteré ptislusniky mladsich

kohort z hlediska ekonomického kapitélu siln€ ovlivnit, pozitivné ¢1 negativné.
Svym vyzkumem bych rad odpovedél na tyto vyzkumné otdzky:

1. Jaké praktiky akumulace a zachovani kapitalu nalézame u jednotlivych kohort?
2. Inspiruji se jednotlivé kohorty mezi sebou nebo se uchyluji k novym praktikdm?
3. Jaké hlavni faktory ovliviluji proces rozhodovani v kontextu akumulace a

nasledného zachovani kapitalu napti¢ kohortami?

Cilem mé prace je popsat rozdily a procesy akumulace a zachovani ekonomického
kapitalu mezi kohortami. Rad bych popsal, zdali existuji procesy inspirace naptic¢

kohortami a pokud ano, jestli se spiSe inspiruji mladsi kohorty star§imi nebo vice versa.

V ramci konzultace s mym vedoucim a naslednou reSersi literatury jsme narazili na
model nazvany homo se assecurans, ktery byl poprvé pouZzit ekonomem Jifim Hlavackem
v jeho knize o politické ekonomii. Jedna se o model chovéani, ktery byl zkonstruovan pro

popis chovani vyrobcil v centralné planované ekonomice. Tehdy statem vlastnéna firma
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predavala veskeré zisky statu, a tudiz podnikovy manazer nemél ekonomicky, finan¢ni
motiv, ale jeho motiv byl preziti firmy a setrvani ve funkci. Vzhledem k rigidnosti
statniho ekonomického planu museli feditelé firem vytvaiet rezervy, které by pokryly
naklady, ale zaroven splnily plan. Firemni feditelé tohoto stavu chtéli dosdhnout nikoliv
co nejvyssim pracovnim vytizenim, ale vyrobou sahajici hluboko pod vyrobni kapacitu,
nebot’ to z hlediska nékladu na praci bylo mnohem levnéjsi, ale také proto, protoze
v tehdejsi dobé byl nedostatek urcitych vyrobnich dilii, dodavek surovin aj. Z podstaty
tohoto konceptu nicméné vyplyva, Ze pracovni neefektivnost a imysIné podhodnocovani
vyroby, spole¢né¢ se spravné nastavenym pierozdélovanim majetku mtize firemnimu
fediteli a firm¢é pomoci piezit v rigidnim planu centralné¢ planované ekonomiky. Post-
moderni svét, ve kterém momentalné Zijeme, nicmén¢ nabizi, z hlediska vydané prace a
energie, pomérné efektivni feSeni hromadéni rezerv. Tyto feSeni se nicméné, dle mého
nazoru, v ¢ase méni, minimaln¢ se méni jejich pocetnost vyuziti. Pokud bychom tento
koncept prevedli do naseho kontextu, homo se assecurans by byl Clovek, ktery se snazi
ochranit, v nejlepsim piipad¢ také rozmnozit svlij ekonomicky kapital, a to za pouziti co
nejmensiho mnoZstvi prace a usili. Tento primérni a ustfedni model mé diplomové préce,
byt v ramci ekonomie pomérn¢ dobie popsan, nebyl zatim popsan z hlediska sociologie
a skute¢nych interakci a procesu, které u homo se assecurans probihaji a které onen model
homo se assecurans vytvaieji. Rad bych model homo se assecurans sociologicky
zanalyzoval a véfim, Ze tato analyza by byla velmi dobfe pouzitelna na budouci studium
spolecnosti, kterou v nasledujicich letech bezpochyby cekaji 1éta stradani, jednak

finan¢niho, ale predev§im existencidlniho.
Piedpokladané metody zpracovani

M4 diplomova prace bude zalozena na kvalitativnim vyzkumu, ktery bude spocivat
v polostrukturovanych rozhovorech s predem uréenymi informatory, kteti budou muset
splilovat pfedem stanovené podminky. Vzhledem k podstaté¢ mé diplomové prace budou
tyto rozhovory probihat bud’ majoritné se starSi kohortou a minoritn¢ s mladsi kohortou,
poptipad¢ majoritné s mladsi kohortou a minoritné starsi kohortou. Toto bude zélezet na
nasycenosti vyzkumného prostredi, tedy jestli bude snadnéjsi sehnat mladsi nebo starsi
kohortu. Nésledné rozhovory budou okddovany, pficemz z téchto kddu poté vypracuji
podrobnou analyzu vysledki a nasledné vysledky porovnam mezi kohortami. Ono

porovnani bude poté prezentovano jako cil diplomové prace.
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Co se tyce terénu, ve kterém bude diplomova prace probihat, bude se jednat o

prostiedi, které si informatoti vyberou, aby bylo dosazeno jejich maximalniho pohodli.
Etické souvislosti zvazovaného projektu

V ramci dodrzeni etického kodexu budou informatofi piedem seznameni s diplomovou
praci a taktéz budou sezndmeni s tim, jak bude s jejich vypovéd’'mi zachazeno. Nejprve
bude nutné ziskat od informator bud’ pisemny nebo slovni souhlas se zpracovanim jejich
vypovédi. Rozhovory budou pro pohodli informatora nahravany na telefon, poptipadé
jiné nahravaci zafizeni, pficemz po analyze rozhovorti budou tyto zdznamy smazany.
Zaroven nebudou zdznamy rozhovort nikde Sifeny a budou pouzity pouze pro tcely mé

diplomové prace.

Pokud z jakychkoliv diivodl bude informator chtit rozhovor ukonéit, poptipadé
se bude chtit prestat podilet na vyzkumu, bude jeho zdznam a veskeré¢ jeho ndlezitosti

smazany.
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Seznam pfiloh
Ptiloha €. 1
Scéndr rozhovoru (text)

Cast L. - Piredstaveni, zakladni informace
Muizete mi popsat Vasi ekonomickou situaci?
Jak vypada Vase rodina? Mate jeste prarodice? Mate nejaké sourozence?
Vnimate Vasi rodinu jako samostatny financni celek?
Jsou finance u Vas béznym tématem?
Jakym zpiisobem Vis podporuje/nepodporuje rodina?
Cast IL. - akumulace kapitalu
Vlastnite néjaka aktiva, popr. nemovitosti?
Citite se spiSe jako clen nizsi/stredni/vyssi stiedni tridy?
Mate momentalné néjaké uspory?
penize?
nemovitosti?
movité véci? (Auto, zlato, obrazy, vino, BTC aj.)
Ziskal jste od rodicu/prarodicii v minulosti néjaké financni nebo jiné prostredky?
O jaky typ transferu Slo?
Financni?
Sporeni?
Vkladni knizZka?
financni vypomoc, garanci piijcky?
Hmotny?
Auto?
Cenna vybava pro Vas konicek?
nabytek, rodinné cenné predmety?
Nemovity?
Byt?
Diim?
chatu, pozemek?
Nefinancni?
Odborné znalosti v urcitéem oboru?
Odborné financni znalosti?
Jak jste tehdy tento transfer vnimal/a?
Jednalo se o:
Stedry transfer
nevyznamny transfer?
Jak tento transfer vnimate dnes?
stedry transfer
nevyznamny transfer
Jak tento transfer vnimali ostatni lidé kolem Vas?
Negativné?
Pozitivneé?
Ambivalentne?
Lhostejne?
Ziskali skrze transfer Vasi rodice/prarodice néjaké ekonomické nebo jiné jmeni?
jakeé?

84



Jak tento transfer vnimali?
stedry transfer?
nevyznamny transfer?
Cast IIL. - zachovani kapitalu
Jakym zpusobem chranite své ekonomické jmeni pred ztratou hodnoty?
akcie?
investovani?
nakup nemovitosti?
nakup movitosti?
Jste v oblasti ochrany kapitalu spise konzervativni nebo progresivni?
spise Vam riziko nevadi?

A proc?
spise Vam riziko vadi?
A proc?
Cast IV. - Plany do budoucna
Sporite?
pokud ano:
na néco specifického?
diichod?
deti?
budoucnost s manzelkou/manzelem:
pokud ne:
proc?
Planujete uskutecnit néjaky ekonomicky transfer?
pokud ano:
jaky?
financni?
nemovitostni?
nefinancni?
na koho bude transfer smerovat?
deti?
vnoucata?
partner/ka?
pokud ne:
proc?

Cast V. - Doplitujici otazky

Mpyslite, Ze se strategie transferii zmenili?
vnimdte zménu v predavani ekonomického jméni?
napr. v porovndani s.:
rodici?
prarodici?
Sledujete kolem sebe nejaké procesy, které maji s transfery néco spolecného?
financni problemy/prileZitosti?
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