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Abstrakt

Disertacni prace se sklada ze tfi ¢lankt prezentujicich aplikace experimentalnich a statistickych
metod na témata behaviordlni ekonomie. Prvni ¢ldnek predstavuje sérii laboratornich
experimentll, ve kterych aplikuji experimentalni metody na komplexni problém rozhodovani.
Druhy a tfeti ¢lanek pfedstavuji kvantitativni syntézy literatury klasickych témat behavioralni
ekonomie. Obecny tivod spojuje tyto kapitoly dohromady. Na zacatku kazdé kapitoly jsou
uvedeny podrobné abstrakty jednotlivych ¢lanki.

V prvnim ¢lanku experimentdlné zkoumdm dva komplexni vice-jednotkové aukéni
mechanismy s moznosti komunikace mezi Gcastniky, a porovnadvam tyto mechanismy z
hlediska efektivity. Umoznéni komunikace piekvapivé zvysSuje efektivitu ve zkoumanych
auk¢nich formétech. Koluzni dohoda vedla v nasem ptipad¢ k lepSimu rozdéleni ve srovnani s
aukci bez komunikace. Domnivam se, Ze slozité formaty aukei pfili§ komplikuji rozhodovani

ucastnikt a zplsobuji neefektivitu, zejména pfi aukcich s velkym mnozstvim zbozi k prodeji.

Ve druhém ¢lanku ptedstavuji meta-analyzu kli¢ového parametru odhadovaného laboratornimi
1 terénnimi ekonomickymi experimenty---individualni diskontni sazby. Zkoumam, do jaké
miry Ize rozptyl diskontni sazby pfipsat pozorovatelnym rozdilim v experimentalnim designu
a také selektivnimu vykazovani vysledkd v piislusné literatufe. Pouzivam bayesovské a
frekventistické modelovani k identifikaci faktord, které nejvice ovliviiuji individudlni diskontni
sazbu. Vysledky ukazuji publikacni zaujatost autorti vi¢i neintuitivnim vysledkiim. Opravena
primérnd ro¢ni diskontni sazba je oproti prostému priméru hodnot reportovanych v literatuie

polovicni.

Ve tietim ¢lanku zkoumdam, zda finan¢ni pobidky skute¢né motivuji lidi k lepsi praci. Provadim
inventuru nové¢ vznikajiciho vyzkumu v ekonomii, sbirdm celkem 1568 odhada ze 44 riznych
studii a kodifikuji 39 proménnych, abych zachytil zdkladni povahu u¢inku, ktery maji pobidky
na motivaci a vykon. Provadim metaanalyzu sesbiraného vzorku literatury. Rada statistickych
test naznacuje, Ze celkovy ucinek pobidek je prakticky nulovy. K identifikaci
nejvyznamngj$ich determinanti ucinku pouzivam bayesovsky a frekventisticky model
primérovani. Nejvice ze vSech tla¢i tento efekt smérem nahoru publikani zaujatost

vyzkumnik.
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