Abstrakt

V prvni kapitole zkoumame model optimalniho experimentovani s hraci, kteri maji averzi
k riziku. Ukazujeme, Ze, navzdory intuici, hrac's vetsi averzi k riziku muZze optimalne
volit riskantnejsi experiment. K tomuto efektu dochazi, protoze riskantnejsi experiment
prinasi informace, ktere snizuji budouci riziko. Vetsi apetit k rizikovejsimu
experimentovani tedy muZze indikovat vetsi, nikoliv nizsi, averzi vuci riziku. Empiricke a
experimentalni studie, ktere by ignorovaly tento efekt, mohou produkovat vychylene
odhady miry averze vuci riziku.

Ve druhe kapitole charakterizujeme, kdy je racionalni ziskavat informace vedouci k
nazorove polarizaci, v situacich, ktere zahrnuji volbu mezi implementaci nove politiky s
nejistym vysledkem a zachovanim soucasneho stavu. Konkretne modelujeme agenta,
ktery je racionalne nepozorny: veskere informace o nove politice 1ze ziskat jes“te“pr“ed
provedemm vyberu ale je to nakladne. Ukazujeme, jak vyber informaci, a tim i tvorba
nazoru, zavisi na jeho sub]ektlvnl hodnote statusu quo. Dulezite je, zZe po ziskani
informace se aktualizovany nazor muZze vzdalovat od skutecnosti. To je zpusobeno
endogenni volbou jakou informaci ziskat, protoze agent se rozhodne pouze zjistit, zda
nova pohtlka povede k lepsimu vysledku nez soucasny stav. V dusledku toho se dva agenti
se ste]nym nazorem na novou pohtlkou po obdrzeni informace mohou polarizovat, pokud
se lisi ve spokojenosti se soucasnym stavem. Ukazujeme, ze nizsi naklady na informace
vedou k vyznamnejsi polarizaci. Provadime take novy laboratorni experiment, ktery
testuje a potvrzuje nasi predpokladanou strategii ziskavani informaci a jeji zavislost na
hodnote soucasneho stavu. V nasem prostredi s vice stavy sveta take replikujeme zname
preference pro jistotu a ovetujeme vyskyt polarizace.

V treti kapitole predstavujeme odhadovani DSGE modelu s f1rmam1 urcujicimi ceny,
ktere se vybiraji jake informace chteji ziskat, ale jsou omezene v kapacite zpracovani
techto informaci. Porovnavame presnost predikci DSGE modelu s racionalne’
nepozornymi firmami (RIM), s modelem nedokonalych sdilenych znalosti (ICKM) a
modelem s cenovou prizpusobivosti a la Calvo. Ukazujeme, ze RIM odpovida datum lepe
nez Calvo model a snadneji replikuje zpozdeni a perzistenci nez ICKM model. K tomuto
vysledku dochazi, protoze (i) RI firmy venuji pozornost vetsimu poctu historickych
hodnot o fundamentech, nez se predpoklada v ICKM, (ii) estimace vybere jiny stupen’
strategicke komplementarity v ruznych modelech.



